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NANOGATE AG — A WORLD OF NEW SURFACES®

Nanogate ist ein weltweit fiihrender Spezialist fiir designorientierte
Hightech-Oberflachen und -Komponenten in hochster optischer Quali-
tat. Die Unternehmensgruppe verfiigt iiber eine internationale Markt-
prasenz und eigene Produktionskapazitaten auf beiden Seiten des
Atlantiks. Nanogate entwickelt und produziert hochwertige Oberfla-
chen und Komponenten und stattet diese mit zusatzlichen Eigenschaf-
ten (beispielsweise antihaftend, kratzfest, korrosionsschiitzend) aus.

Als langjahriger Innovationspartner bietet Nanogate Unternehmen un-
terschiedlicher Branchen eine einzigartige Systemkompetenz: die Ent-
wicklung komplexer Bauteile, das Materialdesign fiir die Oberflachen-
beschichtung, die Serienbeschichtung unterschiedlicher Substrate
sowie die Produktion und Veredelung vollstandiger Kunststoffkom-
/ponenten. Das'umfassende Leistungsportfolio fiir Advanced Materials

- Engineering, Advanced Process Engineering und Advanced Companent
Engine€ring ist in dieser integrierten Form einzigartig und eroffnet
Kunden neue Perspektiven fiir ihre Wertschopfung.

“ Mit Know-how und Technologie von Nanogate

e entstehen neue Designs.

erhalten Oberflachen neue Eigenschaften und zusatzliche Funktionen.
erfahren Kunststoffe zukunftsweisende Einsatzgebiete.

werden Metalle veredelt.

bekommen Produkte umweltfreundliche Eigenschaften.

Wir schaffen Werte. Fiir unsere Kunden, unsere Aktionare, unsere Mit-
arbeiter sowie fiir die Umwelt und die Gesellschaft.



Brief an die Aktionare

Sehr geehrte Aktionire, sehr gechrte Damen und Herren, liebe Mitarbeiter,

Nanogate hat sich 2016 zu einem weltweit fithrenden Spezialisten fiir designorientierte Hightech-Ober-
flichen und -Komponenten weiterentwickelt. Wir blicken operativ wie strategisch auf das erfolgreichste
Geschiftsjahr der Firmengeschichte zuriick. 2016 haben wir den Konzern wie angekiindigt in eine neue
Dimension gefiihrt. Dank der starken Nachfrage erreichten wir neue Bestmarken bei Umsatz und
Ergebnis. Zugleich haben wir mit zwei Ubernahmen unser strategisches Fundament erheblich verbreitert.
Die neuen Mehrheitsbeteiligungen am Kunststoff-Spezialisten Goletz und am US-Anbieter Jay Plastics

werden unser Geschift deutlich vorantreiben, vor allem in den USA.

Gemeinsam neue Ziele erreichen

Nanogate ist bei internationalen Konzernen als Innovationspartner fest etabliert und heute in vielen
Lebensbereichen mit seinen Losungen prisent. Unsere Technologie kommt in zahlreichen Anwendungen
zum Einsatz: So setzen gerade Automobilhersteller auf unsere designorientierten Oberflichen und
Komponenten, um sich von Wettbewerbern zu differenzieren. Dariiber hinaus statten wir beispielsweise
Oberflichen von Haushaltsgeriten und Mobeln mit neuen Eigenschaften aus und sind in den Bereichen
Sport/Freizeit sowie Medizintechnik aktiv. Dabei agieren wir als integriertes Systemhaus: Unsere Kunden
erhalten von uns fertige Systeme und Komponenten. Sie werden entlang der gesamten Wertschépfungsket-
te von uns umfassend unterstiitzt. Mit unseren operativen Tochtergesellschaften bieten wir ein einzigartiges
Technologie- und Leistungsangebot von der Entwicklung bis zur Serienfertigung. Wir sind nun auf beiden
Seiten des Atlantiks mit eigener Entwicklung und Produktion vertreten — somit agieren wir nah an unseren

Kunden und ihren vorrangigen Absatzmirkten. Weltweit ist Nanogate in mehr als 30 Lindern aktiv.

Nanogate ist eine starke Unternehmensgruppe. Mit unseren Tochtergesellschaften in den Niederlanden
und in Deutschland sowie nun auch in den USA verfiigen wir iiber eine einzigartige Kompetenz bei
Entwicklung und Produktion von innovativen Oberflichen und Komponenten in hchster optischer
Qualitdt. Im Zuge einer einheitlichen Corporate Identity hat der Konzern daher im Berichtsjahr seine
Markenwelt und Namensgebung vereinheitlicht. Der Geschiftsbericht steht entsprechend unter dem Titel

,Gemeinsam neue Ziele erreichen®.

Mittelfristiges Umsatzziel friiher als erwartet iibertroffen

Seit dem Start unseres strategischen Wachstumsprogramms Phase5 hat der Konzern seine Geschiftstitig-
keit erheblich ausgeweitet und die Profitabilitit gestirkt. Der Umsatz stieg 2016 um knapp 24 Prozent auf
rund 112,5 Mio. Euro. Dabei profitierten wir von einer starken Nachfrage in allen Zielbranchen sowie der
Integration der neuen Tochtergesellschaft Nanogate Goletz Systems. Mit dem Umsatz auf Rekordniveau
tibertrafen wir unser mittelfristiges Umsatzziel von 100 Mio. Euro frither als geplant. Damit konnten wir das
Geschiftsvolumen seit 2014, als wir das Programm Phase5 initiierten, mehr als verdoppeln. Das operative
Ergebnis (EBITDA) erreichte 2016 mit einem Anstieg um rund 20 Prozent auf 12,4 Mio. Euro ebenfalls
eine neue Bestmarke. Ohne die Belastungen aus der laufenden Expansion sowie ohne Transaktions- und
Integrationskosten fiir zwei Ubernahmen wire das Ergebnis und die Marge noch deutlich héher aus-
gefallen. Das Konzernergebnis erhshte sich von 0,5 Mio. Euro auf 2,5 Mio. Euro. Dazu trug auch ein

verbessertes Finanzergebnis bei. Das Ergebnis je Aktie stieg tiberproportional von 0,16 auf 0,70 Euro je

Aktie.




Mit Blick auf die starke operative Entwicklung im Konzern schlagen Aufsichtsrat und Vorstand der
Hauptsammlung vor, erneut eine Dividende von 0,11 Euro je Aktie auszuschiitten. Damit méchten wir
unsere Aktionire unverdndert am Erfolg des Konzerns beteiligen. Trotz dieser Ausschiittung im Rahmen

einer besonnenen Dividendenstrategie bleibt die Finanzkraft gewahrt.

Wachstumssprung in den USA

Einen Meilenstein beim Ausbau des internationalen Geschifts stellt die neue Mehrheitsbeteiligung
Nanogate Jay Systems dar: Mit dem langjihrig in den USA etablierten Kunststoff-Spezialisten erweitert
Nanogate seinen Marktzugang und stirke das Technologie-Portfolio. Mit rund 400 Mitarbeitern und
renommierten Kunden ist unsere Tochtergesellschaft ein fithrender, integrierter Anbieter fiir die hochwer-
tige Veredelung von Kunststoffoberflichen und -komponenten. Die Ubernahme von rund 80 Prozent der
Anteile wurde im Januar 2017 abgeschlossen, nachdem wir die Transaktion im Dezember 2016 vereinbart
hatten. Mit unserer Tochtergesellschaft etablieren wir uns als globaler Anbieter und erreichen einen
kriftigen Umsatzsprung. Wir sehen erhebliche Synergien bei Kunden und Technologien. Besonders
optimistisch stimmt uns, dass wir bereits gemeinsam in Gesprichen mit Kunden iiber mogliche neue
Projekte stehen — das vergrofSerte Technologie-Portfolio und der erweiterte Kundenzugang diirften sich

schon kurzfristig auszahlen.

Bereits vor dem Expansionsschritt auf die andere Seite des Atlantiks hat sich Nanogate im Friihjahr
mehrheitlich am Kunststoff-Spezialisten Goletz beteiligt. Damit haben wir unsere Systemkompetenz
hinsichdich Entwicklung und Produktion sowie der multifunktionalen Veredelung von hochwertigen
Kunststoffkomponenten gestirke. Unsere Tochtergesellschaft verfiigt vor allem bei kleinen und mittleren,
designorientierten Bauteilen iiber eine starke Marktposition, wihrend der Konzern zuvor vor allem auf

groflere Komponenten spezialisiert war.

Neue Anwendungen und Technologien

Im operativen Geschift erreichte der Konzern ebenfalls bedeutende Fortschritte. Dazu zdhlt auch unsere
neue Produktionsstitte fiir die Technologie-Plattform N-Metals® Chrome: Damit stellt Nanogate seinen
Kunden zukiinftig neue Designwelten fiir Kunststoffoberflichen in Chromoptik zur Verfiigung. Hochwer-
tige und multifunktionale Metallbeschichtungen in Chromoptik sind bei zahlreichen Produkten gefragt.

Im Mittelpunkt stehen der Automobilbau, Weifle Ware, Sanitirprodukte sowie Designelemente aller Art.

Parallel verbreiterten wir mit zahlreichen neuen Projekten und Anwendungen unsere Auftragsbasis. Dabei
zahlt sich unsere Ausrichtung auf das lukrative Komponentengeschift aus. Zu den grofiten Auftrigen der
Firmengeschichte zihlt die Lieferung von Kunststofftkomponenten an einen Automobilhersteller der
Premiumklasse. Der mehrjihrige Auftrag hat ein kumuliertes Volumen im hohen zweistelligen Millionen-
bereich. Nanogate tibernimmt bei diesem Systemgeschift die Verantwortung fiir das komplette Bauteil
und decke alle Wertschépfungsstufen ab. Der Konzern ist fiir Entwicklung und Design der Komponente,
also auch fiir die Fertigung von Prototypen sowie notwendiger Maschinen und Werkzeuge zustindig. Fiir
die Serienproduktion werden wir die Kapazititen erneut ausbauen. Als weitere Transaktion erwarben wir

zum Jahreswechsel die noch ausstehenden Anteile an unserer Tochtergesellschaft Nanogate PD Systems.




Ausblick 2017

Dank unserer starken Marktposition erwarten wir einen dynamischen Geschiftsverlauf und rechnen mit
einem erheblichen Anstieg bei Geschiftsvolumen und Profitabilitit. Auf Basis der geplanten Projekte und
aufgrund von Konsolidierungseffekten soll der Umsatz auf mehr als 160 Mio. Euro steigen. Trotz der
Transaktions- und Integrationskosten rechnen wir mit einem Anstieg des operativen Ergebnisses (EBITDA)
auf mindestens 18 Mio. Euro. Parallel werden unverindert erhebliche Mittel in unser Investitionspro-
gramm und die internationale MarketerschlieSung fliefen. Das Konzernergebnis wird angesichts des
Wachstumskurses unverindert von planmifligen Abschreibungen sowie Finanzierungskosten geprigt sein.
Der Konzern ist finanziell gut aufgestellt und profitiert dabei auch von ciner erfolgreichen Kapitalerho-
hung im April 2017 mit einem Bruttoemissionserlés von rund 14,2 Mio. Euro, die nach Testierung des

Konzernabschlusses kurzfristig umgesetzt wurde.

Mit allen Expansionsschritten weiten wir kurzfristig unser Geschift aus und legen zugleich die Basis fiir
das mittel- und langfristige Wachstum. Daher achten wir darauf, dass alle Mafinahmen den Unterneh-
menswert nachhaltig stirken. Fiir ihr Vertrauen in den Konzern méchten wir unseren Aktionirinnen und
Aktioniren danken. Uberdies sprechen wir unseren Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern unseren Dank fiir
ihren grofen Einsatz aus. In einem anspruchsvollen Jahr mit vielen Verinderungen haben sie mit Leiden-

schaft und Engagement zu unserem guten Abschneiden beigetragen.

Nanogate ist als ein weltweit fithrender Spezialist fiir designorientierte Hightech-Oberflichen und
-Komponenten gut aufgestellt. Wir sind optimistisch, angesichts der hohen Nachfrage nach multifunktio-
nalen Oberflichen und Komponenten und einem Markt mit einem zuginglichen Volumen im Milliarden>
bereich, unsere Position weiter auszubauen. Als globaler Anbieterwird Nanogate von seinem integrierten
Leistungsangebot entlang der gesamten Wertschopfungskette und dem kompletten Technologie-Portfolio
zur multifunktionalen Veredelung von Metallen und Kunststoffen in hdchster optischer Qualitit profi-
tieren. Nanogate ist langjihrig als Innovationspartner grofler Konzerne etabliert und wird mit seiner
Technologie- und Designkompetenz das Geschift weiterhin ausbauen. Unsere Wachstumsagenda Phase5

ist die strategische Basis, damit Nanogate/seine ehrgeizigen Zielebei Umsatz und-Ergebnis erreichen wird.

@{Q i
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Riickblick 2016

Highlights 2016: Internationales Wachstum

Neue Technologie-Plattform
Nanogate startet die Produktionsstétte fiir die neue Technologieplattform N-Metals® Chrome. Mit Anwendungen fiir multi-

funktionale Oberflachen in Chromoptik adressiert der Konzern einen attraktiven Markt. N-Metals® Chrome ist eine fiihrende

SEPTEMBER

2016

Technologie und zugleich eine vom Markt dringend geforderte Alternative zu klassischen Metallisierungsverfahren.

GroBauftrag im Systemgeschiift
Der Konzern weitet seine Position im Markt fiir veredelte Kunststoffkomponenten schneller aus als ur-
spriinglich erwartet. Ein mehrjéhriger GroBauftrag mit einem Volumen von mehr als 20 Mio. Euro umfasst

die Lieferung hochwertiger Interieur-Bauteile fiir einen neuen SUV eines Automobilherstellers der Premium-

MAI 2016

klasse. Nanogate Goletz Systems und Nanogate Vogler Systems setzen das Projekt gemeinsam um.

Ubernahme des Kunststoff-Spezialisten Goletz

Nanogate erweitert mit dem Erwerb von 75 Prozent der Anteile an der Walter
Goletz GmbH (heute Nanogate Goletz Systems) sein Leistungsspektrum
deutlich. Damit deckt der Konzern bei multifunktionalen, designorientierten
Kunststoffkomponenten hinsichtlich Entwicklung und Produktion sowie
Veredelung samtliche Kompetenzen ab. Die neue Tochtergesellschaft ist vor

allem auf kleine und mittlere Bauteile spezialisiert, wéhrend Nanogate zuvor

APRIL 2016

stérker im Markt fiir gré8ere Komponenten vertreten war.

Kapazitédten erweitert

Mit einer neuen Beschichtungsanlage erhéht die Tochtergesell-
schaft Nanogate Vogler Systems ihre Produktionskapazitéten.
Zugleich bietet die technologisch anspruchsvolle Fertigungs-

linie zusiétzliche Anwendungsmdglichkeiten und kann auch

MARZ 2016

komplexe Bauteile veredeln.

Starke Nachfrage zum Jahresheginn
Nanogate startet gut ins neue Jahr: Neue Projekte sowie
ein héherer Absatz im Anwendungsfeld von Mébeln und im

Interieur-Bereich sorgen dafiir, dass der Konzern sein Produkt-

FEBRUAR 2016

portfolio ausbalancieren kann.




Riickblick 2016

Neuer Millionen-Auftrag

o

L

m Nanogate erhélt einen weiteren GroBauftrag: Ab 2018 wird der Konzern Kunststoffkomponenten mit optisch hochwertigen Oberflachen an einen
o

I; 2 Automobilhersteller der Premiumklasse liefern. Der mehrjéhrige Auftrag hat ein kumuliertes Volumen im hohen zweistelligen Millionenbereich.
>~ o

© o Mitdiesem GroBBprojekt erreicht Nanogate einen Meilenstein beim Ausbau des lukrativen Komponentengeschafts.

Nanogate
METALS SyStem KomPEtenZ Neue Markenwelt
— L Nanogate vereinheitlicht den Markenauf-
r:r.-.m"’ ans ;’fé’:;}u,. tritt aller operativ tdtigen Tochtergesell-
Ty — schaften. So wurden zudem die Namen der
rodultion }‘:l‘"?””“"“' einzelnen Gesellschaften unmittelbar mit

Produktion

ntwicklung ’

dem Konzernnamen Nanogate und dem Zu-

Veredelung
) / i ¥t - satz ,Systems” verbunden. Mit der einheit-
{ Services é lichen Positionierung stérkt der Konzern
r—  seine Marke Nanogate und présentiert den
é neuen Auftritt erstmals erfolgreich auf der
g gréBten internationalen Kunststoffmesse K
©  in Disseldorf.
Sustained Excellence
Award
Nach 2011 wird der Konzern
erneut mit dem Sustained Ex-
cellence Award beim Deloitte 7 f M e—+ Wl W¥ _. .. 9  TooTmmmmmmmmmmmmmmmmmmTmTmTOTT
Technology Fast 50 Award ausge- Einstieg in E-Mobility-Markt
© zeichnet. Der Preis wiirdigt Unter- Wachstum bei Elektrofahrzeugen: Der
§ nehmen, die neben einem heraus- Konzern verzeichnet steigende Absatz-
ﬁ ragenden Umsatzwachstum durch g zahlen fiir die Veredelung von Ladestatio-
= Faktoren wie Mitarbeiterfiihrung, _I__ecnnorOQY F_@f’t 50 2016 ' nen eines deutschen Automobilherstellers.
g Wettbewerbsvorteil, Management = : . ‘ g Nanogate liefert hochwertige Design-
= und Firmenkultur iiberzeugen. = Oberflichen fiir Ladestationen aus Kunst-
__________________________________ % stoff, die den Anschluss des Fahrzeugs an
= das Stromnetz ermdglichen.

Globale Expansion

Nanogate vereinbart erstmals den Erwerb eines US-
Unternehmens und steigt damit zu einem globalen Anbieter
auf. Jay Plastics (heute Nanogate Jay Systems) ist ein seit

vielen Jahren etablierter Systemanbieter von Komponenten

mit hochwertigen Oberflachen. Mit dem erfolgreichen
US-Unternehmen etabliert sich Nanogate als ein weltweit

fiihrender Spezialist fiir designorientierte Hightech-Ober-

DEZEMBER 2016

flachen und -Komponenten in hochster optischer Qualitat.




Strategie — Kombination aus Design und Funktion als Stéarke

Nanogate profitiert mehr und mehr von seinen Wettbewerbsvorteilen: Wie kaum ein anderer Anbieter
6ffnen wir Unternehmen einen integrierten Zugang zu neuen Designwelten. Wir entwickeln und
produzieren Oberflichen und Komponenten, die sich durch anspruchsvolles Design, héchste optische
Qualitit und multifunktionale Eigenschaften auszeichnen. Damit unterstiitzen wir unsere Kunden,

in der Regel internationale Konzerne, sich von ihren Wettbewerbern zu differenzieren. Dabei begleiten
wir sie als Innovationspartner iiber viele Jahre und stellen ihnen kontinuierlich neue Anwendungen und
Losungen zur Verfiigung. Als Systemhaus konzentrieren wir uns vorrangig auf die attraktiven Ziel-
mirkte Automobil/Transport, Maschinen-/Anlagenbau, Gebiude/Interieur sowie Sport/Freizeit.
Erhebliches Wachstumspotenzial sehen wir unverindert in den strategischen Anwendungsbereichen

Advanced Metals und Advanced Polymers.

Prisenz auf beiden Seiten des Atlantiks

Innovative Oberflichen und Komponenten werden global stark nachgefragt. Nanogate verfolgt daher
schon seit langem die Strategie, die weltweiten Mirkte zu erschliefen und die internationale Prisenz zu
stirken. Nachdem der Konzern ohnehin schon in mehr als 30 Lindern mit seinen Anwendungen und
Systemen vertreten war, haben wir uns im vergangenen Jahr als ein weltweit fithrender Spezialist fiir
designorientierte und multifunktionale Hightech-Oberflichen und -Komponenten etabliert. Entschei-
dend fiir den Ausbau unserer internationalen Marktposition ist die erste Ubernahme eines US-Anbie-
ters: Mit der Mehrheitsbeteiligung an Jay Plastics, die wir im Dezember 2016 vereinbart hatten,
erweitern wir unsere Prisenz auf einem der wichtigsten Mirkte der Welt deutlich und stirken zugleich
den Vertrieb und das Technologie-Portfolio. Jetzt bewegt sich Nanogate in einem Markt mit einem
global erreichbaren Volumen im Milliardenbereich. Die Transaktion zur Ubernahme haben wir bereits
im Januar 2017, und somit schneller als erwartet, abgeschlossen. Mit der Integration in den Konzern
firmiert unsere neue Beteiligung nunmehr als Nanogate Jay Systems (siche auch Unternehmensportrait
auf Seite 12).

Uberlegenes Geschiftsmodell

Im operativen Geschift basiert unsere wachsende Geschiftstitigkeit auf drei starken Siulen. Damit
decken wir zugleich die gesamte Wertschépfungskette ab und bieten unseren Kunden eine einzigartige
Gesamtkompetenz sowie ein ,,One-Stop-Shopping® fiir die Entwicklung und Fertigung von Hightech-

Oberflichen und -Komponenten.

I. Advanced Materials Engineering:

Nanogate hat sich seit dem operativen Start darauf konzentriert, die Vorteile neuer Materialien und
Werkstoffe fiir Unternechmen in Form kommerziell erfolgreicher Produkte zu erschlieffen. Damit
besetzen wir die entscheidende Schnittstelle zwischen den Herstellern der Ausgangsstoffe und den
Herstellern von Industrie- und Verbrauchsgiitern unterschiedlicher Branchen. Mit unserem langjéhri-
gen, integrierten chemischen Know-how entwickeln und produzieren wir Oberflichensysteme,

basierend auf eigenen und fremden Ausgangsverfahren, zur Veredelung zahlreicher Substrate.

I1. Advanced Process Engineering:

Mit unseren Produktions- und Beschichtungsverfahren decken wir eine Vielzahl von Funktionen und
Substraten ab. Die Engineering-Kompetenz reicht hierbei von eigener Prozessentwicklung iiber
Anlagenbau bis hin zu patentierten Veredelungsprozessen in der laufenden Serienproduktion. Bei vielen
Projekten agieren wir unter Reinraumbedingungen, um héchste optische Qualitit sicherzustellen. Dabei
nutzen wir leistungsfihige PVD-Verfahren sowie nasschemische Beschichtungsverfahren in unterschied-
licher Ausprigung und entwickeln dieses Technologie-Know-how stindig weiter. Eine grofie Anlagenva-

rianz vom Inkjetverfahren tiber Flachsprithanlagen bis hin zum Einsatz robotergestiitzter Flut- oder




Sprithbeschichtung ist die Grundlage dafiir, dass wir fiir unsere Kunden Best-in-Class-Produkte
fertigen. Die Kombination aus langjihriger Erfahrung und fithrenden Technologien sorgt fiir geringe

Ausschussquoten und hohe Wirtschaftlichkeit.

III. Advanced Component Engineering:

Mit unseren operativ titigen Tochtergesellschaften verfiigen wir iiber einen jahrzehntelangen Erfah-
rungsschatz in der Entwicklung und Produktion von Komponenten in héchster optischer Qualitit
sowie der entsprechenden multifunktionalen Veredelung der Oberfliche. Angefangen beim Designpro-
zess konnen wir nicht nur effizient grofle Stiickzahlen in hochwertigsten Kunststoff-Formgebungsver-
fahren fertigen, sondern auch flankierende Leistungen wie Laserung, Druck oder Vormontage erginzen.
Damit entsprechen wir dem zentralen Wunsch unserer Kunden, die vollstindige, veredelte Komponente
zu liefern. Gerade beim Anwendungsbereich Advanced Polymers profitieren Unternehmen von unserer
integrierten Kompetenz: Wir beherrschen nahezu alle Kunststoffe bei einer grofien Bandbreite von
Oberflichentypen. In Kombination mit den verfiigbaren Funktionen (UV-Schutz, Kratzfestigkeit,
Antibeschlag etc.) und Designs (transparent, farbig, metallisiert, matt, glinzend etc.) ist diese Band-

breite fithrend.

Wachstumsprogramm Phase5 mit wichtigen Erfolgen

Seit dem Start von Phase5 im Jahr 2014 entwickelten wir den Konzern auf allen Ebenen weiter und
erreichten wichtige Ziele. Der Umsatz hat sich seitdem verdoppelt, auch die Profitabilitit verbesserte sich
ungeachtet der Belastungen bei der Expansion deutlich. Die Marke von 100 Mio. Euro Umsatz — unser
bisheriges Mittelfristziel — iibertrafen wir bereits im abgelaufenen Geschiftsjahr und somit frither als
geplant. Auch bei der Internationalisierung sind wir schneller vorangekommen und profitieren nun
schon 2017 von einer stirkeren internationalen Prisenz dank unserer neuen Mehrheitsbeteiligung in den

USA.

Auch kiinftig setzt das Wachstumsprogramm Phase5 die strategischen Leitlinien fiir die Entwicklung
von Nanogate. Aufbauend auf unserer starken Position wollen wir die Chancen aus dem attraktiven
Markt nutzen. Der verbesserte Kundenzugang und unser breites Technologie-Portfolio sind eine starke
Basis, weltweit noch mehr Produkte bestehender wie auch kiinftiger Kunden mit neuen Designs und
Funktionen zu veredeln. Bestes Beispiel: Unsere 2016 gestartete Plattform N-Metals® Chrome stellt eine
neue Anwendungsklasse dar und bietet neue Méglichkeiten zur multifunktionalen und isthetischen
Metallisierung von Oberflichen. Neben einem signifikanten organischen Wachstum zihlen auch
weitere Beteiligungen und Kooperationen zu unseren strategischen Optionen, das Geschift auszuweiten.
Parallel liuft das interne Exzellenzprogramm, um Entwicklung, Produktion und Vertrieb weiter zu
verzahnen. Sichtbares Zeichen ist die Weiterentwicklung unseres Corporate Designs und Markenauf-
tritts, wovon wir uns eine noch bessere Wahrnehmung in der Offentlichkeit versprechen: Piinktlich zu
unserer wiederholten Beteiligung an der Kunststoffmesse K — der weltweit wichtigsten Veranstaltung fiir
unsere Branche — haben wir die Namensgebung vereinheitlicht, so dass jetzt alle Tochtergesellschaften

unter dem Namen der Konzernmutter Nanogate auftreten.

»Touch us everyday” verkorpert dabei das zentrale Element unserer Unternechmensvision, die wir seit
Griindung der Nanogate verfolgen. Unser Ziel ist es, dass wir als Unternehmensgruppe so erfolgreich
sind, dass méglichst viele Menschen mindestens einmal am Tag mit Produkten unserer Kunden in
Berithrung kommen sollen. Die Begeisterung fiir diese Vision spiirbar zu machen — daran arbeiten wir
tiglich. Sie ist Impulsgeber fiir unsere Wachstumsstrategie und unser Selbstverstindnis: Wir sind ein
innovationsfreudiges und schlankes Unternehmen, das mit der Leidenschaft und Motivation eines

Start-ups sowie der Professionalitit eines Marktfiihrers handelt.




Nanogate Jay Systems

Nanogate Jay Systems — Erste Ubernahme in den USA

Ob isthetische Mittelkonsolen im Auto oder innovative Beleuchtungssysteme: Unsere neue Tochtergesell-
schaft Nanogate Jay Systems ist in den USA ein fithrender Spezialist fiir die hochwertige Produktion und
Veredelung von Kunststoffoberflichen und -komponenten. Das Unternchmen mit rund 400 Mitarbeitern
ist seit 1968 im Marke titig und war bislang eine Division des etablierten Familienunternehmens Jay
Industries, Inc. Mit dem Erwerb von rund 80 Prozent der Anteile entwickelt sich Nanogate zu einem
globalen Anbieter weiter. Wir verbessern unseren Marktzugang, erhalten eigene Entwicklungs- und Ferti-

gungskapazititen in den USA und erweitern das Technologie-Portfolio.

Nanogate wird erheblich von der ausgeweiteten Marktposition profitieren. Bereits fiir 2017 erwarten wir,
bei Umsatz und Ergebnis in eine neue Dimension vorzustoffen. Uberdies stehen wir schon mit potentiel-
len Kunden in aussichtsreichen Gesprichen tiber erste gemeinsame Projekee, so dass wir Synergien im Ver-

trieb und beim Technologie-Transfer nutzen kénnen.

Als integrierter Anbieter deckt das Unternehmen die gesamte Wertschopfungskette von der Entwicklung
und der Produktion der Komponente bis zur abschlieenden Veredelung ab. Uber besonderes Know-how
verfligt Nanogate Jay Systems bei Beleuchtungssystemen, bei der Metallisierung von Oberflichen sowie bei
effizienten Produktionstechnologien und Entwicklungsprozessen. Mit ihrem Leistungsspektrum und der
strategischen Ausrichtung erginzt die neue Tochtergesellschaft das vorhandene Technologie-Portfolio der
Nanogate-Unternehmensgruppe ideal, so dass Prozesse und Verfahren zwischen allen Gesellschaften im
Konzern vergleichsweise einfach ausgetauscht werden kénnen. Synergie-Potenzial sehen wir etwa fiir unse-
re neue Technologie-Plattform N-Metals® Chrome: Einerseits sind beide Unternehmen schon lange in die-
sem Marke aktiv, andererseits besteht gerade in den USA grofSes Interesse an neuen und besonders hoch-

wertigen Losungen zur Metallisierung.

Partner fiir renommierte Konzerne

Zu den Kunden unserer neuen Mehrheitsbeteiligung zihlen alle namhaften US-Automobilkonzerne und
-zulieferer sowie Hersteller aus Japan und Siidkorea. Dariiber hinaus ist die Gesellschaft auch in weiteren
Branchen, wie beispielsweise Haushaltsgeriten, aktiv. Das Unternehmen ist geografisch giinstig im US-
Bundesstaat Ohio, nah zur amerikanischen Automobilindustrie, angesiedelt und hat zudem Zugriff auf

einen Standort im siidlicher gelegenen US-Bundesstaat Alabama.

Nanogate verfiigt {iber umfassende Erfahrung bei der Ubernahme neuer Beteiligungen und erwartet daher
eine ziigige Integration in den Konzern. Dazu trigt auch die mittelstindisch geprigte Unternchmenskultur
bei. Das bisherige Management der Jay Plastics wird auch kiinftig die Gesellschaft fithren, unterstiitzt von

einem neu eingerichteten Beirat. In vielen Bereichen, beispielsweise im Rechnungswesen oder im Vertrieb,

kam es bereits zu einem intensiven Dialog zwischen Mitarbeitern auf beiden Seiten des Adlantiks.
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Engagement und Verantwortung —
Nanogate verdffentlicht erstmals Nachhaltigkeitserklarung

\f In Zeiten des Wandels und der Verinderung bedarf es zugleich der Verlisslichkeit: So steht es in den
UNTERNEHMEN ‘=’$ Nanogate Unternehmenswerten und das ist eine Maxime, die unsere Unternehmensgeschichte bereits
Firoie REGION von Beginn an sehr geprigt hat. Gerade beim Thema Corporate Social Responsibility (CSR) kommt sie
zum Tragen: Wir sind davon iiberzeugt, dass eine ganz besondere Chance darin liegt, als verantwor-
tungsbewusstes Unternehmen gesehen zu werden. Wir tibernehmen Verantwortung tiber unser
Tagesgeschift hinaus, stellen Respekt und Integritit in den Mittelpunkt und leisten seit der Unterneh-
mensgriindung einen aktiven Beitrag in der anhaltenden Diskussion um Technologiefolgen sowie

Nachhaltigkeitsaspekte beim Einsatz neuer Materialien. Nanogate verfolgt seit jeher den Grundgedan-

I deutscher ken, Erwartungen von Kooperationspartnern iibertreffen zu wollen sowie Vertrauen durch besonderes
' VAL E isch und vor allem langfristig aufzubauen. Moglichkeiten hierzu lassen sich in d
nanotechnologie ngagement systematisch und vor allem langfristig aufzubauen. Méglichkeiten hierzu lassen sich in der

Praxis auch immer identifizieren, und zwar entlang der kompletten Wertschépfungskette — angefangen
mit der Unternehmensgriindung bei der Mitinitiierung von ,Nanosafe®, des seinerzeit grofiten EU-
weiten Programms zur Technologieabschitzung, bis hin zur heutigen Unterstiitzung und Umsetzung

zahlreicher Programme und Engagement-Projekte in der Region.

Nachhaltigkeitsmanagement ausgeweitet

Mit der erstmaligen Verdffentlichung der Entsprechenserklirung gemifl des Deutschen Nachhaltig-
keitsrats (DNK) wollen wir erneut ein Zeichen setzen und unser langjihriges Engagement mit einer
Berichterstattung nach anerkannten Standards untermauern. Die Anwendung dieses Instrumentes

bestitigt unsere CSR-Strategie, die einen integralen Bestandteil der Unternehmensstrategie darstellt.

Weltweit agieren — lokal Verantwortung iibernechmen

v E R Zwei aktuelle Projekte im sozialen Bereich zeigen exemplarisch, wie Nanogate gesellschaftliches
ANTWDRTIIN[.; Engagement in der Praxis lebt: So setzt unser neuestes Projekt den Schwerpunkt auf die direkte lokale
PARTNERs#c o . o .
Verankerung an unseren unterschiedlichen Standorten und zielt auf die spiclerische Vermittlung von

J Technologieverstindnis bei Kindern ab: Wir werden vornehmlich Grundschulen mit einem hochwerti-
\v gen Experimentierkoffer zur Nanotechnologie ausstatten, um dariiber Naturwissenschaften zu férdern
und Interesse fiir Technik zu wecken. Diese Arbeit im ,,Kleinen® fordert Strukturen vor Ort und setzt

moglichst frith an, dem Fachkriftemangel entgegenzuwirken und die Themen Bildung und Technolo-
giefithrerschaft in Deutschland langfristig zu unterstiitzen. Dieses Projekt ist zudem unmittelbar in die

Initiative ,Verantwortungspartner Saarland“ eingebunden, welche wir bereits seit ihrer Griindung

unterstiitzen.
Zudem begleitet Nanogate seit vielen Jahren die gemeinniitzige Organisation German Doctors e. V.,
. die freiwillige Arzteinsitze in Entwicklungslindern leistet. Neben aktiver Offentlichkeitsarbeit und
* Spendengeldern stattet Nanogate die Arzte mit einem besonderen ,Wegbegleiter aus: Fiir ihren

Hilfseinsatz erhalten sie einen Rucksack mit vielen niitzlichen Beigaben fiir die tigliche Arbeit — nicht

GERMAN

DOCTORS zuletzt, um damit ein Zeichen des Dankes und der Anerkennung zu vermitteln und ein Stiick ,,Heimart*
HILFE, DIE BLEIBT

in die teils schwierigen Einsatzgebiete mitzugeben. Ebenso wie wir zunehmend global agieren, sind diese
Arzte weltweit im Einsatz. Das Projekt steht symbolisch dafiir, dass wir neben unserem regionalen

Fokus auch global mehr Verantwortung wahrnehmen méchten.
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eredelt Ihre Produkte und steigert ihren Wert mit Schichten,
atzer nichts anhaben kénnen —im Auto, auf Mobeln oder in der



Die Aktie

Die Nanogate-Aktie hat sich im abgelaufenen Geschiftsjahr deutlich besser als der Gesamtmarkt entwi-
ckelt und stieg im Jahresverlauf um nahezu 19 Prozent. Im Vergleich dazu legte der Leitindex Dax nur um
sieben Prozent zu, der SDax um knapp fiinf Prozent. Der TecDax hingegen ging um einen Prozent zuriick,
der Entry Standard Index verlor zwei Prozent. Trotz der tiberwiegend positiven Marktentwicklung war das
Borsenjahr 2016 von erheblichen Schwankungen geprigt. Dazu trugen vor allem die Schuldenkrise inner-
halb der Euro-Zone, Sorgen um die Wirtschaftsentwicklung in China, die Brexit-Entscheidung in Grof3-

britannien sowie die US-Prisidentschaftswahlen bei.

In diesem Umfeld startete die Aktie von Nanogate zu Jahresbeginn bei 31,50 Euro. Nach einer anfinglich
schwicheren Entwicklung erholte sich das Papier schnell und stieg dann sukzessive an. Kurzfristige Kurs-
verluste konnte die Aktie schnell ausgleichen. Zum Jahresende zog das Papier deutlich an und notierte bei
38 Euro, knapp unter seinem Jahres-Hochstkurs von 38,44 Euro Mitte Dezember. Das tigliche Handels-
volumen belief sich iiber alle Bérsenplitze gesehen auf durchschnittlich 5.320 Aktien. Anteile an Nanogate
werden von Aktienanalysten weiterhin zum Kauf empfohlen. Die Kursziele fiir die Nanogate-Aktien lagen
im ersten Quartal 2017 bei bis zu 58,20 Euro und somit deutlich tiber dem damaligen Kursniveau. Die
Aktie wird derzeit von Hauck & Aufhiuser, der Landesbank Baden-Wiirttemberg, SMC Research und
Warburg Research sowie seit April 2017 von Berenberg beobachtet. Dariiber hinaus planen weitere Re-

search-Hiuser die Aufnahme der Coverage.

Dividendenvorschlag 2017

Angesichts der guten operativen und finanziellen Entwicklung der Gesellschaft schlagen Vorstand und
Aufsichtsrat vor, unveridndert eine Dividende von 0,11 Euro je Aktie zu zahlen. Mit dieser moderaten Aus-
schiittung gewihrleisten wir, dass unsere Aktionire am Erfolg des Unternehmens beteiligt werden und zu-

gleich die Finanzkraft der Gesellschaft mit Blick auf den Expansionskurs sichergestellt ist.

Hauptversammlung 2016

Die Hauptversammlung im Juni 2016 in Saarbriicken billigte den Dividendenvorschlag von 0,11 Euro je
Aktie. Ebenfalls wurde Sebastian Reppegather, Mitglied des Vorstandes der Investmentgesellschaft Luxem-
part S.A., neu in den Aufsichtsrat gewihlt. Uberdies bestitigten die Aktionire mehrere Mitglieder des Auf-

sichtsrats in ihren Amtern.

Aktionirsstruktur Aktionirsstruktur

Im Geschiftsjahr 2016 erhdhte sich das Grundkapital der Gesellschaft auf 3.793.233 Euro. Dazu trug in

4 erster Linie eine Barkapitalerhohung unter Ausschluss des Bezugsrechts bei, mit der Nanogate einen Brut-

34 % toemissionserlds von knapp 10 Mio. Euro erzielte. Zudem stieg das Grundkapital infolge einer Sachkapi-
talerhohung als Teil des Kaufpreises fiir die Mehrheitsbeteiligung am Kunststoff-Spezialisten Goletz (heute
Nanogate Goletz Systems) sowie durch ausgeiibte Aktienoptionen seitens der Nanogate-Mitarbeiter. Nach
Ende des Berichtszeitraums erhohte sich das Grundkapital durch eine Sachkapitalerhéhung, die Teil der
Transaktion fiir die Mehrheitsbeteiligung Nanogate Jay Systems in den USA war, auf 4.176.180 Euro.
Zudem erzielte der Konzern im April 2017 bei einer Barkapitalerh6hung unter Ausschluss des Bezugs-
rechts, die nach Testierung des Konzernabschlusses kurzfristig umgesetzt wurde, einen Bruttoemissions-
etlés von rund 14,2 Mio. Euro. Die neuen Aktien sind ab dem Geschiftsjahr 2017 dividendenberechtigt.
Durch die Mafinahme erhoht sich das Grundkapital auf 4.513.951,00 Euro.

&MM%J Der Streubesitz belduft sich aktuell auf 66 Prozent. Als zusitzlicher Ankeraktionir konnte im ersten Quar-

tal 2016 die Luxemburger Investmentgesellschaft Luxempart S.A. gewonnen werden, nachdem BIP In-
vestment Partners seine Anteile abgegeben hatte. Grofiter Ankerinvestor ist unverindert HeidelbergCapital
Private Equity Fund. Zu den grofSeren institutionellen Investoren innerhalb des Streubesitzes zihlen der

franzdsische Investor Alto Invest sowie die deutsche Fondsgesellschaft Lupus Alpha.




Nanogate pflegte im Berichtszeitraum unverindert einen engen Kontakt mit seinen Investoren. Die Ge-
sellschaft nahm an zahlreichen Kapitalmarktkonferenzen teil, darunter erstmals auch in Portugal. Beson-
ders grofle Resonanz verzeichnete der Vorstand beim Deutschen Eigenkapitalforum im November in
Frankfurt, dem wohl europaweit grofSten Investorentreffen. Daneben fanden zahlreiche weitere Gespriche

sowie Roadshows statt.

Wechsel des Borsensegments

Im Berichtsjahr notierte die Aktie der Nanogate AG unverindert im Entry Standard der Frankfurter Wert-
papierbérse. Mit der Neuordnung der Bérsensegmente im Freiverkehr der Frankfurter Wertpapierbdrse
wechselte Nanogate im Mirz 2017 in das neugeschaffene KMU-Segment Scale, das den Entry Standard
abgelost hat. Aus Sicht des Unternehmens ist Scale — mit héheren Transparenzvorgaben als der frithere
Entry Standard — akruell das geeignete Marktsegment fiir die Aktie der Nanogate AG. Uberdies orientiert
sich der Konzern bereits heute an den strengen Transparenzvorgaben des Prime Standard und verdffent-
licht beispielsweise auf freiwilliger Basis seinen Geschiftsbericht bereits binnen vier Monaten nach Stich-
tag. Alle Publikationen werden zudem in englischer Sprache verdffentlicht. Die Anforderung des neuen
Segments zur Durchfithrung von jihrlichen Analystenkonferenzen erfiillt Nanogate bereits seit langem

und wird sich 2017 erneut an mehreren Konferenzen im In- und Ausland beteiligen.

Im Berichtsjahr hat die Gesellschaft alle notwendigen Prozesse etabliert, um die Vorgaben der sogenannten
EU-Markemissbrauchsrichtlinie zu erfiillen. Demnach miissen seit Juli 2016 auch Emittenten im unregu-
lierten Markt, wie dem neuen KMU-Segment Scale, Ad-hoc-Mitteilungen und Directors Dealings verdf-
fentlichen sowie ein Insider-Verzeichnis fiihren. Da Nanogate bereits heute viele Anforderungen des Gene-
ral bzw. Prime Standard erfiillt, priift der Konzern regelmifSig, ob und wann ein Segmentwechsel sinnvoll

ist.

Dem Corporate-Governance-Kodex unterliegt die Gesellschaft aufgrund ihres Bérsensegments bislang
nicht. Mit Blick auf die gestiegene Bedeutung von Nachhaltigkeitsthemen hat Nanogate neben seinem be-
reits seit Griindung gestarteten, vielfiltigen gesellschaftlichen Engagement auch erstmals freiwillig die Ent-

sprechenserklirung gemif§ dem Deutschen Nachhaltigkeits-Kodex (DNK) abgegeben.

Aktienkennzahlen 2016

Borsensegment Scale (seit 01.03.2017,
davor Entry Standard)

Anzahl ausgegebener Aktien per 31.12.2016 3.793.233

Designated Sponsor equinet Bank AG

Kurs am Jahresanfang/-ende (Xetra) 31,50 Euro / 38,00 Euro

Jahreshoch/-tief (Xetra, Intraday) 38,44 Euro / 24,30 Euro

Marktkapitalisierung zum Jahresende 2016 143,8 Mio. Euro

Quelle: Bloomberg




Eine Erfolgsgeschichte

EINE ERFOLGSGESCHICHTE -
Nanogate blickt zuriick auf zehn bewegte Jahre seit dem Bdrsengang

2010

Wachstum mit System

2006

Erfolgreicher Bérsenstart
Die Mehrheitsbeteiligung an der Gf0

Gesellschaft fiir Oberflachentechnik GmbH

Mit dem Bérsengang im Entry Standard
(heute im Scale) der Frankfurter Wertpa-

pierbérse hat Nanogate den notwendigen
finanziellen Spielraum geschaffen, um weiter
zu wachsen. Die Aktie entwickelt sich besser
als der Entry Standard insgesamt und die
Marktkapitalisierung ist seither von rund 60

Mio. Euro auf etwa 144 Mio. Euro im Jahr

2016 gewachsen.

2008

Neuer Firmensitz

Am neuen und gleichzeitig traditionsreichen
Standort Géttelborn entstehen moderne
Forschungs- und Produktionseinrichtungen.
Gleichzeitig iibernimmt Nanogate die heu-
tige Nanogate Industrial Systems GmbH zu
100 Prozent. Als erstes Unternehmen der
Branche fiihrt Nanogate ein zertifiziertes

Umweltmanagement gemaf3 1SO 14001 ein.

(heute Nanogate GfO Systems AG) lautet
eine neue Ara in der Unternehmens-
geschichte ein. In Verbindung mit der
umgesetzten Innovationsoffensive liefert
Nanogate nun komplette Systeme rund
um intelligente, komplexe Hochleistungs-

oberfldchen und steigt verstérkt in den

Volumenmarkt ein.

Geschiftsvolumen verdoppelt

Mit einem Umsatz von iiber 10 Mio. Euro
konnte Nanogate sein Geschéftsvolumen
in zwei Jahren mehr als verdoppeln. Das
gestartete Strategieprogramm NEXT —
Nanogate EXtended Track dient dabei als
Navigationshilfe fiir die weitere Unterneh-

mensentwicklung.

2009

Innovationsoffensive gestartet

Erfolgreiche Unternehmen handeln antizyk-
lisch: Trotz weltweit schwieriger wirtschaft-
licher Rahmenbedingungen erweitert
Nanogate sein Technologieportfolio und
startet eine umfangreiche Innovationsoffen-
sive, um neue leistungsstarke Lasungen zu

entwickeln.

2011

Gebiindelte Kunststoffkompetenz
Nanogate erwirbt mit der niederléndi-
schen Eurogard B.V. (jetzt Nanogate Euro-
gard Systems B.V.) einen internationalen
Marktfiihrer fiir 2D-Oberfléchenveredelun-
gen und baut damit die Position im Markt
weiter aus. Die damit einhergehende
Wachstumsstrategie des Systemhauses
sorgt auch fiir Sichtbarkeit und Reputation:
Nanogate erhélt den Sustained Excellence
Award des Deloitte Technology Fast 50
Award 2011. Die Auszeichnung wiirdigt
Unternehmen, die sich durch eine mehr-

jéhrige Wachstums- und Erfolgsstory

auszeichnen.




nanogate

A world of new surfaces

2012

A world of new surfaces
Unter dem neuen Claim ,,A world of new sur-
faces” und mit einem gemeinsamen, gruppen-

weiten Logo tritt die Unternehmensgruppe ver-

2014

Phase5

Nanogate nimmt Kurs auf die Umsatzmarke von
iber 100 Mio. Euro und ruft das umfassende
Wachstumsprogramm Phase5 ins Leben. Mit
der Umsetzung kommt Nanogate schneller
voran als erwartet: Die Ubernahme des Oberfla-
chenspezialisten Vogler GmbH (heute Nanogate
Vogler Systems GmbH) erweitert die Kompetenz
im dekorativen Bereich. Der kontinuierliche
Ausbau des Technologie- und Anwendungsport-

folios an mehreren Standorten ist eine weitere

bedeutende strategische Weichenstellung.

Eine Erfolgsgeschichte

starkt in der Gffentlichkeit auf. Nanogate wéchst

Gemeinsam neue Ziele erreichen

weiter: Neben der neuen Gesellschaft fiir

Endanwenderprodukte — der Nanogate Textile Nanogate etabliert sich als hochkompetenter

& Care Systems GmbH — beteiligt sich das Un- Partner fiir designorientierte Hightech-Ober-
ternehmen auch an dem Kunststoff-Spezialisten flichen und -Komponenten: Mit dem Start von
Tochtergesellschaften fiir die Region MENA

(Middle East & North Africa) und fiir den US-

Plastic-Design GmbH (heute Nanogate PD
Systems GmbH) und erweitert damit signifikant

seine Kompetenz. amerikanischen Markt verstérkt Nanogate seine

internationale Présenz. Dabei erreicht Nanogate
zum Jahresende einen Meilenstein und verein-
bart die Ubernahme von rund 80 Prozent der An-
teile an der Kunststoffsparte Jay Plastics (heute
Nanogate Jay Systems LLC) von Jay Industries
in den USA. Durch die zusétzliche Mehrheits-
beteiligung an der Walter Goletz GmbH (heute
Nanogate Goletz Systems GmbH) und den Start
Neue Dimension der Produktionsstétte fiir N-Metals® Chrome
Erfreuliche Zwischenbilanz seit Beginn hat der Konzern sein Portfolio im Jahr 2016
von Phase5: Zwischen 2013 und 2015 legte komplementiert. Der Konzern wéchst weiter
der Umsatz um mehr als 70 Prozent zu, das zusammen und verstarkt in diesem Zuge seinen

operative Ergebnis verbesserte sich trotz gemeinsamen Markenauftritt sowie die interna-

2013

Neue Horizonte

Expansionsstrategie, und das internationale tionale MarkterschlieBung. Nanogate erreicht

Absatzpotenzial erhéhte sich erheblich. sein mittelfristiges Umsatzziel von 100 Mio. Euro
Diese Erfolge werden auch von externer friiher als erwartet und steigt zu einem weltweit

Mit 53 Mio. Euro (ibertrifft die Gesellschaft ihr Seite immer mehr gewiirdigt: Nanogate flihrenden Anbieter auf.

mittelfristiges Umsatzziel von 50 Mio. Euro, gewinnt den renommierten Wirtschaftspreis
was zugleich auch den Abschluss des bishe- .Entrepreneur of The Year 2015” der Wirt-
rigen Strategieprogramms NEXT bedeutet. schaftspriifungsgesellschaft Ernst & Young.

Zudem erfolgt die Aufstockung der Beteili-

gungen an der Nanogate PD Systems GmbH

und der Nanogate Gf0 Systems AG sowie die GIID EY Entrepreneu r
Of The Year

Winner 2015

Griindung der Nanogate Glazing Systems B.V.

Der Konzern bereitet sich zudem verstérkt auf

eine internationale MarkterschlieSung vor.




Bericht des Aufsichtsrats

Sehr geehrte Aktionirinnen und Aktionire,

sehr geehrte Damen und Herren,

Nanogate hat sich im vergangenen Geschiftsjahr zu einem weltweit fiihrenden Spezialisten fiir
designorientierte Hightech-Oberflichen und -Komponenten weiterentwickelt und zugleich operativ
erneut Bestmarken bei Umsatz und Ergebnis erreicht. Mit der im Dezember 2016 vereinbarten
Mehrheitsbeteiligung an Jay Plastics (heute Nanogate Jay Systems), einer Division der Jay Industries,
Inc., erweitert Nanogate seinen internationalen Marktzugang, erhilt eigene Produktionskapazititen in
Nordamerika und stirkt das Technologie-Portfolio. Bereits im Friithjahr 2016 hatte Nanogate eine
Mehrheitsbeteiligung am Kunststoff-Spezialisten Goletz (heute Nanogate Goletz Systems) erworben
und damit seine Kompetenz als Systemhaus fiir die Entwicklung und Produktion kompletter

Komponenten gestirke.

Im Geschiftsjahr 2016 begleitete der Aufsichtsrat das Unternehmen umfassend und arbeitete
vertrauensvoll mit dem Vorstand zusammen. Der Aufsichtsrat nahm seine Aufgabe als Uberwachungs-
organ gemif$ Aktienrecht sowie Satzung und Geschiftsordnung der Gesellschaft in vollem Umfang
wahr. Neben dem kontinuierlichen kritischen Dialog mit dem Vorstand, auch unabhingig von
formellen Aufsichtsratssitzungen, trugen ausfiihrliche schriftliche Informationen wie das monatliche
Reporting dazu bei, dass der Aufsichtsrat umfassend und aktuell iiber Geschiftsentwicklung,
Zielerreichung, Risikomanagement und Strategie des Konzerns sowie alle zustimmungspflichtigen
Geschiftsvorfille informiert war. In Einzelfillen hat der Aufsichtsrat sein gesetzliches Anrecht genutzt
und einzelne Dokumente gesondert eingesehen. Keine Veranlassung sah der Aufsichtsrat, fir

besondere Aufgaben gesonderte Sachverstindige einzubeziehen (gemifl § 111 Abs. 2 AktG).

Schwerpunkte der Beratungen

Im abgelaufenen Geschiftsjahr trat der Aufsichtsrat insgesamt fiinf Mal zusammen. Die Sitzungen
fanden statt: am 17. Februar und 26. April in Géttelborn sowie am 29. Juni in Saarbriicken, am

27. September in Neunkirchen und am 30. November in Niederhausen/Nahe. Bei allen fiinf Termi-
nen waren die Mitglieder des Aufsichtsrats vollzihlig anwesend, die Mitglieder des Vorstandes waren
entsprechend eingeladen. Rechtzeitig vor den entsprechenden Sitzungen erhielten alle Mitglieder des
Aufsichtsrats umfassende Dokumentationen. Zusitzlich zu den fiinf Aufsichtsratssitzungen fanden
weitere Beratungen unter anderem in Form eines Strategiemeetings am 26. Juni in Neunkirchen statt.
Dariiber hinaus fanden diverse Telefonkonferenzen zur Erdrterung von Themen, die kurzfristiger
Klirung bedurften, statt. Entscheidungen konnten daher mit Blick auf die Interessen der Gesellschaft
kurzfristig getroffen werden, in Einzelfillen auch im Umlaufverfahren. Im Berichtszeitraum wurden
alle zustimmungspflichtigen Geschifte vom Aufsichtsrat bestitigt. Interessenskonflikte von Mitglie-

dern des Aufsichtsrats oder Vorstandes hat es nicht gegeben.

Im Fokus der Aufsichtsratssitzungen sowie der weiteren Beratungen standen im Berichtszeitraum

folgende Themen:

*  Konzern- und Jahresabschluss fiir das Jahr 2015 sowie Gewinnverwendungsvorschlag

e strategische Entwicklung des Konzerns und internationale Ausrichtung

e Zukiufe und Beteiligungen (M&A-Aktivititen) und in diesem Zusammenhang vor allem die
Mebhrheitsbeteiligungen an den Kunststoffspezialisten Jay Plastics (heute Nanogate Jay Systems)
und Walter Goletz (heute Nanogate Goletz Systems)

* operative Geschiftsentwicklung sowie Liquiditdt und Finanzierung

e Unternchmensplanung

e Risikolage und -management

e Weiterentwicklung des Aufsichtsrats




e Vorbereitung der Hauptversammlung
e Durchfithrung der Kapitalerhshung

*  Umsetzung der gestiegenen gesetzlichen Transparenzanforderungen

Besetzung des Aufsichtsrats

Als neues Mitglied des Aufsichtsrats der Gesellschaft wihlte die Hauptversammlung 2016 Herrn
Sebastian Reppegather, Mitglied des Vorstandes der Luxemburger Investmentgesellschaft Luxempart
S.A. Er folgt auf Frau Katrin Wehr-Seiter. Zudem wurden Hartmut Gottschild, Oliver Schumann und
Dr. Farsin Yadegardjam in ihrem Amt bestitigt. Sie wurden fiir die Zeit bis zur Beendigung der
Hauptversammlung, die tiber die Entlastung des Aufsichtsrats fiir das Geschiftsjahr 2018 beschlief3t,
als Aufsichtsratsmitglieder in den Aufsichtsrat der Gesellschaft gewihlt. Den Aufsichtsrat komplettie-
ren Dr. Clemens Doppler (gewihlt bis zur Hauptversammlung fiir das Geschiftsjahr 2017) und

Klaus-Giinter Vennemann (gewihlt bis zur Hauptversammlung fiir das Geschiftsjahr 2017).

Innerhalb des Aufsichtsrats bestehen folgende Ausschiisse:

e Der Priifungsausschuss (Audit Commitee) beschiftigt sich in erster Linie mit Rechnungslegung
und Risikomanagement des Konzerns und bereitet die Billigung des Jahres- und Konzernabschlus-
ses vor. Das Gremium tagte im Berichtsjahr drei Mal. Mitglieder sind aktuell Sebastian Reppega-
ther als Vorsitzender sowie Oliver Schumann und Klaus-Giinter Vennemann.

e Das HR- and Compensation Committee ist fiir Dienstvertrige und Personalthemen des Vorstan-
des zustindig. 2016 traf sich der Ausschuss zweimal personlich und bereitete unter anderem die
Verlingerung des Vertrages von Ralf Zastrau als Vorstandsvorsitzendem vor. Mitglieder des
HR- and Compensation Committee sind aktuell Dr. Farsin Yadegardjam als Vorsitzender sowie

Dr. Clemens Doppler und Hartmut Gottschild.

Besetzung des Vorstandes

Im Vorstand der Gesellschaft herrschte 2016 Kontinuitit. Uberdies wurde im neuen Geschiftsjahr
2017 der Vertrag mit Ralf Zastrau als Vorstandsvorsitzendem bis Mirz 2021 verlingert. Uberdies
gehdren dem Vorstand unverindert Michael Jung (COO, bestellt bis Juni 2020) und Daniel Seibert
(CFO, bestellt bis April 2018) an.

Konzern- und Jahresabschluss 2016

Die Pritfungs- und Beratungsgesellschaft Ernst & Young GmbH Wirtschaftspriiffungsgesellschaft
erteilte nach der Priifung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts sowie des Einzelab-
schlusses fiir das Geschiftsjahr 2016 ihr uneingeschrinktes Testat. Schwerpunkte der Priiffungen
waren unter anderem die Aspekte Umsatzabgrenzung, Vorratsbewertung und Personalverpflichtungen

sowie die Werthaltigkeit der Immateriellen Vermégensgegenstinde (unter anderem Goodwill,

Marken).

Der Priifungsausschuss bereitete bereits in seiner Sitzung am 28. Mirz 2017 sowie in weiteren
Telefonkonferenzen die bilanzfeststellende Sitzung des Aufsichtsrats vor. Unter Anwesenheit des
Abschlusspriifers wurden Abschlussunterlagen vorab einer Priifung unterzogen. Uber die Beratungen

und Empfehlungen des Priifungsausschusses wurden alle Mitglieder des Aufsichtsrats informiert.

Vor der bilanzfeststellenden Aufsichtsratssitzung am 26. April 2017 erhielten die Mitglieder des
Aufsichtsrats fristgerecht alle notwendigen Priifberichte. Bei der Sitzung stand der Abschlusspriifer
fiir Fragen und Erlduterungen einzelner Sachverhalte zur Verfiigung. Alle notwendigen Dokumente
wurden seitens des Aufsichtsrats intensiv gepriift und im Anschluss gebilligt. Dem Vorschlag des

Vorstandes fiir die Verwendung des Bilanzgewinns hat sich der Aufsichtsrat angeschlossen.




Nanogate ist 2016 erheblich gewachsen. In diesem Zusammenhang dankt der Aufsichtsrat allen
Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern fiir ihr grofes Engagement, welches die Basis fiir den Erfolg des
Konzerns darstellt. Uberdies dankt der Aufsichtsrat dem Vorstand fiir seinen umfassenden Einsatz im
Geschiftsjahr 2016. Fiir ihr Vertrauen spricht der Aufsichtsrat allen Aktionédrinnen und Aktioniren

sowie Kunden und Geschiftspartnern seinen Dank aus.

Quierschied-Géttelborn, den 26. April 2017

é{? /%,(_MW(

Oliver Schumann

Vorsitzender des Aufsichtsrats



Konzernlagebericht 2016 der Nanogate AG, Quierschied

Der Nanogate-Konzern (Nanogate) ist ein weltweit fithrender Spezialist fiir designorientierte
Hightech-Oberflichen und -Komponenten in hochster optischer Qualitit. Der Konzern entwickelt
und produziert designorientierte Oberflichen und Komponenten und stattet diese mit zusitzlichen
Eigenschaften aus. 2014 startete Nanogate das Wachstumsprogramm Phase5 und erhshte seitdem
Geschiftsvolumen und Profitabilitit erheblich. Fiir seine gute strategische und operative Entwick-
lung wurden der Konzern und sein Management mehrfach primiert. So wurde Nanogate 2016
erneut mit dem ,Sustained Excellence Award“ beim Deloitte Technology Fast 50 Award ausgezeich-
net. Auflerdem hat der Vorstand den Konzern als einzigen Vertreter aus Deutschland bei der Wahl
zum ,,World Entrepreneur of the Year 2016“ in Monte Carlo vertreten, nachdem Nanogate im Jahr
2015 mit dem renommierten Wirtschaftspreis ,Entrepreneur Of The Year* der Wirtschaftspriifungs-

gesellschaft Ernst & Young ausgezeichnet worden war.

Nanogate erschliefSt fiir Unternehmen unterschiedlicher Branchen die vielfiltigen Moglichkeiten,
die sich aus multifunktionalen und designorientierten Oberflichen auf Basis neuer Materialien sowie
Komponenten aus innovativen Kunststoffen ergeben. Mit dem Claim , A world of new surfaces®
untermauert der Konzern seinen Anspruch, mit intelligenten Oberflichen und Bauteilen aus neuen
Materialien einen Wettbewerbsvorsprung fiir die Produkte und die Wertschépfung von Unterneh-
men zu erzielen. Er steht fiir das Leistungsversprechen des Konzerns, seinen Kunden als verlisslicher
Partner zukunftsweisende Technologien, eine schnelle Umsetzung und hohe Qualitit in der Serien-

produktion zu erméglichen.

1.1 Geschiftsmodell
Als ein weltweit fithrender Spezialist fiir designorientierte Hightech-Oberflichen und -Kompo-
nenten stellt Nanogate seinen Kunden technologisch und optisch hochwertige Oberflichen,
in erster Linie aus Kunststoff und Metall, sowie Komponenten aus Kunststoff zur Verfiigung
und stattet sie bei Bedarf mit zusitzlichen Funktionen und Eigenschaften (z. B. antihaftend,
korrosionsschiitzend, kratzfest, chemisch bestindig, vor Umwelteinfliissen geschiitzt, mit
hygienischen Eigenschaften) aus. Der Konzern nutzt daftir sein umfangreiches Know-how bei
innovativen Werkstoffen sowie die langjihrige Erfahrung in der Serienproduktion und bei der
Veredelung von multifunktionalen Oberflichen und Kunststoffkomponenten. Ziel ist es,
Produkte und Prozesse mit multifunktionalen und designorientierten Hochleistungsoberflichen
sowie entsprechenden Komponenten aus Kunststoff zu verbessern. Mit neuen Materialien,
Designs und Funktionen sollen die Wettbewerbsfihigkeit und Ertragskraft der Nanogate-
Kunden steigen sowie Umweltvorteile erzielt werden. Losungen und Know-how von Nanogate
kénnen Unternehmen einen Technologievorsprung verschaffen. Der Konzern verfolgt dazu den

Ansatz, seine Kunden als Innovationspartner langfristig zu begleiten.

Als integriertes Systemhaus entwickelt und produziert Nanogate multifunktionale Oberflichen-
systeme und hochwertige Kunststofftkomponenten in hochster optischer Qualitit. Dazu verfiigt
der Konzern iiber langjahrige Erfahrung und vielfiltige Kompetenzen hinsichtlich der Material-
und Werkstoffentwicklung sowie bei der Prozessintegration und der Serienproduktion. Er deckt
die gesamte Wertschopfungskette vom Rohstoffeinkauf iiber die Synthese und Formulierung von
Materialsystemen bis hin zur Veredelung und Produktion der Oberflichen und Komponenten ab.

Als integriertes Systemhaus steuert und verantwortet Nanogate alle Schritte von Entwicklung und




1.2

Design bis hin zur Produktion der Komponente und Beschichtung der Oberfliche. Der Konzern
entwickelt somit auch das lukrative Komponentengeschift kontinuierlich weiter. Nanogate
ibernimmt als Partner bedeutender Konzerne die Gesamtverantwortung fiir ausgewihlte
komplette Bauteile, sogenannte High-Tech-Komponenten. Der Konzern konzentriert sich vor
allem auf Bauteile mit Hochleistungsoberflichen und bietet somit seinen Kunden eine grofSere

Leistungspalette als bislang.

Nanogate greift auf ein umfassendes Portfolio aus Technologieplattformen und Verfahren zuriick,
um neue Anwendungen fiir unterschiedliche Substrate zu entwickeln und in die Serienproduktion
zu Uiberfithren. Wichtige Grundlage fiir die zusitzliche Veredelung von multifunktionalen Ober-
flichen sowie die Herstellung von anspruchsvollen Komponenten ist das umfassende Know-how
bei neuen Materialien. Das vorhandene Know-how im Bereich der Nanotechnologie als Quer-
schnittstechnologie ist die Basis fiir das innovative und umfassende Anwendungs- und Technolo-
gie-Portfolio. Nanogate bildet seit dem operativen Start 1999 die zentrale Schnittstelle zwischen
den Herstellern der Ausgangsstoffe und den Anbietern innovativer industrieller Produkte und
ermdglicht so die effiziente Nutzung von Hochleistungsoberflichen und Komponenten aus
unterschiedlichen Substraten. Dabei greift Nanogate auf eigene und zunechmend fremde Verfah-

ren zuriick.

Der Konzern adressiert vorrangig attraktive Zielbranchen wie Automobil/Transport, Maschinen-/
Anlagenbau, Gebiude/Interieur sowie Sport/Freizeit. Erhebliches Umsatz- und Margenpotenzial
siecht Nanogate in den beiden strategischen Wachstumsfeldern Advanced Metals und Advanced
Polymers. In diese Bereiche ist ein Grof3teil der Investitionen der vergangenen Jahre geflossen.
Nanogate erweitert das Technologieportfolio kontinuierlich, um mit zusitzlichen Anwendungen
die Marktposition auszubauen. Dazu trugen auch mehrere Akquisitionen bei, mit denen der
Konzern sein Technologie-Portfolio gestirkt, seine Kapazititen erweitert und neue Mirkte

erschlossen hat.

Advanced Metals dient als Plattform fiir hochwertige Metallbeschichtungen, beispielsweise auf
Aluminium und Edelstahl, sowie Anwendungen zur Metallisierung von Oberflichen. Lésungen
im Wachstumsfeld Advanced Metals vertreibt Nanogate unter der Marke N-Metals®. Der Bereich
umfasst auch die Anwendungen auf Basis der neuen Technologieplattform N-Metals® Chrome.
Hierfiir nahm der Konzern am Standort Neunkirchen eine neue Produktionsstitte in Betrieb.
Der Bereich Advanced Polymers beinhaltet Anwendungen mit innovativen Kunststoffen, die in
erster Linie unter der Marke N-Glaze® vertrieben werden. Der Konzern verfiigt im Bereich
Advanced Polymers iiber eigene Produktionskapazititen fiir die integrierte Herstellung von
Kunststoffkomponenten, die Veredelung bzw. Beschichtung von Oberflichen sowie die Herstel-
lung von farbigen oder transparenten, optisch brillanten Kunststoffbauteilen mit glasartigen
Eigenschaften. Dazu zihlt beispielsweise das integrierte Glazing-Kompetenzzentrum am Standort
Bad Salzuflen. Uberdies verfiigt der Konzern in seinem Basisgeschift iiber zahlreiche klassische

Anwendungen, beispielsweise in den Bereichen Sport/Freizeit und Gebidude/Interieur.

Konzernstruktur und operative Tochtergesellschaften

Im Berichtsjahr hat der Konzern seinen Markenauftritt vereinheitlicht, so dass jetzt alle Tochter-
gesellschaften mit Blick auf eine einheitliche Corporate Identity auch bei der Namensgebung
der Muttergesellschaft eindeutig zuzuordnen sind. Der Nanogate-Konzern besteht aus der
Muttergesellschaft Nanogate AG, Quierschied, und den konsolidierten Beteiligungsunterneh-
men Nanogate Industrial Systems GmbH, Quierschied, Nanogate GfO Systems AG, Schwi-
bisch Gmiind, Nanogate Textile & Care Systems GmbH, Quierschied, Nanogate PD Systems
GmbH, Bad Salzuflen, und Nanogate Vogler Systems GmbH, Liidenscheid. In der Zwischen-
holding Nanogate Nederland B.V., Geldrop, Niederlande, sind die Anteile an der Nanogate



Eurogard Systems B.V., Geldrop, Niederlande, und der Nanogate Glazing Systems B.V.,
Geldrop, Niederlande, gebiindelt.

Im April 2016 iibernahm der Konzern zudem 75 Prozent der Anteile an dem nunmehr als
Nanogate Goletz Systems GmbH, Kierspe, firmierenden Kunststoff-Spezialisten Goletz. Zu der
neuen Tochtergesellschaft zihlt auch die Nanogate Medical Systems GmbH, vormals Goletz
Medical GmbH. Dariiber hinaus vereinbarte Nanogate den Erwerb von rund 80 Prozent der
Anteile an der Kunststoffsparte Jay Plastics, die bislang eine Division der Jay Industries Inc.,
Mansfield/Ohio, USA, war (vgl. diesbeziiglich auch die Erliuterungen in Textziffer ,,34. Ereig-
nisse nach dem Abschlussstichtag 31.12.2016“ im Konzern-Anhang). Nach der Vertragsunter-

zeichnung im Dezember 2016 wurde die Transaktion im Januar 2017 vollzogen.

1.2.1 Nanogate AG
Als Holding konzentriert sich die Muttergesellschaft Nanogate AG auf die strategische
und operative Fithrung des Konzerns und der operativen Beteiligungen. Auflerdem sind
in der Management- und Technologie-Holding die zentrale Materialentwicklung und
-herstellung sowie zentrale Funktionen, wie Finanzen und Controlling, sowie tibergreifen-

de Dienstleistungen fiir alle Konzerngesellschaften gebiindelt.

1.2.2 Nanogate Industrial Systems GmbH
Die Nanogate Industrial Systems GmbH konzentriert sich auf die industrielle Umsetzung
unterschiedlicher Hochleistungsoberflichen, vor allem auf den Markt fiir Oberflichen aus
Metall, beispielsweise Aluminium oder Edelstahl, sowie die Metallisierung, in erster Linie
von Kunststoffen. Hinzu kommen beispielsweise Energieeflizienz-Anwendungen, die
unter der Marke N-Metals® Energy vertrieben werden, zunechmend aber auch andere
Anwendungen wie beispielsweise Beschichtungen fiir Produkte auf Edelstahlbasis. Die
Gesellschaft ist iiberdies auf die Prozessintegration spezialisiert. Im September 2016
nahm die Tochtergesellschaft die Produktionsstitte fiir die neue Technologieplattform
N-Metals® Chrome in Betrieb. Sie ist Teil des Kompetenzzentrums Advanced Metals am

Standort Neunkirchen.

1.2.3 Nanogate Textile & Care Systems GmbH
Die Nanogate Textile & Care Systems GmbH adressiert unter anderem den Markt Sport/
Freizeit, etwa mit Do-it-yourself-Systemen (DIY) zur verbesserten Reinigung, Pflege und
Schutz von Textilien, die dazu beispielsweise mit hygienischen Eigenschaften versehen
werden. Die Lésungen werden teilweise auch unter eigenen Marken wie beispielsweise
Jfeldten® und ,,Empire” vertrieben. Auch Anwendungen fiir funktionelle Textilien werden

hier umgesetzt.

1.2.4 Nanogate GfO Systems AG
Die Nanogate GfO Systems AG ist auf die technische und optische Veredelung von
komplexen Oberflichengeometrien aus Kunststoff und Metall spezialisiert. Zudem

verfiigt die Gesellschaft iiber eine europaweit einzigartige Inkjet-Technologie.

1.2.5 Nanogate Eurogard Systems B.V.
Die Nanogate Eurogard Systems B.V. ist Spezialist fir die Veredelung von Oberflichen
bei zweidimensionalen Komponenten und hierbei Weltmarktfithrer im lukrativen Spezialseg-
ment bei Beschichtungen von transparenten Kunststoffen. Die Eurogard B.V. konzent-
riert sich auf die Branchen Gebiude/Interieur, Luftfahrt und Automobil-/Maschinenbau.
Die gesamten Geschiftsanteile an der Nanogate Eurogard Systems B.V. sind seit 2014 in
der niederlindischen Holdinggesellschaft Nanogate Nederland B.V. gebiindelt.




1.2.6

1.2.7

1.2.8

1.2.9

Nanogate PD Systems GmbH

Die Nanogate PD Systems GmbH zihlt zu den fithrenden europiischen Kunststoffverar-
beitern mit eigenem Technologieportfolio fiir optisch sehr anspruchsvolle Komponenten
und gilt als Vorreiter im Wachstumsmarkt Glazing. Am Sitz der Nanogate PD Systems
GmbH in Bad Salzuflen betreibt der Konzern ein Kompetenzzentrum fiir N-Glaze®-
Anwendungen, dessen Kapazititen angesichts der starken Nachfrage und der guten
Geschiftsentwicklung 2016 erneut ausgeweitet wurden. Mit dem Kompetenzzentrum
kann Nanogate Entwicklung, Produktion und anschliefende Veredelung von transparen-
ten und farbigen N-Glaze®-Komponenten integriert an einem Standort anbieten. Im
Januar 2017 schloss Nanogate die Ubernahme der noch ausstehenden Anteile an der
Gesellschaft ab (vgl. diesbeziiglich auch die Erlduterungen in Textziffer ,34. Ereignisse
nach dem Abschlussstichtag 31.12.2016“ im Konzern-Anhang).

Nanogate Glazing Systems B.V.

Die Nanogate Glazing Systems B.V., gegriindet im Juni 2013, konzentriert sich auf die
Produktion, Veredelung und Verformung flacher Glazing-Bauteile. Diese Bauteile kommen
beispielsweise bei Spezialfahrzeugen in der Forstwirtschaft zum Einsatz. Unter dem Label
N-Glaze® Security erschliefft das Unternehmen seit 2015 das neue Geschiftsfeld Sicher-
heitsanwendungen. Die Tochtergesellschaft erginzt die vorhandenen Kompetenzen
innerhalb der Nanogate-Gruppe. Die Anteile an der Gesellschaft sind seit 2014 in der
Holdinggesellschaft Nanogate Nederland B.V. gebiindelt.

Nanogate Vogler Systems GmbH

Die Nanogate Vogler Systems GmbH ist auf technisch anspruchsvolle Beschichtungen
fir dekorative und transparente multifunktionale Oberflichen spezialisiert. Zu den
Kunden der Gesellschaft zihlen international bedeutende Unternehmen, beispielsweise
aus der Automobilbranche und der Haustechnik, sowie fithrende Haushaltsgeriteherstel-
ler. 2016 startete Vogler den Betrieb einer neuen Beschichtungsanlage, die flexibler ist
und im Vergleich zum Vorgingermodell tiber eine héhere Kapazitit verfiigt. Damit

erweiterte der Konzern zugleich sein Technologiespektrum.

Nanogate Goletz Systems GmbH

Die Nanogate Goletz Systems GmbH bietet ein breites Leistungsspektrum zur Herstel-
lung und Verarbeitung kleinerer und mittlerer, designorientierter Kunststoftkomponen-
ten. Die Gesellschaft beliefert Kunden aus den Branchen Automobil, Elektronik und
Haushalt. Das Unternehmen wurde 1969 gegriindet. Im Rahmen der Integration in den
Konzern kooperiert Goletz eng mit der Nanogate Vogler Systems GmbH, die in der Nihe
angesiedelt ist. Ein erstes gemeinsames Projekt wurde bereits gestartet: Der Konzern hat
im Frithjahr 2016 einen mehrjihrigen Auftrag eines Automobilherstellers der Premium-
klasse erhalten. Mit der mehrheitlichen Ubernahme von 75 Prozent der Anteile an dem
Kunststoff-Spezialisten hatte Nanogate seine Systemkompetenz im Bereich der stark

nachgefragten Kunststoffkomponenten deutlich erweitert.

1.2.10 Nanogate Medical Systems GmbH

Der Konzern ist iiber die Nanogate Medical Systems auch im Bereich Medizintechnik
vertreten. Die Tochtergesellschaft der Nanogate Goletz Systems ist auf die Entwicklung
und Produktion von hochwertigen Kunststoffartikeln fiir die Medizintechnik spezialisiert

und besitzt entsprechende Zertifizierungen und Herstellungssysteme.



1.3

1.4

Ziele und Strategie

Nanogate verfolgt eine langfristige Wachstumsstrategie, um kontinuierlich die gute Marktpositi-
on bei der Produktion und Vermarktung von designorientierten, multifunktionalen Oberflichen
und Komponenten national und international auszubauen. Oberstes Ziel ist es, mit hherem
Geschiftsvolumen und wachsender Profitabilitit den Unternehmenswert zu steigern. Hochleis-
tungsoberflichen und -komponenten auf Basis neuer Materialien sind elementarer Bestandteil
zahlreicher Produkte. Innovative Werkstoffe sind in vielen Branchen etabliert und fordern als
Querschnittstechnologie den technischen Fortschritt — etwa durch bessere Produkte oder
effizientere Prozesse. Somit tragen designorientierte multifunktionale Oberflichen und Kompo-
nenten in héchster optischer Qualitit gleichermaflen dazu bei, die Wettbewerbsfihigkeit von
Unternehmen in ihren jeweiligen Mirkten zu verbessern. Bislang wichst der Absatz sowohl von

Systemen auf Basis neuer Technologien als auch von Hochleistungsoberflichen kontinuierlich.

Zu den bedeutenden Abnehmerbranchen zihlen Automobil/Transport, Maschinen-/Anlagen-
bau, Gebdude/Interieur sowie Sport/Freizeit. Im Fokus stehen Systeme, die den Werterhalt
unterstiitzen (z. B. Schutzschichten gegen Korrosion oder Abrieb), den Reinigungsbedarf senken
(»easy-to-clean®), hygienische Eigenschaften aufweisen oder die Energiceffizienz verbessern.
Besonders gefragt sind designorientierte Oberflichen und Komponenten aus neuartigen

Materialien.

Angesichts des heterogenen, dynamischen Marktes prognostizieren Marktbeobachter weiter
kriftiges Wachstum. Der Markt fiir Nanooberflichen soll nach Ansicht der Experten von
Researches and Markets um jihrlich durchschnittlich knapp 25 Prozent zulegen und im Jahr
2022 ein Volumen von rund 14 Mrd. US-Dollar erreichen. Der Markt fiir Kunststoffoberflichen
wiederum soll von 5,6 Mrd. US-Dollar in 2015 bis zum Jahr 2021 auf ein Volumen von mehr
als 7,7 Mrd. US-Dollar steigen, erwartet das Marktforschungsinstitut Zion Research. Vor allem
die Automobilbranche habe demnach ein steigendes Interesse. Nanogate selbst sieht fiir seine
verfiigbaren Produkte und Anwendungen weltweit zukiinftig einen zuginglichen Markt von

deutlich mehr als einer Milliarde Euro.

Bei seiner Wachstumsstrategie konzentriert sich der Konzern als ein weltweit fiihrender Spezialist
auf mehrere besonders attraktive Zielbranchen sowie die Entwicklung von neuen Technologien
und Lésungen, vornehmlich in den beiden strategischen Wachstumsfeldern. Dazu werden auch
Anwendungen auf Basis der neuen Technologieplattform N-Metals® Chrome beitragen. Erheb-
liche Wachstumschancen sieht der Konzern auch fiir Glazing-Anwendungen, gerade im Auto-
mobilmarkt. Denn innovative Kunststoffe konnen Glas oder Metall als Werkstoff ersetzen und
bieten mehr Gestaltungsspielraum beim Design von hochwertigen Bauteilen. Zudem sind
deutliche Gewichtseinsparungen méglich, die unter anderem zu einem geringeren Kraftstoff-

verbrauch fithren kénnen.

Neue Kunden und Vertriebspartner — moglichst international agierende Marktfiihrer in ihrer
Branche — sollen sowohl mit bestehenden als auch mit neuen Technologien gewonnen werden.
Uber alle Zielbranchen hinweg legt der Konzern besonderen Wert auf die Entwicklung und den
Vertrieb umweltfreundlicher Systeme und Prozesse. Dariiber hinaus steht die weitere Erschlie-
Bung internationaler Mirkte und neuer Anwendungsfelder im Fokus, auch durch neue Beteili-

gungen und Joint Ventures.

Steuerungssystem
Nanogate méchte trotz der Belastungen aus der Umsetzung des laufenden Wachstumspro-

gramms Phase5 — beispielsweise fiir Kapazititserweiterungen — das operative Ergebnis (EBITDA)
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langfristig steigern. Der Konzern bemiiht sich um einen Ausgleich zwischen Investitionen in
Wachstum und Optimierung der Kostenstruktur. Nanogate steuert den Konzern anhand der
zwei wesentlichen Steuerungsgréfien Umsatz und EBITDA. Zusitzlich werden fir die operative
und strategische Steuerung weitere Steuerungsgrofien wie Rohertragsmarge, EBIT, Cashflow,
Working Capital, Investitionen und die Eigenkapitalquote miteinbezogen. In einem monatli-
chen Berichtswesen fiir den gesamten Konzern werden Soll-Ist-Vergleiche durchgefiihrt und
Leistungskennzahlen sowie Abweichungen analysiert. Dariiber hinaus erfolgt eine Steuerung
iiber qualitative Ergebnisse, wie beispielsweise die Entwicklung neuer Lésungen, Gewinnung
von Referenzkunden und Zertifizierungen durch Kunden, Lieferanten sowie externe Institute

und Unternehmen.

Forschung und Entwicklung

Neue Systeme und Losungen sind bedeutender Bestandteil der Expansionsstrategie. Nanogate
weitete daher auch 2016 sein Technologie-Portfolio deutlich aus. Somit flossen 2016 erneut
erhebliche Mittel in die Entwicklung. Zu den neuen Anwendungen zihlt beispielsweise der Start
der Technologie-Plattform N-Metals® Chrome. Im September wurde die entsprechende neue
Produktionsstitte in Betrieb genommen. Mit Anwendungen fiir multifunktionale Oberflichen
in Chromoptik adressiert der Konzern einen attraktiven Markt. Erhebliche Mittel flossen
tiberdies beispielsweise auch in eine neue Beschichtungsanlage bei der Nanogate Vogler Systems
GmbH. Beim Ausbau des Portfolios stehen unverindert die strategischen Wachstumsfelder
Advanced Metals und Advanced Polymers im Mittelpunkt. Die aktivierten Entwicklungskosten
betrugen im Berichtsjahr 0,4 Mio. Euro. Dies entspricht 5,8 % der gesamten Forschungs- und
Entwicklungskosten. Die Abschreibungen auf aktivierte Entwicklungskosten beliefen sich im
Berichtsjahr auf 0,9 Mio. Euro.

Nanogate konzentriert sich aus Effizienzgriinden auf konkrete und kundengetriebene Entwick-
lungsprojekte. Bei der grundlagen- und anwendungsbezogenen Forschung hingegen setzt der
Konzern auf Kooperationen mit anerkannten Forschungseinrichtungen, beispielsweise mit dem

Kunststoff-Institut Liidenscheid.

Fiir den Konzern steigt die Bedeutung des internen Know-hows, vor allem bei Prozessen und
Verfahren. Daher verfolgt Nanogate eine marktorientierte Patentstrategie, um seinen Wettbe-
werbsvorsprung zu sichern und laufende Innovationspartnerschaften zu schiitzen. Somit tiber-
prift Nanogate unter Abwigung von Kosten und kiinftigem Nutzen kontinuierlich sein Patent-

portfolio und ldsst ausgewihlte Patente auslaufen, wenn diese nicht mehr bendtigt werden.

Gesamtwirtschaftliche Rahmenbedingungen

Weltweit hat die Konjunktur im vergangenen Jahr weiter zugelegt, konnte aber nicht ganz das
Wachstumstempo von 2015 erreichen. Nach Schitzungen des Internationalen Wihrungsfonds
(IWF) vom Januar 2017 erhohte sich 2016 die weltweite Wirtschaftsleistung um 3,1 Prozent.
In Deutschland hingegen wuchs die Wirtschaft nach IWF-Angaben mit einem Plus von

1,7 Prozent schneller als im Jahr zuvor. Das Statistische Bundesamt wiederum rechnet in einer
ersten Schitzung vom Januar 2017 mit einem Anstieg des Bruttoinlandsprodukts in Deutsch-
land im Berichtsjahr um 1,9 Prozent. Die Euro-Zone verzeichnete nach der Studie des IWF ein
schwiicheres Wachstum als 2015 und legte nur um 1,7 Prozent zu. Die USA erreichten ebenfalls
nur ein schwicheres Konjunktur-Plus von 1,6 Prozent, China verfehlte 2016 mit einem Anstieg

von 6,7 Prozent die Wachstumsrate des Vorjahres.
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Die von Nanogate vorrangig adressierten Branchen entwickelten sich 2016 iiberwiegend positiv.
Die deutschen Automobilbauer verzeichneten erneut eine dynamische Geschiftsentwicklung.
Nach Angaben des Branchenverbandes VDA erreichten die Absatzzahlen in den USA als auch in
China neue Rekordniveaus. In Westeuropa stiegen die Neuzulassungen um knapp 6 Prozent auf
rund 14 Mio. Fahrzeuge. In Deutschland erreichten die Neuzulassungen mit 3,4 Mio. PKW das
héchste Niveau in diesem Jahrzehnt. Die Chemiebranche blickt auf einen leichten Anstieg der
Produktion um 0,5 % bei allerdings riicklaufigen Preisen zuriick, bilanzierte der Verband der
Chemischen Industrie bereits im Dezember. Die deutschen Maschinen- und Anlagenbauer
verzeichneten 2016 eine stagnierende Entwicklung, teilte der Branchenverband VDMA mit
und verwies auf erste Schitzungen des Statistischen Bundesamts, wonach die Produktion im
Maschinenbau in Deutschland um real 0,2 Prozent im Vergleich zum Vorjahr gesunken sei.
Nach Angaben der Marktforscher der GfK mit Verweis auf das Statistische Bundesamt stieg

der private Konsum im Jahr 2016 real um 2,0 Prozent.

Geschiiftsverlauf

Der Konzern erreichte im zuriickliegenden Geschiftsjahr erneut einen Rekordabsatz. Der
Umsatz stieg um knapp 24 Prozent auf rund 112,5 Mio. Euro. Nanogate profitierte von einer
konzernweit starken Nachfrage sowie der erfolgreichen Integration der beiden neu erworbenen
Goletz-Gesellschaften. Seit Start des Wachstumsprogramms Phase5 verdoppelte sich somit das
Geschiftsvolumen. Auch beim operativen Ergebnis verzeichnete der Konzern trotz der erheb-
lichen Belastungen aus der Expansionsstrategie wiederum eine Bestmarke. Das EBITDA ver-

besserte sich um mehr als 20 Prozent auf 12,4 Mio. Euro.

Im Berichtsjahr standen die strategische Weiterentwicklung, die internationale Markterschlie-
Bung sowie der Ausbau des Technologie-Portfolios im Mittelpunkt. Wichtigster Expansions-
schritt war die Ubernahme von rund 80 Prozent der Anteile des US-Kunststoff-Spezialisten Jay
Plastics, bislang eine Division von Jay Industries. Die Transaktion wurde im Dezember 2016
vereinbart und im Januar 2017 vollzogen. Nanogate etabliert sich damit als globaler Anbieter.
Dank der neuen Mehrheitsbeteiligung erweitert der Konzern sein Technologie-Portfolio und
seinen internationalen Marktzugang, vor allem in den USA, aber auch zu asiatischen Herstel-
lern. Im Fokus der Integration stehen ein umfassender Technologie-Transfer und der erweiterte
Marktzugang. Mit der neuen Tochtergesellschaft verfiigt Nanogate nunmehr iiber eigene
Produktionsstitten auf beiden Seiten des Atlantiks (vgl. diesbeziiglich auch die Erliuterungen in
Textziffer ,,34. Ereignisse nach dem Abschlussstichtag 31.12.2016 im Konzern-Anhang).

Bereits im Frithjahr 2016 erwarb Nanogate 75 Prozent der Anteile am Kunststoff-Spezialisten
Goletz, der nunmehr als Nanogate Goletz Systems firmiert. Mit diesem Schritt stirkte der
Konzern seine Kompetenz als integriertes Systemhaus, vor allem beim Design und der Entwick-
lung komplexer Projekte im Kunststoff-Bereich. Die neue Tochtergesellschaft verfiigt iiber ein
breites Leistungsspektrum bei der Herstellung und Verarbeitung kleinerer und mittlerer,
designorientierter Kunststoffkomponenten, wihrend der Konzern zuvor vor allem auf grofiere

Bauteile spezialisiert war.

Im Januar 2017 vollzog Nanogate iiberdies die Ubernahme der letzten noch ausstehenden
Anteile an der Tochtergesellschaft Nanogate PD Systems. Die Gesellschaft wurde bereits
vollkonsolidiert (vgl. diesbeziiglich auch die Erlduterungen in Textziffer ,34. Ereignisse nach
dem Abschlussstichtag 31.12.2016% im Konzern-Anhang). Mit allen drei Expansionsschritten
hat sich der Konzern strategisch erheblich weiterentwickelt und die Grundlagen fiir den

weiteren Ausbau der Marktposition, gerade auch in Nordamerika, geschaffen.
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Beim Ausbau des Technologie-Portfolios stand der Start der neuen Plattform N-Metals® Chrome
im Fokus. Mit Anwendungen fiir multifunktionale Oberflichen in Chromoptik adressiert der
Konzern einen attraktiven Wachstumsmarkt. Der Aufbau der neuen Plattform sowie des damit
verbundenen neuen Standorts gehéren zu den grofiten Technologieinvestitionen in der Firmen-
geschichte. Hochwertige und multifunktionale Metallbeschichtungen in Chromoptik sind bei
zahlreichen Produkten gefragt. N-Metals® Chrome ist wirtschaftlich effizienter, umweltfreundli-
cher und erméglicht neue Anwendungsmoglichkeiten im Vergleich zu bisherigen galvanischen
Anwendungen. Die Veredelung durch Nanogate erméglicht zahlreiche Zusatzfunktionen. Die
Technologie verzichtet tiberdies auf umweltbelastende Stoffe wie Chrom6 und entspricht damit

neuesten Umweltrichtlinien gemif§ der europidischen REACH-Verordnung.

Operativ verzeichnete Nanogate eine anhaltend hohe Nachfrage und baute seine Marktposition,
auch international, weiter aus. Im Berichtsjahr erhielt der Konzern eine Reihe von bedeutenden
neuen Auftrigen im Millionenbereich. Mit den neuen Projekten sowie der neuen Beteiligung in
den USA gewinnt die Automobilindustrie als eine von mehreren Zielbranchen weiter an Bedeu-
tung. Zu den grofften Auftrigen der Firmengeschichte zihlt die Lieferung von Kunststoffkom-
ponenten mit optisch hochwertigen Oberflichen an einen Automobilhersteller der Premium-
klasse. Das Projekt, dessen Umsetzung 2018 startet, hat ein kumuliertes Volumen im hohen
zweistelligen Millionenbereich. Die Vereinbarung ist ein wichtiger Meilenstein fiir den Ausbau
des lukrativen Komponentengeschifts. Fiir dieses Projekt wird die Gesellschaft ihre Kapazititen
weiter ausbauen. Bei einem weiteren Groflauftrag im Systemgeschift arbeitet die neue Tochter-
gesellschaft Nanogate Goletz Systems mit der nahgelegenen Nanogate Vogler Systems zusam-
men. Neben der wirtschaftlichen Bedeutung bestitigt das im Mai 2016 gemeldete Projekt
zugleich die schnelle Integration der neuen Beteiligung in den Gesamtkonzern. Das Auftrags-
volumen liegt bei mehr als 20 Mio. Euro. Im Rahmen des Projekts werden ab 2017 hochwertige

Interieurteile fiir die Mittelkonsole eines Premium-SUV geliefert.

Uberdies verzeichnete der Konzern eine steigende Nachfrage aus der internationalen Mébelin-
dustrie. Im Bereich Haushaltselektronik erhielt Nanogate einen Folgeauftrag zur Beschichtung
von Design-Elementen fiir hochwertige Kiichenherde eines traditionsreichen, weltweit titigen
Herstellers. Im Bereich Sport/Freizeit erhohte sich ebenfalls der Absatz, beispielsweise fiir neue

Anwendungen der Marke Empire.

Im Rahmen der internationalen MarkterschliefSung erreichte der Konzern einen deutlichen
Umsatzanstieg in den USA. Fiir einen Automobilhersteller der Premiumklasse fertigt der
Konzern Glazing-Bauteile, die im Aulenbereich des Fahrzeugs zum Einsatz kommen. Der
Auftrag hat ein jihrliches Volumen im mittleren einstelligen Millionenbereich. Die Nachfrage
in Asien ist unverindert hoch. Uberdies griindete der Konzern 2016 eine Tochtergesellschaft

in den USA, um die weltweiten Absatzmirkte noch besser erschlieflen zu konnen.
Ertrags-, Finanz- und Vermégenslage

2.3.1 Ertragslage
Nanogate blickt erneut auf eine positive Geschiftsentwicklung zuriick und erreichte 2016
Bestmarken bei Umsatz und Ergebnis. Dank einer starken Nachfrage stieg der Umsatz um
23,8 Prozent auf 112,5 Mio. Euro (Vj. 90,9). Dazu trug auch die neu erworbene Tochterge-
sellschaft Nanogate Goletz Systems bei. Einen besonders starken Absatz verzeichnete der
Konzern in seinen strategischen Wachstumsfeldern Advanced Metals und Advanced Polymers.
Das Auslandsgeschift mit einem Anteil von rund 52 Prozent (Vj. 47) ist weiterhin ein
wichtiger Absatzmarkt. Vor allem in den USA und in Asien verbesserte der Konzern seine

Marktposition deutlich. Im Exportgeschift nicht beriicksichtigt sind signifikante Umsatz-
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beitrige aus Projekten mit deutschen Kunden, die dann aber ihrerseits Kunden im Ausland
beliefern. Die Bestandsverinderungen lagen im Berichtsjahr bei 2,4 Mio. Euro (Vj. 0,3), die
aktivierten Eigenleistungen betrugen 0,6 Mio. Euro (Vj. 1,4). Die sonstigen betrieblichen
Ertrige beliefen sich auf 1,4 Mio. Euro (Vj. 2,2). Somit stieg die Gesamtleistung (Umsatzer-
16se, Bestandsverdnderungen, aktivierte Eigenleistungen und sonstige betriebliche Ertrige)
um rund 23 Prozent auf 116,9 Mio. Euro (Vj. 94,8).

Der Materialaufwand erhéhte sich angesichts des starken Wachstums und unter Beriick-
sichtigung der neuen Tochtergesellschaft Nanogate Goletz Systems auf 46,4 Mio. Euro (Vj.
35,9), wihrend die Materialaufwandsquote (in Relation zur Gesamtleistung) 39,7 Prozent
(Vj. 37,8) betrug. Die Rohertragsmarge (in Relation zur Gesamtleistung) ging erwartungs-
gemif$ auf 60,3 Prozent (Vj. 62,2) zuriick. Diese Entwicklung resultiert aus der steigenden
Bedeutung des Komponentengeschifts. Der Personalaufwand nahm im Berichtsjahr auf
33,7 Mio. Euro (Vj. 28,5) zu, die Personalaufwandsquote (in Relation zur Gesamtleistung)
verminderte sich auf 28,8 Prozent (Vj. 30,0). Der sonstige betriebliche Aufwand erhéhte
sich unterproportional um 20,7 Prozent auf 24,4 Mio. Euro (Vj. 20,2).

Im zuriickliegenden Geschiftsjahr setzte Nanogate seinen profitablen Wachstumskurs

fort. Das operative Ergebnis (EBITDA) stieg trotz der anhaltenden Belastungen aus der
Umsetzung des Wachstumsprogramms Phase5 um 21,3 Prozent auf die neue Rekordmarke
von 12,4 Mio. Euro (Vj. 10,2). Damit tibertraf der Konzern seine urspriingliche Ergebnis-
prognose deutlich. Transaktions- und Integrationskosten fiir zwei Akquisitionen im
niedrigen einstelligen Millionenbereich waren urspriinglich nicht eingeplant und belasteten
das operative Ergebnis, ebenso wie Projekte und Prozesse im Zusammenhang mit dem
Ausbau der Kapazititen sowie des Technologie-Portfolios. Trotz dieser Kosten blieb die
Konzern-EBITDA-Marge mit 11,0 Prozent (Vj. 11,2) nahezu konstant. Ohne die signifi-
kanten Sonderkosten fiir die Umsetzung der Wachstumsstrategie wire die operative Marge
entsprechend héher ausgefallen. Das Konzern-EBIT stieg ungeachtet dieser Belastungen
tiberproportional zur Umsatzentwicklung um mehr als 50 Prozent auf 4,6 Mio. Euro

(Vj. 3,0). Das Finanzergebnis ist positiv beeinflusst durch Anderungen bei der Bewertung
von Tochtergesellschaften und deren Verpflichtungen (IAS 8) und belief sich daher auf
-1,3 Mio. Euro (Vj. -2,4). Das Ergebnis vor Steuern verbesserte sich entsprechend auf

3,4 Mio. Euro (Vj. 0,6). Der Steueraufwand erhohte sich aufgrund der verbesserten
Profitabilitit auf 0,9 Mio. Euro (Vj. 0,1). Das Konzernergebnis hat sich auf 2,5 Mio. Euro
verfiinffacht (Vj. 0,5). Hierzu trug signifikant die positive Geschiftsentwicklung bei. Das
Ergebnis je Aktie stieg auf 0,70 Euro je Aktie (unverwissert, bezogen auf eine durchschnitt-

liche Aktienzahl von 3.566.594 Aktien im Berichtszeitraum).

Finanzlage

Ungeachtet des massiven Mittelaufwands fiir die Umsetzung des Wachstumsprogramms
Phase5 ist die Finanzkraft des Konzerns unverindert hoch. Die liquiden Mittel beliefen
sich trotz der Belastungen fiir die internationale MarkterschlieSung, der Investitionen in
Kapazititen und neue Technologien sowie Transaktions- und Integrationskosten fiir
externes Wachstum auf nahezu unverindert 22,6 Mio. Euro (Vj. 22,7), Dazu trugen der

gute Geschiftsverlauf sowie eine erfolgreiche Kapitalerh6hung bei.

Der Cashflow aus der betrieblichen Titigkeit belief sich angesichts der Expansionsstrate-
gie mit einem erheblichen Mittelaufwand fiir neue Anwendungen und die internationale
MarkterschlieSung sowie die Integration der neu erworbenen Nanogate Goletz Systems

auf 10,8 Mio. Euro (Vj. 12,3). Der Cashflow aus Finanzierungstitigkeit betrug 0,9 Mio.




Euro (Vj. 2,2) und ist unter anderem von einer Barkapitalerh6hung ohne Bezugsrecht
geprigt. Bei der Platzierung von 331.454 neuen Aktien erzielte der Konzern einen
Bruttoemissionserlds von knapp 10 Mio. Euro. Ebenfalls im Cashflow aus Finanzierungs-
titigkeit enthalten sind Tilgung und Aufnahme von Fremdkapital sowie die Dividenden-
zahlung. Der Cashflow aus Investitionstitigkeit spiegelt vor allem den Erwerb einer
Mehrheitsbeteiligung an der Nanogate Goletz Systems GmbH sowie Maffnahmen aus der
Umsetzung der Wachstumsstrategie Phase5 wider. Der Cashflow aus der Investitionstitig-

keit summiert sich somit auf -11,9 Mio. Euro (Vj. -9,6).

Im neuen Geschiftsjahr wird die Finanzlage des Konzerns von der Integration der
Mehrheitsbeteiligung an der Nanogate Jay Systems geprigt sein. Der Kaufpreis beinhaltet

cine Kombination aus einer Bar- und einer Aktienkomponente und wurde 2017 bezahlt.

2.3.3 Vermégenslage
Angesichts des anhaltenden Expansionskurses des Konzerns erhéhte sich die Bilanzsumme
zum Stichtag 31. Dezember 2016 auf 156,4 Mio. Euro (Vj. 123,8). Der Anstieg resultiert
im Wesentlichen aus der Ubernahme der Nanogate Goletz Systems sowie dem Mittel-

zufluss aus einer Kapitalerhshung. Die Eigenkapitalquote verbesserte sich leicht auf

42,1 Prozent (Vj. 41,4).

Die langfristigen Vermogenswerte nahmen auf 105,7 Euro (Vj. 85,1) zu. Die Sachanlagen
erhohten sich angesichts der Wachstumsstrategie auf 47,4 Mio. Euro (Vj. 41,3). Im
Wesentlichen wurde in den gruppenweiten Ausbau der Produktionskapazititen sowie

den Aufbau der neuen Technologie-Plattform N-Metals® Chrome investiert. Die kurz-
fristigen Vermogenswerte erhohten sich auf 50,8 Mio. Euro (Vj. 38,7) und sind beein-
flusst von der Integration der Nanogate Goletz Systems. Die liquiden Mittel betrugen
nahezu unverindert 22,6 Mio. Euro (Vj. 22,7).

Das Eigenkapital des Konzerns erhéhte sich im Berichtszeitraum auf 65,8 Mio. Euro

(Vj. 51,3). Dabei profitierte Nanogate von einer erfolgreichen Barkapitalerhéhung. Das
Grundkapital stieg tiberdies durch eine kleine Kapitalerhdhung gegen Sacheinlage als Teil
des Kaufpreises fiir den Kunststoff-Spezialisten Nanogate Goletz Systems sowie angesichts
neuer Aktien aufgrund von ausgeiibten Aktienoptionen. Die langfristigen Schulden er-
héhten sich aufgrund der Ubernahme der Nanogate Goletz Systems auf 53,7 Mio. Euro
(Vj. 47,7). Die Nettoverschuldungsquote (Net Debt / EBITDA) belief sich zum Bilanz-

stichtag auf 1,2 (Vj. 1,5) und unterstreicht die hohe Finanzkraft des Konzerns.

Die Bilanz wird im neuen Geschiftsjahr von der Integration der neuen US-Gesellschaft
Nanogate Jay Systems LLC beeinflusst werden. Die Transaktion wurde im Januar 2017

vollzogen, nachdem sie bereits im Dezember 2016 angekiindigt worden war.

2.4 Gewinnverwendung
Im abgelaufenen Geschiftsjahr 2016 erreichte der Konzern wiederum eine positive Geschifts-
entwicklung. Umsatz und operatives Ergebnis (EBITDA) sowie der Jahresiiberschuss stiegen auf
ein neues Rekordniveau. Gleichwohl belastete der Mittelaufwand fir die Umsetzung der
Wachstumsstrategie Phase5 weiterhin das Ergebnis der Nanogate AG als Muttergesellschaft mit
ihren zahlreichen Holding- und Service-Funktionen. Dazu zihlen beispielsweise Kosten fiir die
internationale Markterschliefung, umfassende M&A-Aktivititen und das Business Develop-
ment. Diese besonderen Belastungen hat die Muttergesellschaft aus Transparenzgriinden
iiberwiegend allein getragen und darauf verzichtet, fallweise Tochtergesellschaften entsprechend

einzubeziehen. Hinzu kam ein erheblicher Mittelaufwand fiir neue Technologien und zusitzliche
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Kapazititen, der von den operativ titigen Tochtergesellschaften getragen wurde und der
aufgrund der Konsolidierung daher letztlich auch die Muttergesellschaft belastet. Das operative
Ergebnis im Jahresabschluss nach HGB ist davon erheblich belastet. Diese Entwicklung ist
zudem auf steigende Kosten angesichts zusitzlicher Aufgaben der Holding, die aufgrund des
stark steigenden Geschiftsvolumens ihre Strukturen und Prozesse optimiert hat, eine erwar-
tungsgemif schwichere Entwicklung von Tochtergesellschaften sowie Transaktions- und
Integrationskosten fiir externes Wachstum zuriickzufiihren. Das Jahresergebnis hingegen belduft
sich nach Gewinnausschiittungen von Tochtergesellschaften an den Mutterkonzern auf 4,1 Mio.
Euro (Vj. -2,1). Angesichts der insgesamt erfreulichen operativen Konzern-Entwicklung, der
weiterhin guten Perspektiven und der Finanzstirke des Konzerns schlagen der Vorstand und der
Aufsichtsrat vor, unverindert eine Dividende von 0,11 Euro je Aktie auszuschiitten. Damit
méochte Nanogate seine Aktionire weiterhin am Erfolg beteiligen. Trotz der Ausschiittung bleibt
der finanzielle Spielraum fiir die anstehenden Expansionsschritte gewahrt. Der Konzern wird
somit seine Wachstumsstrategie wie angekiindigt fortsetzen und erwartet fiir 2017 einen
Umsatz- und Ergebnissprung. Die gute Geschiftsentwicklung im zuriickliegenden Jahr mit

einem deutlichen Umsatzanstieg und einem gestiegenen Jahresiiberschuss bestitigt diesen Kurs.
Finanzielle und nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

2.5.1 Finanzielle Leistungsindikatoren
Nanogate steuert den Konzern anhand der zwei wesentlichen Steuerungsgréfien Umsatz
und EBITDA. Zusitzlich werden fiir die operative und strategische Steuerung weitere
Steuerungsgrofien wie Rohertragsmarge, EBIT, Cashflow, Working Capital, Investitionen

und die Eigenkapitalquote miteinbezogen.

2.5.2 Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren, Nachhaltigkeit, Mitarbeiter
Zum Stichtag 31.12.2016 erhdhte sich die Zahl der Mitarbeiter konsolidierungsbedingt
auf 776 (Vj. 593). Im Jahresdurchschnitt belief sich die Zahl der Beschiftigten auf 715
(Vj. 586). Der Umsatz je Mitarbeiter stieg leicht an auf 157.000 Euro (Vj. rund 156.000).
Die Zahl der Auszubildenden betrug zum Abschlussstichtag 22 (Vj. 17). Um den
Anforderungen des deutlich gewachsenen Konzerns gerecht zu werden, wurde der Bereich

Human Ressources gestirke.

Nanogate legt seit dem operativen Start viel Wert auf nachhaltiges Wirtschaften und eine
verantwortungsbewusste Unternehmensfithrung (Corporate Social Responsibility). Im
Rahmen der strategischen Weiterentwicklung des CSR-Engagements hat Nanogate nun-
mehr die Entsprechenserklirung gemifl des Deutschen Nachhaltigkeitskodex (DNK)
abgegeben. Mit diesem Schritt professionalisiert der Konzern seine CSR-Berichterstattung
und erfiillt auf freiwilliger Basis einen anerkannten Standard. Dabei werden zahlreiche
Kriterien, beispielsweise zu den Aspekten Umwelt, Korruptionsbekimpfung, Diversity
und Arbeitnehmer, abgefragt. Uberdies verfiigt der Konzern seit dem vergangenen
Geschiftsjahr in Deutschland tiber ein unternehmensweites und zertifiziertes Energie-
Management-System nach ISO DIN 50001 auf Basis einer Matrix-Zertifizierung.
Mehrere Projekte zur Energieeinsparung wurden gestartet. Bereits seit 2007 wird in der
Nanogate AG als Muttergesellschaft ein aktives Umweltmanagement gemifl den
Anforderungen nach ISO DIN 14001 betrieben.

Der Konzern verfiigt tiber vielfiltige Aktivititen im Bereich Corporate Social Responsibi-
lity. Traditionell setzt sich Nanogate fiir einen sicheren Umgang mit neuen Technologien
und den Arbeitsschutz ein und war Teil oder Initiator unterschiedlicher Forschungspro-

jekte. Nanogate war auch mafigeblich an der Griindung der Branchenvertretung




Deutscher Verband Nanotechnologie e.V. beteiligt und ist mit COO Michael Jung im
Vorstand vertreten. Zudem ist Nanogate in zahlreiche Projekte involviert, die den Dialog
zwischen Gesellschaft und Unternehmen férdern sowie die Vernetzung unterschiedlicher
Partner vorantreiben. Nanogate méchte gerade im Mittelstand das Thema gesellschaftli-
che Verantwortung verankern und engagiert sich daher bei regionalen Projekten, auch im
schulischen Umfeld. Dariiber hinaus ist Nanogate-CEO Ralf Zastrau Mitglied des
Vorstandes bei ,,Unternehmen fiir die Region e.V.“ und Vorsitzender des Vorstandes des
,»Verantwortungspartner Saarland e.V.“, die beide von der renommierten Bertelsmann-

Stiftung unterstiitzt werden.

2.6 Vorjahresvergleich

2.7

Im zuriickliegenden Geschiftsjahr hat sich Nanogate strategisch weiterentwickelt und im
operativen Geschift seine Prognose iibertroffen. Bereits mit dem Erwerb der Mehrheitsbeteili-
gung am Kunststoff-Spezialisten Goletz hatte der Konzern mitgeteilt, dass der Umsatz im Jahr
2016 auf mehr als 100 Mio. Euro steigen soll. Damit wiirde der Konzern sein mittelfristiges
Umsatzziel frither als erwartet erreichen. Wenige Wochen spiter — mit der Vorlage des Ge-
schiftsberiches fiir das Jahr 2015 — prizisierte Nanogate seine Erwartungen fiir 2016. Demnach
sollte der Umsatz auf mehr als 105 Mio. Euro steigen und das operative Ergebnis (EBITDA)
mindestens 12 Mio. Euro erreichen. Dank einer starken Nachfrage in allen Zielbranchen
tibertraf der Konzern mit einem Umsatz von 112,5 Mio. Euro diese Prognose. Und trotz nicht
eingeplanter Transaktions- und Integrationskosten fiir externes Wachstum stieg das operative
Ergebnis auf 12,4 Mio. Euro und entwickelte sich damit besser als angenommen. Uberdies
erhohte sich das Konzernergebnis tiberproportional. Der Konzern profitierte auch davon, dass
das Finanzergebnis positiv von Anderungen bei der Bewertung von Tochtergesellschaften und

deren Verpflichtungen beeinflusst wurde.

Gesamtaussage zur wirtschaftlichen Entwicklung

Nanogate als ein international fithrender Spezialist fiir designorientierte Hightech-Oberflichen
und -Komponenten méchte seinen dynamischen Expansionskurs fortsetzen und so von den
erheblichen Investitionen der Vergangenheit weiter profitieren. 2017 erwartet der Konzern einen

deutlichen Wachstumssprung und einen weiteren Ausbau seiner Marktposition.

Dazu trigt vor allem die neue Mehrheitsbeteiligung an der US-Gesellschaft Nanogate Jay
Systems bei. Daher rechnet der Konzern fiir das laufende Geschiftsjahr mit einem deutlichen
Umsatzanstieg auf mehr als 160 Mio. Euro. Trotz der erheblichen Transaktions- und Integra-
tionskosten soll das operative Ergebnis (EBITDA) auf mehr als 18 Mio. Euro zulegen. Die
Prognose fiir 2017 hatte der Konzern bereits Ende Januar veréffentlicht, nachdem die Trans-
aktion schneller als erwartet umgesetzt wurde und daraufhin die Integration konkret geplant
werden konnte. Die neue US-Beteiligung wird seit 1. Januar 2017 konsolidiert. Bei der Ver-
einbarung der Mehrheitsbeteiligung im Dezember 2016 hatte Nanogate zunichst nur einen
Umsatzanstieg auf mehr als 150 Mio. Euro prognostiziert, da der genaue Termin des Vollzugs
zum damaligen Zeitpunke nicht konkret abzusehen war. Mit der US-Gesellschaft etabliert sich
Nanogate als globaler Anbieter, verbessert den internationalen Marktzugang und stirke das

Technologie-Portfolio.

Als ein weltweit fithrender Spezialist fiir designorientierte Hightech-Oberflichen und -Kompo-
nenten ist der Konzern nach Ansicht des Vorstandes gut aufgestellt, um von der international
steigenden Nachfrage nach innovativen Oberflichen aus neuen Materialien zu profitieren. Die
starke Nachfrage aus Asien und aus den USA im Berichtszeitraum belegt die gute strategische
Ausrichtung. Als integriertes Systemhaus deckt Nanogate die gesamte Wertschépfungskette fiir

Entwicklung, Produktion und Beschichtung ab und sieht daher gerade im lukrativen Kompo-
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nentengeschift erhebliche Chancen. Dabei konzentriert sich der Konzern vor allem auf die
strategischen Wachstumsfelder Advanced Metals und Advanced Polymers. Dariiber hinaus treibt
Nanogate sein 2014 gestartetes Wachstumsprogramm Phase5 weiter voran. Damit méchte der
Konzern sein organisches Wachstum stirken, die internationale Marktposition ausbauen und
sein Technologie-Portfolio erweitern. Auch weiteres externes Wachstum zihlt zu den strategischen
Optionen. Uberdies umfasst Phase5 ein internes Exzellenzprogramm, um die interne Organisa-
tion zu stirken. Mit Blick auf die Integration der neuen Mehrheitsbeteiligung in den USA und
das Strategieprogramm Phase5, gepaart mit der hohen Finanzkraft, beabsichtigt Nanogate seinen
profitablen Wachstumskurs weiter fortzusetzen und die internationale Marktposition weiter

auszubauen.

Prognosebericht

3.1.1 Kiinftige Konjunktur- und Branchenentwicklung
Die Weltwirtschaft soll 2017 wieder stirker wachsen als im zuriickliegenden Jahr. Der
Internationale Wihrungsfonds IWF rechnet in seiner neuesten Studie vom Januar 2017
im laufenden Jahr mit einem Wachstum von 3,4 Prozent im Vergleich zu 3,1 Prozent im
Jahr 2016. Fiir Deutschland wird hingegen fiir 2017 ein leicht gebremstes Wachstums-
tempo mit einem Plus von 1,5 Prozent prognostiziert. Fiir die Euro-Zone erwarten die
Experten erneut einen Anstieg von 1,6 Prozent. Die US-Wirtschaft soll hingegen nach
Meinung des IWF wieder an Fahrt gewinnen und 2017 mit 2,3 Prozent wieder stirker
wachsen als zuletzt. Fiir China wird abermals mit einem schwicheren Wachstum ge-
rechnet, wobei der fiir 2017 erwartete Anstieg von 6,5 Prozent deutlich iiber dem der
etablierten Wirtschaftsnationen liegt und nur von der Dynamik Indiens iibertroffen

wird.

Wesentliche von Nanogate adressierte Branchen sind zuversichtlich fiir das Jahr 2017
gestimmt. So erwartet die Chemie-Industrie in Deutschland einen leichten Anstieg der
Produktion um 0,5 Prozent und dank anziehender Preise ein Umsatzplus von 1 Prozent,
urteilte der Verband der Chemischen Industrie im Dezember 2016. Die deutsche
Automobilindustrie erwartet nach den Worten ihres Branchenverbandes VDA erneut
eine gute Absatzentwicklung. Demnach soll der Pkw-Weltmarkt auf nahezu 85 Mio.
Fahrzeuge steigen. Die deutschen Maschinenbauer erwarten nach der Stagnation 2016
nun fiir das laufende Jahr ein leichtes Plus von 1 Prozent. Fiir den privaten Konsum

prognostiziert die GfK fiir das Jahr 2017 einen Anstieg von 1,5 Prozent.

3.1.2 Kiinftige Entwicklung des Nanogate-Konzerns — Prognose fiir 2017
Nanogate méchte 2017 den dynamischen Wachstumskurs fortsetzen. Dabei diirfte der
Konzern von einer starken Auftragsbasis, wachsender Nachfrage in den strategischen
Wachstumsfeldern Advanced Metals und Advanced Polymers sowie der neuen Mehrheits-

beteiligung am US-Kunststoff-Spezialisten Jay Plastics profitieren.

Nanogate wird sich 2017 auf den Ausbau der internationalen Marktposition sowie die
Erweiterung von Kapazititen und Technologie-Portfolios konzentrieren. Uberdies steht
eine méoglichst schnelle Integration der neuen US-Tochtergesellschaft an. Konzernweit
erwartet Nanogate vor allem weitere Auftrige im lukrativen Komponentengeschift. Das

laufende strategische Wachstumsprogramm Phase5 wird fortgesetzt. Ziel ist es, Nanogate




als globalen Anbieter und Innovationspartner bedeutender Konzerne weiter fest in den
globalen Mirkten zu verankern. Zu den strategischen Optionen zihlt unverindert auch
externes Wachstum. Das laufende interne Exzellenzprogramm umfasst kiinftig auch das
US-Geschift. Unverindert werden erhebliche Mittel in die Umsetzung des Expansions-
programms Phase5 flielen. Schwerpunkte im laufenden Jahr fiir den Konzern sind daher

der Kapazititsausbau, die Erweiterung der Anwendungs-Portfolios sowie die Integration

der neuen US-Gesellschaft.

Nanogate als ein weltweit fithrender Spezialist fiir designorientierte Hightech-Oberflichen
und -Komponenten erwartet fiir das laufende Jahr einen kriftigen Wachstumssprung.
Auf Basis der laufenden Projekte und der erwarteten Absatzzahlen sowie aufgrund von
Konsolidierungseffekten soll der Umsatz um mehr als 40 Prozent steigen. In Summe
erwartet Nanogate in 2017 einen Anstieg auf mehr als 160 Mio. Euro, nachdem im
Vorjahr 112,5 Mio. Euro erzielt wurden. Im Rahmen der Integration der neuen US-
Tochtergesellschaft wird Nanogate wie angekiindigt den Auftrags- und Produktmix
tiberpriifen und, auch mit Blick auf Konzernsynergien, optimieren. Das operative Ergebnis
soll ebenfalls kriftig zulegen. Trotz der erheblichen Belastungen aus der Umsetzung des
Wachstumsprogramms Phase5 sowie der Transaktions- und Integrationskosten fiir die
neue US-Tochtergesellschaft soll sich das Konzern-EBITDA von 12,4 Mio. Euro auf
mindestens 18 Mio. Euro erhéhen. Grundlage der Planung sind die aktuell geplanten
Projekte unter Berticksichtigung des aktuellen Wechselkursniveaus. Angesichts des hohen
Expansionstempos ist das Konzernergebnis weiterhin von planmifligen Abschreibungen
und Finanzierungskosten geprigt. Nanogate legt seinen Fokus weiterhin auf den Ausbau
der internationalen Marktposition, auch wenn dadurch das Margenwachstum zunichst
gebremst wird. Mit liquiden Mitteln von knapp 23 Mio. Euro zum Bilanzstichtag ist

Nanogate finanziell gut aufgestellt.

In das neue Geschiftsjahr ist Nanogate schwungvoll gestartet. Mit dem Vollzug des
Erwerbs der Mehrheitsbeteiligung an der Nanogate Jay Systems sowie dem Erwerb der
noch ausstehenden Anteile an der Nanogate PD Systems erreichte der Konzern schon im
Januar wichtige strategische Ziele und legte die Basis fiir den geplanten Umsatzsprung. Der
operative Geschiftsverlauf entwickelt sich vielversprechend. Die wachsende Geschiftstitig-
keit beruht auf der guten strategischen Positionierung mit den drei Siulen Advanced
Materials Engineering, Advanced Process Engineering und Advanced Component
Engineering. Nanogate mochte 2017 seine gute Marktposition als ein weltweit fiihrender

Spezialist fiir designorientierte Hightech-Oberflichen und Komponenten weiter ausbauen.

3.2 Risikobericht
Um profitabel zu wachsen, geht Nanogate angemessene, iiberschau- und beherrschbare Risiken
ein. Insgesamt darf der aggregierte Risikoumfang die in der Nanogate vorhandenen Risikode-
ckungspotenziale nicht iiberschreiten. Geschifte mit spekulativem Charakter werden nicht
getitigt. Aufgrund der zentralen Steuerung der Unternehmensstrategie und der hohen Interde-
pendenzen zwischen den einzelnen Geschiftssegmenten ist eine Differenzierung der Gesamtrisi-

kobetrachtung nach einzelnen Geschiftssegmenten nicht sachgerecht.

3.2.1 Risikomanagementsystem
Im Rahmen seiner geschiftlichen Aktivititen ist der Konzern Risiken ausgesetzt, die
untrennbar mit seinem unternechmerischen Handeln verbunden sind. Unternehmerisches
Handeln ist ohne das Eingehen von Risiken nicht denkbar. Echte Risiken resultieren aus
nicht planbaren Ereignissen, die sowohl Gefihrdungen als auch Chancen mit sich bringen

kénnen. Fir den Konzern bedeutet Risikomanagement daher nicht nur einseitig die




Reduzierung von Gefahren, sondern zugleich das bewusste Umgehen mit Chancen. Ziele
des Risikomanagements sind die Absicherung von Unternehmenszielen und die Steige-
rung des Unternehmenswerts. Es ist die Aufgabe des Risikomanagements, iiber die gesam-
te Wertschépfungskette vorhandene und zu erwartende Risiken zu erkennen, zu analysie-
ren, zu bewerten und zu iiberwachen. Dabei werden sowohl Risiken betrachtet, die von
auflen auf den Konzern einwirken, als auch Risiken, die intern entstehen. Existenzgefihr-

dende Risiken gehen wir grundsitzlich nicht ein.

Das Risikomanagementsystem des Konzerns ist integraler Bestandteil seines Manage-
mentsystems und dient, wie alle anderen Managementsysteme, als Instrument der
wert- und erfolgsorientierten Unternehmenssteuerung. Die Prozessschritte des Risiko-
managements beinhalten die Identifikation und die Bewertung von Risiken, die Steue-

rung von Mafinahmen und deren Uberwachung.

Fiir die Identifikation von Risiken wurden Risikokategorien definiert und einzelne
Risikofelder zugeordnet. Dadurch werden Schwerpunkte gesetzt. Wesentliche Risiko-
kategorien des Konzerns umfassen: Strategische Risiken, Marktrisiken, Finanzmarke-
risiken, politische und rechtliche Risiken, Organisations- und Fiithrungsrisiken, Risiken

aus der Wertschépfungskette und Risiken durch Unterstiitzungsprozesse.

Der Identifizierungs- und Bewertungsprozess dieser Risiken erfolgt im Rahmen von
Arbeitstreffen mit den jeweiligen Risikomanagern der Tochtergesellschaften und wird
gemeinsam mit externen Spezialisten durchgefiihrt. Dieser Prozess stellt sicher, dass
potenzielle neue und bekannte Risiken und Chancen auf Managementebene zur
Diskussion gestellt werden. Nach der strukeurierten Risikoidentifikation erfolgt die

Bewertung der Risiken anhand einer Relevanzskala.

Relevante Risiken oberhalb eines bestimmten Schwellenwerts werden anhand von
Szenarien quantifiziert. Planungsrisiken werden basierend auf Erfahrungswerten anhand
von Standardabweichungen eingeschitzt. Auf Konzernebene werden die Risiken aus den

Tochtergesellschaften konsolidiert.

Nach erfolgter Bewertung werden risikospezifische Bewiltigungsmafinahmen festgelegt.
Soweit méglich und sinnvoll, hat der Konzern fiir potenzielle Schadensfille und Haf-
tungsrisiken angemessene Versicherungen abgeschlossen, um den Gefihrdungsgrad zu
vermindern und mégliche Verluste zu vermeiden beziechungsweise zu minimieren. Die
Uberwachung der jeweiligen Risiken obliegt den Risikoverantwortlichen aus den

operativen Bereichen.

Die Wirkungen der Einzelrisiken werden im Kontext der Unternehmensplanung mittels
der Risikosimulation aggregiert. Dies bedeutet, dass in unabhingigen Simulationsldufen
mit Hilfe von Zufallszahlen die Gewinn- und Verlustrechnung eines Geschiftsjahres

mehrere tausend Mal simuliert wird (Monte-Carlo-Simulation).

Die Risikoanalyse, bestehend aus Identifikation, Bewertung und Mafinahmenfestlegung,
wird derzeit halbjihrlich durchgefiihrt. Jahrlich erfolgt eine Berichterstattung an Vorstand
und Aufsichtsrat. Das System wird kontinuierlich gepflegt und sowohl qualitativ als auch
strukturell im Rahmen der Einbindung weiterer Konzernunternehmen stindig verbessert.
Um akute Risiken zu kommunizieren, wird die regulire Risikoanalyse ab 2017 um eine
Sofortmeldungs-Berichterstattung erginzt. Unser Risikomanagementsystem erfasst

sowohl Risiken als auch Chancen.




3.2.2 Uberblick iiber die Risiken
Konjunktur: Die Nachfrage nach Hochleistungsoberflichen und innovativen Kunst-
stofftkomponenten in héchster optischer Qualitit in Deutschland ist teilweise abhingig
von der gesamtwirtschaftlichen Entwicklung sowie der Branchenkonjunktur in den
Zielmirkten. Die Investitionsbereitschaft der Unternehmen kénnte von einer sich
abkiihlenden Binnennachfrage negativ beeinflusst werden. Vor diesem Hintergrund ist
nicht auszuschliefen, dass die Nachfrage auf ein niedriges Niveau zuriickfillt und

Ausgaben fiir neue Projekte ausbleiben bzw. zeitlich verschoben werden.

Markt: Der attraktive Wachstumsmarke fiir designorientierte Hightech-Oberflichen und
-Komponenten kénnte Wettbewerber mit unterschiedlichen Kernkompetenzen wie in der
Materialherstellung oder in der Nanotechnologie, Spezial-Chemiefirmen oder Endproduke-
hersteller sowie Zulieferer bedeutender Konzerne wie beispielsweise der Autohersteller zum
Markeeintritt bewegen, so dass der Wettbewerb zunehmen kann. Es besteht iiberdies die
Méglichkeit, dass Kunden auf andere, aktuell nicht von Nanogate angebotene Substrate
zuriickgreifen. Aus Sicht des Konzerns bestehen allerdings hohe Markteintrittsbarrieren fiir
neue Wettbewerber, da Kunden vorrangig komplette Systeme und Komponenten nachfra-
gen und fordern, dass Technologiepartner sowohl die Entwicklung als auch die Serienpro-
duktion beherrschen. Zudem kénnte es Nanogate nicht mehr gelingen, Kunden gegeniiber
den Wert und Nutzen der Losungen herauszustellen. Dies kann sich auf Umsitze und
Ertrige auswirken. AufSerdem kann nicht ausgeschlossen werden, dass es durch eine
Verschirfung regulatorischer Anforderungen auf europiischer und internationaler Ebene
fir bestimmte Lieferanten wirtschaftlich nicht mehr attrakeiv ist, einzelne Ausgangsmateri-
alien herzustellen. Beispielsweise gilt mit REACH (Registration, Evaluation, Authorisation
and Restriction of Chemicals) eine EU-Verordnung zur Registrierung, Bewertung,
Zulassung und Beschrinkung chemischer Stoffe. Sie soll die vorherige Chemikaliengesetz-
gebung in der Europiischen Union harmonisieren und kann Auswirkungen auf Beschaf-
fungs- oder Absatzmirkte haben. Nicht auszuschliefen ist iberdies, dass Lieferanten
bestimmte Vorprodukte teilweise oder gar nicht mehr fristgerecht anliefern. Sollte es Nano-
gate bei Lieferengpissen oder regulatorischen Verinderungen nicht gelingen, alternative
Losungen zu finden, kénnten sich nachteilige Auswirkungen auf den Unternehmenserfolg
ergeben. Beispielsweise konnten bestimmte Produkte nicht mehr hergestellt werden oder
beim Bezug von Alternativen entsprechende Kostennachteile entstehen. Zugleich besteht
das Risiko einer nicht ausreichenden Akzeptanz neuer Materialien im Allgemeinen. Mit
der zunehmenden Internationalisierung des Geschifts auflerhalb der Européischen Union
kénnen politische Entwicklungen und sich verindernde wirtschaftspolitische Rahmenbe-

dingungen den Absatz von Nanogate becinflussen.

Kundenstruktur: Nanogate adressiert mehrere attraktive Branchen. Durch das starke
Wachstum des Unternehmens soll die Diversifikation nach Kunden und Regionen
kontinuierlich verbessert werden. Gleichwohl kénnen Abhingigkeiten von einzelnen
Kunden oder Branchenentwicklungen bestehen. Im Geschiftsjahr 2016 erzielte Nano-
gate mit den zehn groffiten Kunden rund 47 Prozent (Vj. 44) des Umsatzes. Absatz-
schwankungen bei einzelnen Kunden aufgrund konjunktureller Entwicklungen in
einzelnen Mirkten sind jedoch nicht auszuschliefen. Bisher arbeitet Nanogate im

Rahmen der Innovationspartnerschaft tiber viele Jahre mit seinen Kunden zusammen.

Investitionen: Nanogate investiert derzeit in groffem Umfang in die Entwicklung neuer
Technologieplattformen, Prozesstechnologien und zusitzlicher Produkte, in Kapazitits-
erweiterungen und in Anlagen fiir die Serienproduktion, in die internationale Markter-

schlieSung sowie in Beteiligungen. Der Mitteleinsatz erfolgt nur, wenn hinreichende




Vermarktungschancen bestehen, respektive Geschiftspline von Beteiligungen auf ihre
Erfolgswahrscheinlichkeit und Profitabilititspotenziale gepriift wurden. Dennoch ist
nicht auszuschliefen, dass Produkt- und Technologie-Entwicklungen oder Beteiligungen
nicht die ihnen gesetzten Ziele hinsichtlich Umsatz und Ergebnis erreichen sowie
Probleme die Integration von erworbenen Gesellschaften verzégern oder einen hoheren
Mitteleinsatz nach sich ziehen. Aus Transaktionen, die in der Vergangenheit getitigt wur-
den, machen Dritte unterschiedliche Rechtsauffassungen zur Strukturierung bzw.
Bewertung geltend, aus denen sich nachtriglich Anspriiche ergeben kdnnten. Zugleich
kénnte die Notwendigkeit bestehen, dass der Investitionsbedarf erh6ht werden muss,

um die geplanten Ziele zu erreichen, so dass aufgrund der Vorlaufkosten die Profitabilitit
zeitweilig leiden kénnte. Zudem ist nicht auszuschliefen, dass Kapazitdtserweiterungen
langsamer als projektiert voranschreiten bzw. dass der Produktionsanlauf neuer Ferti-

gungsanlagen mehr Aufwand als erwartet nach sich zieht.

Kooperationen: Einen erheblichen Teil der Umsatzerlse generiert Nanogate aus der
Bestandskundenbasis und aus Kooperationen. Wenn Bestandskunden oder Koopera-
tionspartner sich entscheiden, ihre Vertrige nicht zu verlingern, Vertragslaufzeiten zu
verkiirzen oder die Vertragsumfinge zu reduzieren, kann das Konzern-Betriebsergebnis
dadurch beeintrichtigt werden. Zugleich besteht das Risiko, dass Kooperationspartner

nicht die vereinbarten Umsitze erreichen.

Produkte: Die Nanogate AG sowie ausgewihlte Tochtergesellschaften verfiigen iber ein
zertifiziertes Qualitdtsmanagement nach ISO 9001. Hinzu kommen weitere Zertifizierun-
gen gemifl ISO 14001, ISO 13485 und ISO 16949 sowie seitens der Kunden weitere
Zertifizierungen und Audits, die teilweise sogar deutlich iiber die ISO-Anforderungen
hinausgehen. Alle Produkte wurden von renommierten unabhingigen Instituten,
beispielsweise der Fraunhofer-Gesellschaft und dem TUV, gepriift und freigegeben.
Auflerdem werden Mafinahmen, die zur weiteren Klirung des Risikopotenzials beitragen
und zur besseren Transparenz neuer Materialien fithren, von der Gesellschaft begriifit,
unterstiitzt und aktiv begleitet. Die bei Nanogate verwendeten Nanomaterialien werden
in fliissiger Form verarbeitet, grundsitzlich in eine sogenannte Bindermatrix eingebunden
und in der Praxis primir als ausgehirtete Oberflichenbeschichtung angewendet. Alle
zurzeit weltweit verfiigbaren Untersuchungen bestitigen eindeutig: Bei Nanomaterialien,
die tiber den gesamten Lebenszyklus in einer Matrix (vergleichbar einem Lacksystem)

fest eingebunden sind, ist eine Gefihrdung fiir Mensch und Umwelt nach aktuellem
Kenntnisstand auszuschliefen. Das EU-Projekt NanoSustain untermauert diese Ein-
schitzung. Gleichwohl kann letztlich nicht vollstindig ausgeschlossen werden, dass
unbekannte Fehler oder Defekte durch die Anwendung auftreten, die zu Kosten,
allgemeinen Beeintrichtigungen und einem Imageschaden fithren. Schadensersatz-
anspriiche von Endkunden oder Geschiftspartnern konnen in diesem Zusammenhang
nicht grundsitzlich ausgeschlossen werden, zumal Nanogate in ausgewihlten Fillen auch
die Produkte selbst in den Marke bringt und vertreibt. Der Konzern verfiigt fiir diese Fille

tiber eine entsprechende Produkthaftpflichtversicherung.

Finanzierung: Der Forderungsbestand kann Risiken hinsichtlich der Realisierbarkeit von
Forderungen in einzelnen Regionen oder Tochtergesellschaften bergen. Diesem Risiko
begegnet Nanogate konzernweit mit einem straffen Forderungsmanagement; parallel wird
Factoring in ausgewihlten Bereichen eingesetzt. Uberdies verfiigt der Konzern iiber eine
hohe Finanzkraft. Mit dem wachsenden Auslandsgeschift auflerhalb der Euro-Zone
gewinnen Wihrungsschwankungen an Bedeutung. Nanogate greift daher teilweise auf

entsprechende Absicherungsgeschifte zuriick, um sich vor stark schwankenden Wechsel-
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kursen zu schiitzen. Ebenso wurden angemessene Absicherungsgeschifte fiir Zinsschwan-

kungen abgeschlossen.

Informationstechnologie (IT): Bei allen geschiftskritischen IT-Anwendungen baut der
Konzern auf standardisierte Programme und redundant ausgelegte, qualitativ hochwertige
Hard- und Software. Die Datensicherheit ist aufgrund entsprechender standardisierter
Verfahren wie etwa der Virtualisierung aller wesentlicher Server gewihrtleistet. Zudem
besteht Schutz gegen unbefugten Zugriff und Datenverlust durch entsprechende Sicher-

heitsvorrichtungen (s. Risikomanagement Konzernrechnungslegungsprozess weiter unten).

Mitarbeiter: Ein wichtiger Erfolgsfaktor fiir Nanogate ist die Verfiigbarkeit von Mitar-
beitern mit hoher Fachkompetenz und Qualifikation. Zur Sicherung und Stirkung dieser
Faktoren wird Nanogate sich weiterhin als attraktiver Arbeitgeber positionieren. Mit
dem umfassenden Engagement strebt Nanogate eine langfristige Bindung der Fach- und
Managementkrifte an, wozu auch das umfangreiche Nachhaltigkeitsmanagement des

Konzerns beitragen soll.

Beurteilung der Risikolage

Mit der zunehmenden Internationalisierung hat sich die vom Konzern beeinflussbare
Risikosituation im Vergleich zum Vorjahr verindert. Im Januar 2017 schloss Nanogate
den Erwerb einer Mehrheitsbeteiligung an Jay Plastics, einer Division des US-Konzern
Jay Industries, ab (Closing). Mit dieser Beteiligung erweitert Nanogate den Marktzugang,
erhilt eigene Produktionskapazititen in Nordamerika und stirkt das Technologie-Portfo-
lio. Das Unternehmen ist in den USA ein fiihrender Spezialist fiir die hochwertige Verede-
lung von Kunststoffoberflichen und -komponenten. Als integrierter Anbieter decket das
Unternehmen die gesamte Wertschépfungskette von der Entwicklung der Komponente
bis zur Produktion ab. Zu den Kunden zihlen namhafte US-Automobilkonzerne und
-zulieferer sowie Hersteller aus Japan und Siidkorea. Derzeit werden im Rahmen der Post
Merger Integration verschiedene Mafinahmen zur Einfithrung der Konzernrichtlinien in

den Bereichen Tax, Controlling, Bilanzierung und Risikomanagement durchgefiihrt.

Aufgrund der aktuellen politischen Situation in den USA bleibt die Entwicklung der
Gesetzgebung im Bereich der Steuerpolitik und in Bezug auf Importbeschrinkungen zu
beobachten. Hier gibt es aktuell keine negative Entwicklung fiir den Konzern zu
vermelden. Dennoch kénnten drastische Gesetzesinderungen, wie beispielsweise Luxus-
steuern oder Einfuhrzélle, einen negativen Einfluss auf die Geschiftsentwicklung der
neuen Beteiligung in den USA und somit mittelbar auch auf den Konzern haben. Aktuell

koénnen diese Risiken als beherrschbar betrachtet werden.

Im Rahmen des Risikomanagements werden diese Risiken bereits heute genau beobachtet

und berticksichtigt.

Die aufgefithrten Risiken, welche die Prognose belasten kénnten, sind die heute identifi-
zierten. Bestehende Risiken aus anhiingigen Gerichtsverfahren werden unter Einbezie-
hung von Fachanwilten und qualifizierten Beratern analysiert und im Rahmen der
Bilanzierung durch entsprechende Riickstellungen gewiirdigt. Es ist nicht auszuschlieffen,
dass weitere Risiken existieren, die vom Vorstand nicht identifiziert wurden oder deren
Eintrittswahrscheinlichkeit fiir vernachlissigbar gering eingeschitzt wird. Nach Uberzeu-
gung des Nanogate-Vorstandes weisen die nachstehenden Risiken trotz der zunehmenden

Internationalisierung weder einzeln noch in ihrer Gesamtheit bestandsgefihrdenden



Charakeer fiir den Konzern auf. Die genannten Markt- und Finanzierungsrisiken sind
begrenzt und iiberschaubar. Auf externe Faktoren, beispielsweise die Effekte aus der
Finanz- und Wirtschaftskrise oder Folgen von Naturkatastrophen, hat Nanogate naturge-

mifS keinen Einfluss.

3.3 Chancenbericht
Nanogate verfolgt eine umfassende Wachstumsstrategie, um den Unternehmenswert zu erhéhen.
Ziel des Anfang 2014 vorgestellten Programms Phase5 ist es unter anderem, den Umsatz

kontinuierlich zu steigern und die Profitabilitit auszubauen.

3.3.1 Uberblick iiber die Chancen
Konjunktur: Die Nachfrage nach multifunktionalen Hochleistungsoberflichen und
innovativen Komponenten in héchster optischer Qualitit, mit denen sich Unternehmen
einen Mehrwert verschaffen und somit differenzierte Anwendungen und Lésungen im
Vergleich zum Wettbewerb anbieten kénnen, ist teilweise von der allgemeinen wirtschaft-
lichen Lage abhingig. Eine stirker als erwartet anziehende Wirtschaftsdynamik konnte

die Bereitschaft der Kunden erhohen, in Innovationen zu investieren.

Markt: Hochleistungsoberflichen und innovative Komponenten besitzen ein erhebliches
Marktpotenzial. Nanogate konzentriert sich vor allem auf die besonders Erfolg verspre-
chenden Anwendungsfelder Advanced Metals und Advanced Polymers. Allein im stark
wachsenden N-Glaze®-Markt — innovative Kunststoffe in brillanter optischer Qualitit

— siecht Nanogate ein erhebliches Umsatzpotenzial. Um an diesen Chancen teilhaben zu
kénnen, erweitert Nanogate seine Kompetenzen und seine Markeposition stetig durch
eigene Entwicklungsarbeit und durch externes Wachstum. Dazu zihlt beispielsweise die
neue Technologieplattform zur multifunktionalen Metallisierung von Oberflichen.
Nanogate kann sich dabei auf die im weltweiten Vergleich gute Position der deutschen
Oberflichentechnik beziehen. Highend-Werkstoffe aus neuen Materialien ermoglichen
vielfiltige Vorteile fiir Unternehmen sowie private und kommerzielle Nutzer: Bestehende
Produkte erhalten einen Zusatznutzen, die Produktion wird eflizienter und preisgiinstiger
oder der Ressourcenverbrauch sinkt. Daher erwarten Marktbeobachter eine deutlich
steigende Nachfrage nach den Losungen und Systemen auf Basis neuer Materialien. In
vielen Fillen sollen innovative Hochleistungsoberflichen, auch auf Basis der Nanotechno-
logie, herkdmmliche Beschichtungen ersetzen. Etwa zwei Drittel des Gesamtmarkees
entfallen nach fritheren Angaben der Marktforscher von Future Markets Inc. auf die
Branchen Transport (inkl. Automobilbau), Maschinenbau/Engineering, Gebiude,
Haushalt/Freizeit und Textilien. Nanogate konzentriert sich mit seinem Produktportfolio
auf das attraktive Segment der Hochleistungsoberflichen und auf innovative Komponen-
ten in hdchster optischer Qualitit. Dabei fokussiert sich das Unternehmen auf margen-
starke Teilmirkte, wie beispielsweise multifunktionale transparente Schichten, sowie
Teilmirkee, die spezielles technologisches Know-how erfordern. Nanogate selbst sicht fiir
seine verfiighbaren Produkte und Anwendungen weltweit zukiinftig einen zuginglichen
Markt von mehr als einer Milliarde Euro. Branchenkenner rechnen mit einer deutlich
steigenden Nachfrage: So soll der Marke fiir Kunststoffoberflichen bis zum Jahr 2021

ein Volumen von mehr als 7,7 Mrd. US-Dollar erreichen, erwartet das Marktforschungs-
institut Zion Research. Vor allem die Automobilbranche habe demnach ein steigendes
Interesse. Noch deutlich stirker wachsen soll der Markt fiir Nanooberflichen nach
Ansicht der Experten von Researches and Markets. Der Marke soll demnach um jahrlich
durchschnittlich knapp 25 Prozent zulegen und im Jahr 2022 ein Volumen von rund

14 Mrd. US-Dollar erreichen. Angesichts der steigenden Nachfrage der Industrie nach




kompletten Systemen und einem One-Stop-Shopping sicht Nanogate erhebliche
Wachstumschancen im Marke fiir designorientierte, multifunktionale Hochleistungsober-

flichen und Komponenten.

Kunden: Nanogate zielt darauf ab, vor allem international neue Kunden zu gewinnen.
Das wachsende internationale Geschift, vor allem in den USA und in Asien, bestitigt
diese strategische Ausrichtung. Je nach Erfolg, Art und Umfang der MarkterschlieSung
kénnen Umsatz und Ergebnis erheblich davon profitieren. Ab 2017 trigt dazu auch die
neu erworbene Tochtergesellschaft Nanogate Jay Systems bei, weltweit die Mirkte zu
erschliefen und von der hohen Nachfrage nach designorientieren Hightech-Oberflichen

und -Komponenten aus neuen Materialien zu profitieren.

Investitionen: Nanogate setzt darauf, mit neuen Anwendungen und Lésungen die
Absatzbasis zu verbreitern. Je nach Markteinfithrungszeit kann das verbreiterte Portfolio
zusitzliche Impulse fiir den Geschiftsverlauf liefern. Uberdies zihlen auch zusitzliche

Beteiligungen zu den Optionen fiir den Konzern, das Wachstumstempo zu beschleunigen.

Kooperationen: Bei der internationalen Markterschlieffung setzt Nanogate auch auf
Kooperationen mit fithrenden internationalen Konzernen. Je nach Vertriebsstirke des
jeweiligen Partners kdnnen die vereinbarten Ziele méglicherweise schneller als geplant

erreicht werden.

Produkte: Der Konzern erweitert sein Portfolio an Produkten und Systemen kontinuier-
lich. Parallel werden bestehende Anwendungen im Rahmen der vorhandenen Partner-
schaft mit dem jeweiligen Kunden kontinuierlich verbessert. Zudem bestehen im
Regelfall keine Exklusivititsvertriige, so dass Nanogate das Absatzpotenzial fiir bestimmte
Systeme durch Vermarktung an mehrere Kunden zeitgleich erheblich erhéhen kann.

Mittelfristig konnen sich dadurch wichtige Impulse fir Umsatz und Ergebnis ergeben.

Finanzierung: Nanogate verfiigt iiber eine hohe Finanzkraft. Der Anteil des Eigenkapi-
tals ist eine wichtige Steuerungsgrofie fiir den Konzern. Zum Jahreswechsel 2016/2017
verfiigt die Gesellschaft iiber ausreichend Liquiditit sowie zudem iiber ungenutzte
Kreditlinien, um das laufende Geschift und die geplante Wachstumsstrategie zu finanzie-
ren. Uberdies stirkte Nanogate im Sommer 2016 mit einer Kapitalerhshung ohne

Bezugsrecht die Finanzkraft erneut.

Mitarbeiter: Leistungsfihigkeit, Ausbildungsniveau und Motivation sind wichtige Siulen
fiir den unternehmerischen Erfolg der Gesellschaft. Der Konzern fordert die Qualifikati-
on kontinuierlich. Die optimale Nutzung der vorhandenen Talente und die Gewinnung
zusidtzlicher Fachkrifte kann die Innovationskraft und somit letztlich die Marktposition

verbessern.

4.1 Absicherung von Wihrungsrisiken
Im Dezember 2016 hat die Nanogate AG zwei Sicherungsgeschifte zur Fixierung des Euro-US-
Dollar-Wechselkurses abgeschlossen. Hierbei handelte es sich jeweils um ein Devisenterminge-
schift. Dies diente dazu das Wihrungsschwankungsrisiko zu minimieren und fixierte einmal
einen Wechselkurs von 1,0762 bzw. einmal 1,0719 US Dollar je Euro. Bei der aktuell volatilen

Kursentwicklung des US-Dollars war der Abschluss dieser Devisentermingeschifte insofern



vorteilhaft, dass damit ein Kursschwankungsrisiko ausgeschlossen werden konnte. Diese

Sicherungsgeschifte beinhalten keine zukiinftigen Risiken fiir den Konzern.

4.2 Internes Kontrollsystem und Risikomanagementsystem bezogen auf den Konzernrechnungs-
legungsprozess
Die Nanogate AG erstellt gemif8 § 315a Abs. 1 HGB nach den International Financial Re-
porting Standards (IFRS) einen Konzernabschluss. Die Risiken in der Konzernrechnungslegung
umfassen Bilanzierungs-, Bewertungs- und Ausweisrisiken. Um diesen Risiken zu begegnen,
wird das Rechnungswesen der Nanogate AG sowie der Nanogate Textile and Care Systems
GmbH und der Nanogate Industrial Systems GmbH zentral am Hauptsitz in Quierschied
gefiihrt. Die Buchhaltung der tibrigen Tochterfirmen wird in der Regel in eigenen kaufminni-
schen Abteilungen dezentral gefithrt. Unsere Tochterfirmen werden vom zentralen Rechnungs-
wesen und den Beteiligungscontrollern der Nanogate AG bei der Bilanzierung unterstiitzt.

Dariiber hinaus werden bei Bedarf lokale Steuerberater hinzugezogen.

Eine konzernweit giiltige Bilanzierungsrichtlinie erméglicht zusitzlich eine einheitliche

Behandlung von Geschiftsvorfillen.

Die Jahresabschliisse sowie der Konzernabschluss zum Jahresende werden von Wirtschaftsprii-
fern nach den jeweils geltenden gesetzlichen Vorschriften und Priifungsstandards gepriift sowie
den, in den jeweiligen Bereichen eingerichteten, Aufsichtsriten und Commitees im Rahmen

ihrer Zustindigkeit zur Priifung vorgelegt.

Die dabei eingesetzten EDV-Systeme sind durch entsprechende Sicherheitseinrichtungen gegen
unbefugten Zugriff und gegen Datenverlust geschiitzt. Dieser gesamte Konzernrechnungsle-
gungsprozess ist systematisch und mehrstufig aufgebaut und beinhaltet verschiedene Kontroll-

instanzen.

Die Muttergesellschaft Nanogate AG betreibt dariiber hinaus ein softwaregestiitztes Risikoma-
nagement, das alle Tochtergesellschaften umfasst. Regelmiig erfolgt eine Bewertung der
Risikolage. Uberdies verfiigt der Konzern iiber ein zentrales Risiko-Reporting. Dieses basiert
auf einer Plattformlésung eines renommierten deutschen Versicherungsunternehmens. Die
wesentlichen Beteiligungsgesellschaften erfassen hier regelmiflig eine detaillierte Analyse ihres
Risikoprofils. Aus diesen Berichten wird im konkreten Bedarfsfall, jedoch mindestens einmal
jahrlich, ein aggregierter Konzern-Risikobericht erstellt, der dem Management als Orientierung
in der Unternehmensstrategie dient. Uberdies wird in der Gruppe stringent ein striktes
Vier-Augen-Prinzip angewandt. Im Rahmen des internen Kontrollsystems werden monatlich
Reports zu jeder Gesellschaft inkl. Abweichungsanalysen erstellt. Hierdurch stellt die Gruppe
sicher, dass jederzeit grofitmogliche Transparenz tiber alle Gesellschaften besteht.

Quierschied, den 10. April 2017

% /M%

Ralf Zastrau Michael Jung Daniel Seibert
Vorsitzender des Vorstandes/ CEO Vorstand/COO Vorstand/ CFO




Konzern-Gewinn- und -Verlustrechnung

Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung der Nanogate AG

fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2016

. 0 2015
TEUR TEUR

Umsatzerlose 5 112.452 90.894
Verinderung des Bestandes an fertigen und unfertigen

Erzeugnissen 2.376 309
Andere aktivierte Eigenleistungen 617 1.380
Sonstige betriebliche Ertrige 6 1.411 2.204
Materialaufwendungen 7 -46.360 -35.869
Personalaufwendungen 8 -33.691 -28.480
Sonstige betriebliche Aufwendungen 9 -24.427 -20.237
EBITDA 12.378 10.201
Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte

des Anlagevermogens und Sachanlagen 10 -7.746 -7.198
EBIT 4.632 3.003
Finanzierungsertrige 11 1.472 134
Finanzierungsaufwendungen 11 -2.731 -2.521
Ergebnis vor Ertragsteuern (EBT) 3.373 616
Steueraufwendungen 12 -875 -92
Periodenergebnis 2.498 524

davon auf nicht beherrschende Gesellschafier entfallend - 3

davon auf die Aktiondre der Nanogate AG entfallend

(Konzernergebnis) 2.498 521
Ergebnis je Aktie in EUR 13
Ergebnis je Aktie unverwiissert (EUR) 0,70 0,16
Ergebnis je Aktie verwissert (EUR) 0,69 0,16




Konzern-Gesamtergebnisrechnung

Konzern-Gesamtergebnisrechnung der Nanogate AG

fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2016

Periodenergebnis
Sonstiges Ergebnis

Posten, die zukiinftig nicht in die GuV umgegliedert
werden

Neubewertung von immateriellen Vermégenswerten und
Sachanlagen

Versicherungsmathematische Gewinne/Verluste
aus leistungsorientierten Pensionszusagen und #hnlichen

Verpflichtungen

Ertragsteuern auf Posten, welche nicht nachtriglich
in die GuV umgegliedert werden

Sonstiges Ergebnis

Gesamtergebnis
davon auf nicht beberrschende Gesellschafier entfallend
davon auf die Aktiondre der Nanogate AG entfallend

2015
Anm.
TEUR TEUR
2.498 524
15 - 740
24 -58 81
ST DO LY 239
-41 582
2.457 1.106
- 4
2.457 1.102

45



Konzern-Bilanz

Konzern-Bilanz der Nanogate AG

zum 31. Dezember 2016

. 31.12.2015
TEUR TEUR
Langfristige Vermégenswerte
Immaterielle Vermégenswerte 14 51.161 38.501
Sachanlagen 15 47.387 41.298
Sonstige finanzielle Vermégenswerte 16 646 642
Latente Steueranspriiche 17 6.097 4.021
Sonstige Vermogenswerte 359 690
105.650 85.152
Kurzfristige Vermégenswerte
Vorrite 18 12.446 7.473
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 19 10.739 5.726
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 16 2.186 1.392
Forderungen aus Ertragsteuern 12 189
Sonstige Vermogenswerte 20 2.813 1.174
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 21 22.578 22.743
50.774 38.697
156.424 123.849
. 31.12.2016 31.12.2015
Passiva m. 5 5
Eigenkapital 22
Gezeichnetes Kapital 3.793 3.378
Kapitalriicklage 53.223 41.187
Sonstige Riicklagen 1.012 1.149
Gewinnriicklagen 7.795 5.572
Den Aktioniren der Nanogate AG
zurechenbarer Anteil am Eigenkapital 65.823 51.286
Anteile nicht beherrschender Gesellschafter = -
65.823 51.286
Langfristige Schulden
Pensionsriickstellungen 24 1.020 992
Sonstige Riickstellungen 25 414 380
Finanzverbindlichkeiten 26 30.757 31.677
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 28 15.336 10.193
Latente Steuerschulden 17 4.514 3.294
Sonstige Verbindlichkeiten 29 1.681 1.163
53.722 47.699
Kurzfristige Schulden
Sonstige Riickstellungen 25 6.210 3.861
Finanzverbindlichkeiten 26 6.380 6.589
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 27 7.524 5.192
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 28 10.705 4.483
Ertragsteuerverbindlichkeiten 1.628 319
Sonstige Verbindlichkeiten 29 4.432 4.420
3687 | 24864
156.424 123.849




Ergebnis vor Ertragsteuern

Abschreibungen auf immaterielle Vermdgenswerte des
Anlagevermégens und Sachanlagen

Zunahme der Riickstellungen

Ergebnis aus dem Abgang von Vermdgenswerten
des Anlagevermdogens

Sonstige zahlungsunwirksame Ertrige und Aufwendungen
Zinsertrige
Zinsaufwendungen

Zunahme der Vorrite, der Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen sowie anderer Aktiva, die nicht der
Investitions- oder Finanzierungstitigkeit zuzuordnen sind

Zunahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen
und Leistungen sowie anderer Passiva, die nicht der Inves-
titions- oder Finanzierungstitigkeit zuzuordnen sind

Operativer Cashflow vor Ertragsteuern
Ertragsteuerzahlungen

Cashflow aus der betrieblichen Titigkeit

Einzahlungen aus Abgingen von Sachanlagevermégen
Auszahlungen fiir Investitionen in immaterielle Vermégenswerte
Auszahlungen fiir Investitionen in das Sachanlagevermégen
Einzahlungen aus Investitionen in finanzielle Vermdgenswerte
Auszahlungen fiir Investitionen in finanzielle Vermégenswerte
Auszahlungen fiir den Erwerb von konsolidierten Unternehmen
Auszahlungen fiir Investitionen in sonstige Vermdgenswerte
Erhaltene Zinsen

Cashflow aus Investitionstitigkeit

Einzahlungen aus Kapitalerhshungen
Dividendenauszahlungen

Auszahlungen im Zusammenhang mit
konsolidierten Unternehmen

Einzahlungen aus Aufnahme von Krediten
Auszahlungen fiir Tilgung von Krediten

Auszahlungen fiir Tilgung von Finance-Lease-
Verbindlichkeiten

Zinszahlungen

Cashflow aus Finanzierungstitigkeit
Zahlungswirksame Verinderung des Finanzmittelfonds
Finanzmittelfonds am Anfang der Periode

Finanzmittelfonds am Ende der Periode

Konzern-Kapitalflussrechnung der Nanogate AG

2016

TEUR
3.373

7.746
1.918

-5.393

2.684

11.692

-898

10.794

589

-1.120

-6.182

18

-573

36 -4.570

28
-11.854
9.975
-371

-473
3.699
-7.296

-2.762

-1.877

895

-165

22.743

31 22.578

2015
TEUR
616

7.198
756

-489
480

2.183

-676

2.772
12.787
-443
12.344
583
-1.033
-9.422
304
-102

59
-9.620
11.288

-332

-3.314
8.479
-9.643

-2.326
-1.929
2.223
4.947
17.796
22.743




Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung

Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung der Nanogate AG

fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2016

AAII:II;T];{? Anteile nicht
Gezeichnetes  Kapital- Sonstige Gewinn- der beherrschen- ENGHVZSHS
Kapital riicklage  Riicklagen = riicklagen Nanoe: der Gesell- gStERSSE
anogate
A C: schafter
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Stand am 1. Januar 2015 3.017 27.771 11 10.207 41.006 1.301 42.307
Kapitalerhdhungen durch
Ausgabe neuer Aktien 361 13.306 - - 13.667 - 13.667
Dividendenausschiittung an
Anteilseigner - - - -332 -332 - -332
Transaktion mit nicht
beherrschenden Gesellschaftern - - 624 -4.891 -4.267 -1.305 -5.572
Anteilsbasierte Vergiitungen - 110 - - 110 - 110
Ubertragung in Gewinnriicklage,
netto - - -67 67 - - -
Gesamtergebnis
Periodenergebnis 2015 = = - 521 521 3 524
Sonstiges Ergebnis 2015 - - 581 - 581 1 582
Stand am 31. Dezember 2015 3.378 41.187 1.149 5.572 51.286 - 51.286
Kapitalerhdhungen durch
Ausgabe neuer Aktien 415 11.920 - - 12.335 - 12.335
Dividendenausschiittung an _
Anteilseigner - - - -371 -371 -371
Anteilsbasierte Vergiitungen - 116 - - 116 - 116
Ubertragung in Gewinnriicklage,
netto - - -96 96 - - -
Gesamtergebnis
Periodenergebnis 2016 - - - 2.498 2.498 - 2.498
Sonstiges Ergebnis 2016 - - -41 - -41 - -41
Stand am 31. Dezember 2016 22 3.793 53.223 1.012 7.795 65.823 - 65.823
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Konzern-Anhang

Anhang zum Konzernabschluss fiir das Geschéftsjahr 2016

A. Grundlagen und Methoden der Rechnungslegung
1. Grundlagen der Aufstellung

Der Konzernabschluss der Nanogate AG, Quierschied (im Folgenden auch
kurz ,Nanogate AG* oder ,die Gesellschaft®) fiir das am 31. Dezember
2016 endende Geschiftsjahr wurde unter Anwendung von § 315a HGB
nach den vom International Accounting Standards Board (IASB) formu-
lierten International Financial Reporting Standards (IFRS), wie sie in der
Europiischen Union (EU) anzuwenden sind, aufgestellt. Alle fiir das Ge-
schiftsjahr 2016 verpflichtend anzuwendenden International Financial
Reporting Standards (IFRS), International Accounting Standards (IAS)
und Auslegungen des IFRS Interpretations Committee (IFRS IC) — vor-
mals International Financial Reporting Interpretations Committee (IFRIC)
bzw. Standing Interpretations Committee (SIC) — wurden beriicksichtigt.
Uberdies wurden alle iiber die Regelungen des IASB hinausgehenden ge-
setzlichen Angabe- und Erlduterungspflichten des Handelsgesetzbuchs
(HGB), insbesondere zur Erstellung eines Konzernlageberichts, erfiillt.
Die Nanogate AG ist ein in Deutschland ansissiges Unternechmen mit Sitz
in 66287 Quierschied, Zum Schacht 3. Der satzungsmiflig festgelegte
Gegenstand der Nanogate AG ist insbesondere die Entwicklung, die Her-
stellung und der Vertrieb chemischer Erzeugnisse, die Veredelung, der
Verkauf und/oder die Lohnbearbeitung von vorgefertigten und/oder Halb-
fertigprodukten, die Beratung und das Materialengineering auf obigen
Gebieten sowie die Verwaltung und Lizenzierung von Schutzrechten und/
oder Know-how.

Die Aktien der Nanogate AG werden in den Freiverkehr (Open Market)
sowie in den Teilbereich des Freiverkehrs (Entry Standard bzw. seit 1. Mirz
2017 Bérsensegment ,,Scale®) an der Frankfurter Wertpapierhandelsbérse
einbezogen. Mit Notierung am Entry Standard (jetzt: ,,Scale®) der Deut-
schen Wertpapierborse in Frankfurt ist die Nanogate AG verpflichtet, einen
testierten Konzernabschluss samt Konzernlagebericht, entweder nach den
geltenden nationalen Rechnungslegungsvorschriften oder nach den Interna-
tional Financial Reporting Standards, spitestens innerhalb von sechs Mo-
naten nach Beendigung des Berichtszeitraums zu veréffentlichen. Der Vor-
stand der Nanogate AG hat sich dazu entschlossen, den Konzernabschluss
nach den International Financial Reporting Standards aufzustellen. Mit der
Neuordnung der Bérsensegmente im Freiverkehr der Frankfurter Wertpa-
pierbérse wechselte die Nanogate AG im Mirz 2017 in das neugeschaffene
KMU-Segment Scale, das den Entry Standard abgeldst hat.

Der Konzernabschluss der Nanogate AG fiir das Geschiftsjahr vom 1. Ja-
nuar 2016 bis zum 31. Dezember 2016 wurde am 10. April 2017 zur Verof-
fentlichung freigegeben und zur Billigung an den Aufsichtsrat weiterge-
leitet.

Die Darstellungswihrung des Konzernabschlusses der Nanogate AG ist der
Euro (€). Soweit nicht anders vermerkt, werden alle Betriige in Tausend
Euro (TEUR) angegeben. Aus rechentechnischen Griinden kénnen in den
in diesem Abschluss dargestellten Informationen Rundungsdifferenzen in
Hohe von +/- einer Einheit (€, % usw.) auftreten.

2. Neue und geinderte Standards und Interpretationen

2.1 Erstmals im Geschiftsjahr 2016 anzuwendende neue und
geinderte Standards und Interpretationen

Die im Konzernabschluss angewandten Rechnungslegungsmethoden ent-
sprechen den zum 31. Dezember 2016 verpflichtend anzuwendenden Stan-
dards und Interpretationen. Folgende aus Sicht der Nanogate AG wesent-
lichen neuen bzw. geinderten Standards und Interpretationen wurden im
Geschiftsjahr 2016 erstmals angewendet.

Endorse- Pflicht zur | Auswirkun-
ment Anwendung  gen auf den
fiir Konzernab-
Geschifts-  schluss der
jahr ab Nanogate

AG
Anderun-  Klarstellungen in Bezug auf die 22. Septem- 1. Januar keine
gen an Anwendung der Ausnahme von der ber 2016 2016 Relevanz
TFRS 10,  Konsolidierungspflicht fiir Invest-
IFRS 12 mentgesellschaften
und IAS 28 (veréffentlicht am 18. Dezember 2014)
Anderu.ngen Pflanzen, die der Produktion land- | 23. Novem- 1. Januar keine
anIAS 16 wirtschaftlicher Erzeugnisse dienen ber 2015 2016 Relevanz
und IAS 41  (verdffentlicht am 30. Juni 2014)
Anderungen Klarstellungen in Bezug auf die 24. Novem- 1. Januar keine

an I[FRS 11 Erwerbe von Anteilen an gemein- ber 2015 2016 Relevanz
schaftlichen Titigkeiten
(verdffentlicht am 6. Mai 2014)

Anderungen Klarstellungen in Bezug auf umsatz- | 2. Dezem- 1. Januar  keine wesent-
anJAS 16 abhingige Abschreibungen ber 2015 2016 | lichen Aus-
und IAS 38 (verdffentlicht am 12. Mai 2014) wirkungen
Jahrliche  Jihrliche Verbesserungen an den 15. Dezem- 1. Januar | keine wesent-
Verbesse-  IFRS-Zyklus 2012 bis 2014 ber 2015 2016 | lichen Aus-
rungen (verdffentlicht am 25. September 2014) wirkungen
Anderungen Anderungen im Rahmen der 18. Dezem- 1. Januar | Beschreibung
anJAS 1 Initiative zur Verbesserung der ber 2015 2016 nach der
Angabepflichten (verdffentlicht am tabellarischen
18. Dezember 2014) Ubersicht
Anderungen Anwendung der Equity-Methode im | 18. Dezem- 1. Januar keine
anIAS 27  Einzelabschluss ber 2015 2016 Relevanz
(verdffentlicht am 12. August 2014)
Anderungen Leistungsorientierte Pline: Arbeit- 17. Dezem- | 1. Februar  keine wesent-
anIAS 19 nehmerbeitrige (verdffentlicht am ber 2014 2015 | lichen Aus-
21. November 2013) wirkungen
Jahrliche  Jihrliche Verbesserungen an den 17. Dezem- | 1. Februar  keine wesent-
Verbesse-  TFRS - Zyklus 2010 bis 2012 ber 2014 2015 lichen Aus-
rungen (verdffentlicht am 12. Dezember 2013) wirkungen

Die Anderungen an IAS 1 im Rahmen der Disclosure Initiative sollen eine
Reduzierung auf wesentliche und vereinfachte Angaben im Abschluss er-
moglichen. Die Nanogate AG hat dies zum Anlass genommen, den Kon-
zern-Anhang grundlegend zu iiberarbeiten, iibersichtlicher und lesbarer zu
gestalten sowie den Fokus auf wesentliche Informationen zu legen.

Die iibrigen im Geschiftsjahr 2016 erstmals anzuwendenden Rechnungs-
legungsnormen haben auf die Darstellung der Verméogens-, Finanz- und
Ertragslage des Nanogate-Konzerns keinen wesentlichen Einfluss bzw.
keine Relevanz.

2.2 Kiinftig verpflichtend anzuwendende Standards und
Interpretationen

Folgende Standards und Interpretationen wurden vom IASB bereits verdf-
fentlicht, sind aber erst nach dem 31. Dezember 2016 verpflichtend anzu-

wenden.

Endorse- Pflicht zur = Auswirkun-
ment Anwendung  gen auf den
fiir Konzernab-
Geschifts-  schluss der
jahr ab Nanogate

AG
TFRS 9 Finanzinstrumente erfolgt am 1. Januar | Beschreibung
(verdffentlicht am 24. Juli 2014) 22. Novem- 2018 nach der
ber 2016 tabellarischen
Ubersicht




Kiinftig verpflichtend anzuwendende neue Endorse-  Pflicht zur  Auswirkun-
und geidnderte Standards und Interpretationen ment Anwendung  gen auf den
fiir Konzernab-

Geschiifts- | schluss der
jahr ab Nanogate

AG
IFRS 15 Umsatzerlse aus Vertrigen mit erfolgt am 1. Januar | Beschreibung
Kunden (verdffentlicht am 28. Mai | 22. Septem- 2018 nach der
2014) ber 2016 tabellarischen
einschlielich Anderungen an IFRS 15: Ubersicht

Anwendungszeitpunkt von IFRS 15
(verdffendicht am 11. September 2015)

TFRS 16 Leasingverhiltnisse geplant fiir 1. Januar | Beschreibung

(verdffentlicht am 13. Januar 2016) Q42017 2019 nach der

tabellarischen

Ubersicht

IFRS 14 Regulatorische Abgrenzungsposten keine 1. Januar keine

(veroffentlicht am 30. Januar 2014) | Ubernahme 2016 Relevanz

Anderun-  Veriuferung von Vermégenswerten zuriick- auf unbe- keine

gen an cines Investors an bzw. Einbringung gestellt stimmte Relevanz
IFRS 10 in sein assoziiertes Unternehmen Zeit ver-
und IAS 28 oder Gemeinschaftsunternehmen schoben

Investor and its Associate or Joint
Venture
(verdffentlicht am 11. September

2014)
Anderun-  Bilanzierung aktiver latenter Steuern | geplant fiir 1. Januar |keine wesent-
gen an auf unrealisierte Verluste aus zur Q22017 2017 | lichen Aus-
IAS 12 VeriuBerung verfiigbaren finanzi- wirkungen

ellen Vermdgenswerten
(verdffentlicht am 19. Januar 2016)

Anderun-  Anderungen im Rahmen der geplant fiir 1. Januar  keine wesent-

gen an Initiative zur Verbesserung der Q22017 2017 | lichen Aus-

1AS 7 Angabepflichten wirkungen
(verdffentlicht am 29. Januar 2016)

Klarstel-  Umsatzerldse aus Vertrigen mit geplant fiir 1. Januar zusitzliche

lungen zu  Kunden Q12017 2018 | Transitions-

IFRS 15 (verdffentlicht am 12. April 2016) erleichterun-

gen, ansons-

ten keine

wesentlichen

Auswirkun-

gen

Anderun-  Klassifizierung und Bewertung von | geplant fiir 1. Januar  keine wesent-

gen an Geschiftsvorfillen mit anteilsbasier- Q32017 2018 | lichen Aus-

IFRS 2 ter Vergiitung wirkungen

(verdffentlicht am 20. Juni 2016)
Anderun-  Erleichterungen bei der Anwendung | geplant fiir 1. Januar keine
gen an des IFRS 9 vor Inkrafttreten der Q32017 2018 Relevanz

IFRS 4 Neufassung des IFRS 4

(verdffentlicht am 12. September

2016)
Jahrliche  Jihrliche Verbesserungen an den geplant fiir 1. Januar  keine wesent-
Verbesse-  TFRS-Zyklus 2014 bis 2016 Q32017 2018/ | lichen Aus-
rungen (verdffentlicht am 8. Dezember 2016) 1. Januar | wirkungen
2017
IFRIC Transaktionen in fremder Wihrung | geplant fiir 1. Januar | keine wesent-
Interpreta- und im Voraus gezahlte Gegenleis- Q32017 2018 | lichen Aus-
tion 22 tungen wirkungen
(veroffentlicht am 8. Dezember 2016)
Anderun-  Ubertragung in den oder aus dem geplant fiir 1. Januar | keine wesent-
gen an Bestand der als Finanzinvestition Q32017 2018 | lichen Aus-
1AS 40 gehaltenen Immobilien wirkungen

(veroffentlicht am 8. Dezember 2016)

IFRS 9 fiihrt einen einheitlichen Ansatz zur Klassifizierung und Bewertung
von finanziellen Vermdgenswerten und finanziellen Verbindlichkeiten ein.
IFRS 9 bezicht sich dabei auf die Eigenschaften der vertraglichen Zah-

lungsstrome und das Geschiftsmodell, nach dem sie gesteuert werden.

Zudem sieht der Standard ein neues Risikovorsorgemodell vor, das nun-
mehr auch erwartete Verluste fiir die Berechnung der Risikovorsorge be-
riicksichtigt. AufSerdem enthilt IFRS 9 neue Regelungen zum Hedge
Accounting, um die Risikomanagementaktivititen des Unternehmens
besser darzustellen, vor allem im Hinblick auf die Steuerung von finanziel-
len Risiken. Zudem ergeben sich deutlich umfangreichere Anhangangaben.
IFRS 15 erneuert die Bilanzierungsvorschriften zur Umsatzrealisierung. Er
ersetzt bestehende Leitlinien zur Erfassung von Umsatzerldsen, darunter
IAS 18 ,Revenue, IAS 11 ,Construction Contracts* sowie die einschligi-
gen Interpretationen (IFRIC 13, IFRIC 15, IDRIC 18, SIC-31). Der neue
Standard legt einen umfassenden Rahmen fest, in welcher Héhe und zu
welchem Zeitpunkt Umsatzerldse erfasst werden. IFRS 15 sieht dabei ein
cinheitliches, fiinfstufiges Erlésrealisierungsmodell vor, das grundsitzlich
auf alle Vertrige mit Kunden anzuwenden ist. In der Bilanz werden durch
IFRS 15 mit Vertragsvermogenswerten und Vertragsverbindlichkeiten neue
Positionen eingefiihrt. Diese kénnen durch auf Vertragsebene bestehende
Leistungsiiberschiisse oder -verpflichtungen entstehen. Zudem ergeben sich
deutlich umfangreichere Anhangangaben. Der Nanogate-Konzern plant die
modifizierte retrospektive Transitionsmethode anzuwenden, nach der die
kumulierten Effekte der Umstellung in der Eréffnungsbilanz 2018 zu erfas-
sen sind.

IFRS 16 dndert die Vorschriften fiir die Bilanzierung von Leasingverhilt-
nissen. Zentrales Ziel von IFRS 16 ist die bilanzielle Erfassung aller Lea-
singverhiltnisse. Entsprechend entfillt fiir Leasingnehmer die Klassifizie-
rung in Finance- und Operating-Leasingverhiltnisse. Stattdessen miissen
diese zukiinftig fiir alle Leasingverhiltnisse ein Nutzungsrecht und eine
Leasingverbindlichkeit in ihrer Bilanz erfassen. Ausnahmen bestehen ledig-
lich fiir kurzfristige und geringwertige Leasingverhiltnisse. Wihrend der
Leasinglaufzeit ist das Nutzungsrecht planmif3ig abzuschreiben und die
Leasingverbindlichkeit unter Anwendung der Effektivzinsmethode und
Beriicksichtigung der Leasingzahlungen fortzuschreiben. Tendenziell fithre
die neue Leasingnehmerbilanzierung damit zu einer Erhéhung des langfris-
tigen Vermégens und der langfristigen Schulden. In der Gewinn- und
Verlustrechnung werden eine Entlastung des operativen Ergebnisses und
cine Belastung des Finanzergebnisses erwartet. Zudem ergeben sich deut-
lich umfangreichere Anhangangaben.

Die Nanogate AG hat die mit der Erstanwendung von IFRS 9, IFRS 15 und
IFRS 16 verbundenen Auswirkungen gegenwirtig nicht abschlieffend ana-
lysiert, sodass diesbeziiglich noch keine belastbaren Aussagen getroffen
werden konnen. Die Gesellschaft plant, die hierfiir notwendigen Detailana-
lysen im Laufe des Geschiftsjahres 2017 abzuschliefSen.

Die iibrigen in der vorstehenden Tabelle genannten neuen oder geinderten
Standards und Interpretationen haben nach gegenwirtiger Einschitzung
keine Relevanz bzw. keine wesentlichen Auswirkungen auf den Konzern-

abschluss der Nanogate AG.

Die Nanogate AG wird keine der vorstehend genannten neuen oder gein-
derten Standards und Interpretationen freiwillig vorzeitig anwenden.

3.  Darstellung der maflgeblichen Rechnungslegungsmethoden

Im Folgenden werden die wesentlichen fiir den Konzernabschluss der
Nanogate AG iibergreifend angewandten mafigeblichen Rechnungslegungs-
methoden dargestellt. Eine Erliuterung der spezifischen angewandten
Rechnungslegungsmethoden in Bezug auf einzelne Posten der Konzern-
Bilanz und Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung bzw. Konzern-Gesamt-
ergebnisrechnung erfolgt innerhalb der nachfolgenden Textziffern des
Konzern-Anhangs zusammen mit den jeweils einschligigen Anhanganga-
ben. Die Erliuterungen zu den maflgeblichen Rechnungslegungsmethoden
innerhalb der einzelnen Textziffern sind integraler Bestandteil der konzern-




abschlussiibergreifenden Darstellung der mafigeblichen Rechnungslegungs-

methoden.

Umsatzerldse Textziffer 5.
Sonstige betriebliche Ertrige Textziffer 6.
Materialaufwendungen Textziffer 7.
Personalaufwendungen Textziffer 8.
Sonstige betriebliche Aufwendungen Textziffer 9.
Finanzierungsertrige und -aufwendungen Textziffer 11.

Textziffer 12.
Textziffer 13.
Textziffer 14.
Textziffer 15.
Textziffer 16.
Textziffer 17.

Steuerertrige und -aufwendungen
Ergebnis je Aktie

Immaterielle Vermogenswerte
Sachanlagen

Sonstige finanzielle Vermogenswerte
Latente Steueranspriiche und -schulden
Vorrite Textziffer 18.
Textziffer 19.
Textziffer  20.
Textziffer 21.

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige Vermdgenswerte

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente
Textziffer 23.
Textziffer 24.
Textziffer 25.
Textziffer 26.
Textziffer 27.
Textziffer  29.
Textziffer 31.
Textziffer  36.

Anteilsbasierte Vergiitung

Pensionsriickstellungen

Sonstige Riickstellungen

Finanzverbindlichkeiten

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige Verbindlichkeiten
Konzern-Kapitalflussrechnung
Unternechmenszusammenschliisse

Bezichungen zu nahestehenden Personen und Unternehmen ~ Textziffer  38.
Allgemeine Grundlagen

Die Einzelabschliisse der Nanogate AG sowie der in- und auslindischen
Tochtergesellschaften werden nach einheitlichen Bilanzierungs- und Be-
wertungsgrundsitzen aufgestellt. Gemif TAS 1 sind die Vermégenswerte
und Schulden in der Konzern-Bilanz in kurz- und langfristige Vermégens-
werte bzw. Schulden zu untergliedern. Ein Vermégenswert bzw. eine Schuld
wird als kurzfristig eingestuft, wenn es zu erwarten ist, dass der Vermdgens-
wert innerhalb der nichsten zwdlf Monate nach dem Abschlussstichtag
realisiert wird bzw. die Schuld innerhalb von zwélf Monaten nach dem
Abschlussstichtag zu begleichen ist.

Die Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung wird nach dem Gesamtkosten-
verfahren aufgestellt. Sofern zur Verbesserung der Klarheit der Darstellung
oder aus Wesentlichkeitsgriinden Posten der Konzern-Bilanz und/oder der
Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung bzw. Gesamtergebnisrechnung
zusammengefasst wurden, werden diese im Konzern-Anhang gesondert
ausgewiesen. Die im Rahmen der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung
verwendeten gingigen Financial Measures definiert die Gesellschaft wie folgt:

* EBITDA: Ergebnis vor Abschreibungen und Wertminderungen auf
immaterielle Vermogenswerte des Anlagevermogens und Sachanlagen,
Finanzierungsertrigen und -aufwendungen sowie Steuerertrigen und
-aufwendungen,

¢ EBIT: Ergebnis vor Finanzierungsertrigen und -aufwendungen sowie
Steuerertrigen und -aufwendungen,

¢ EBT: Ergebnis vor Steuerertrigen und -aufwendungen.

Die Aufstellung des Konzernabschlusses erfolgt grundsitzlich unter An-
wendung des Anschaffungskostenprinzips. Davon ausgenommen sind deri-
vative Finanzinstrumente und zur Veriuferung verfiigbare finanzielle
Vermégenswerte, die grundsitzlich zum beizulegenden Zeitwert bewertet
werden. Zudem werden Grundstiicke und Gebiude des Sachanlageverms-
gens unter Anwendung der Neubewertungsmethode im Sinne des IAS 16

bilanziert.
Konsolidierungsgrundsitze

In den Konzernabschluss werden die Nanogate AG und ihre Tochtergesell-
schaften, iiber die sie Beherrschung ausiibt, einbezogen. Beherrschung liegt
vor, wenn der Nanogate-Konzern eine Risikobelastung durch oder Anrech-
te auf schwankende Renditen aus ihrem Engagement bei einem Beteili-
gungsunternehmen hat und sie ihre Verfiigungsgewalt tiber das Beteili-
gungsunternchmen auch dazu einsetzen kann, diese Renditen zu beein-
flussen. Im Allgemeinen wird davon ausgegangen, dass der Besitz ciner
Mebhrheit der (mittelbaren oder unmittelbaren) Stimmrechte zur Beherr-
schung fithrt. Beteiligungsunternehmen, die aufgrund ihrer ruhenden oder
nur geringen Geschiftstitigkeit fiir den Nanogate-Konzern sowie fiir die
Vermittlung eines den tatsichlichen Verhiltnissen entsprechenden Bildes
der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage von untergeordneter Bedeutung
sind, werden grundsitzlich gemif§ IAS 39 zum beizulegenden Zeitwert
bilanziert. Davon ausgenommen sind Beteiligungsunternehmen, die zu
fortgefiithrten Anschaffungskosten bilanziert werden, sofern deren beizule-
gender Zeitwert nicht verlisslich bestimmt werden kann.

Die in den Konzernabschluss einbezogenen Abschliisse der konsolidierten
Tochterunternehmen werden grundsitzlich zum Abschlussstichtag des
Konzernabschlusses (31. Dezember 2016) aufgestellt. Die Abschliisse der
Nanogate AG und ihrer in den Konzernabschluss einbezogenen Tochterun-
ternechmen werden unter Beachtung einheitlich geltender Ansatz- und
Bewertungsgrundsitze aufgestellt. Alle konzerninternen Vermégenswerte
und Schulden, Eigenkapital, Ertrige und Aufwendungen sowie Zahlungs-
strome aus Geschiftsvorfillen zwischen den in den Konzernabschluss ein-
bezogenen Unternehmen werden im Rahmen der Konsolidierung vollstin-

dig eliminiert.

Unternehmenszusammenschliisse werden nach der Erwerbsmethode bilan-
ziert (vgl. diesbeziiglich ausfiihrlich die einschligigen Ausfiihrungen zu den
mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden in Textziffer ,36. Unterneh-

menszusammenschliisse®).

Konzernkreis und Konsolidierungskreis

Konzernkreis

Zum 31. Dezember 2016 gehdren dem Konzernkreis gemif§ § 313 Abs. 2

HGB (neben der Nanogate AG als Mutterunternchmen) folgende Gesell-

schaften an (im Folgenden kurz ,Nanogate-Konzern®):

Name und Sitz des Hauptgeschift Anteil am = Konsoli-
Tochterunternehmens Kapital = dierung
in %
Nanogate Industrial Systems Energicefhizienz & 100,00 voll

(vormals: Nanogate Industrial
Solutions) GmbH, Quierschied
Nanogate GfO Systems (vormals: | Nglaze®-Oberflichen 100,00% voll
GfO Gesellschaft fiir Oberflichen- 3D-Systeme

technik) AG, Schwibisch Gmiind

Nanogate Eurogard Systems

Prozessintegration

Nglaze®-Oberflichen 100,00 voll
(vormals: Eurogard) B.V., 2D-Systeme

Geldrop/ Niederlande



Name und Sitz des Hauptgeschift Anteil am = Konsoli-
Tochterunternehmens Kapital = dierung
in %
Nanogate Textile & Care Systems | Multifunktionale Textilien & 100,00 voll
GmbH, Quierschied DIY-Systeme
Nanogate PD Systems (vormals: Nglaze®-Komponenten 100,00 voll
Plastic-Design) GmbH, Bad 3D-Systeme
Salzuflen
Nanogate Glazing Systems B.V., Nglaze®-Komponenten 100,00 voll
Geldrop/Niederlande 2D-Systeme
Nanogate Nederlands B.V., Holding 100,00 voll
Geldrop/Niederlande
Nanogate Vogler Systems (vormals: | dekorative multifunktionale 100,009 voll
Vogler) GmbH, Liidenscheid Oberflichen
Nanogate Goletz Systems (vormals: | dekorative multifunktionale 75,001 voll
Walter Goletz) GmbH, Kierspe Oberflichen
Nanogate Medical Systems (vor- hochwertige Kunststoffteile fiir 100,00% voll
mals: Goletz Medical) GmbH, die Medizintechnik
Kierspe
Improof GmbH, Liidenscheid Vermarktung von Pflegemitteln 100,00 2)
Vogler Vermdgensverwaltungs- Vermdgensverwaltung 100,00 2)
GmbH, Liidenscheid
Nanogate Teknoloji AS Nglaze®»Komponenten 100,00 2)
Istanbul/Tiirkei 2D-Systeme
Nanogate Technologies Inc. Holding 100,00 2)

Norwalk, Connecticut/USA

Konsolidierungskreis

Die in den Konzernabschluss der Nanogate AG zum 31. Dezember 2016
neben dem Mutterunternehmen mittels Vollkonsolidierung einbezogenen
Tochtergesellschaften sind vorstehender Tabelle zu entnehmen.

Anderungen des Konsolidierungskreises

Im April 2016 iibernahm der Nanogate-Konzern 75 % der Anteile an dem
nunmehr als Nanogate Goletz Systems GmbH, Kierspe, firmierenden
Kunststoff-Spezialisten Goletz. Zu der neuen Tochtergesellschaft zihlt auch
die Nanogate Medical Systems GmbH, vormals Goletz Medical GmbH.
Aufgrund der vertraglichen Gestaltung geht der Vorstand davon aus, dass
eine Vollkonsolidierung der Nanogate Goletz Systems und der Nanogate
Medical Systems ohne Ausweis von Minderheitsanteilen sachgerecht ist.
Eine entsprechende Kaufpreisverbindlichkeit fiir die juristisch noch nicht
tibergegangenen Anteile wurde passiviert.

Die Nanogate Goletz Systems GmbH bietet ein breites Leistungsspektrum
zur Herstellung und Verarbeitung kleinerer und mittlerer, designorientier-
ter Kunststoffkomponenten. Die Gesellschaft beliefert Kunden aus den
Branchen Automobil, Elektronik und Haushalt. Das Unternehmen wurde
1969 gegriindet. Im Rahmen der Integration in den Nanogate-Konzern
kooperiert Goletz eng mit der Nanogate Vogler Systems GmbH, die in der
Nihe angesiedelt ist. Ein erstes gemeinsames Projekt wurde bereits gestar-
tet: Der Nanogate-Konzern hat im Frithjahr 2016 einen mehrjihrigen
Auftrag eines Automobilherstellers der Premiumklasse erhalten. Der Nano-
gate-Konzern hat durch die Ubernahme seine Systemkompetenz im Bereich
der stark nachgefragten Kunststoffkomponenten deutlich erweitert. Der
Nanogate-Konzern ist iiber die Nanogate Medical Systems auch im Bereich

Medizintechnik vertreten. Die Tochtergesellschaft der Nanogate Goletz
Systems ist auf die Entwicklung und Produktion von hochwertigen Kunst-
stoffartikeln fiir die Medizintechnik spezialisiert und besitzt entsprechende
Zertifizierungen und Herstellungssysteme.

Wihrungsumrechnung

Die Abschliisse aller in den Konzernabschluss der Nanogate AG einbezoge-
nen Tochterunternechmen werden in Euro (€) aufgestellt. Fremdwihrungs-
transaktionen werden von den Konzernunternehmen zu dem Zeitpunke, zu
dem der Geschiftsvorfall erstmalig ansetzbar ist, mit dem jeweils giiltigen
Devisenkassamittelkurs in Euro umgerechnet. Am Abschlussstichtag bilan-
zierte Fremdwihrungsforderungen oder -verbindlichkeiten werden mit dem
dann giiltigen Devisenkassamittelkurs in Euro umgerechnet. Gewinne und
Verluste aus diesen Fremdwihrungsbewertungen werden erfolgswirksam
erfasst.

4.  Schitzungen und Annahmen

Im Konzernabschluss der Nanogate AG miissen in einem begrenzten Um-
fang Schitzungen vorgenommen und Annahmen getroffen werden, die
Auswirkungen auf die Hohe und den Ausweis der bilanzierten Vermégens-
werte und Schulden, der Ertrige und Aufwendungen sowie der Eventual-
verbindlichkeiten haben. Dabei werden simtliche aktuell verfiigbaren Er-
kenntnisse beriicksichtigt. Die Schitzungen beruhen auf Erfahrungswerten
und anderen Annahmen, die unter den gegebenen Umstinden als angemes-
sen erachtet werden. Vom Nanogate-Konzern vorgenommene Schitzungen
und getroffene Annahmen werden laufend iiberpriift, kénnen allerdings
von den tatsichlichen Werten abweichen.

Wesentliche Schitzungen und Annahmen fiir die Aufstellung des Konzern-
abschlusses der Nanogate AG wurden insbesondere bei den nachfolgend
dargestellten Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden vorgenommen: dem
Wertminderungstest von Geschifts- oder Firmenwerten und immateriellen
Vermdgenswerten mit unbestimmter Nutzungsdauer, der Wertminderung
zweifelhafter Forderungen, den versicherungsmathematischen Parametern
bei der Berechnung des Aufwands aus leistungsorientierten Plinen sowie
des Barwerts von Pensionsverpflichtungen, der Héhe der aktivierungsfihi-
gen latenten Steueranspriiche sowie der Bilanzierung der sonstigen Riick-
stellungen. Dariiber hinaus werden Schitzungen und Annahmen insbeson-
dere bei der Festlegung der wirtschaftlichen Nutzungsdauer von immate-
riellen Vermégenswerten und Sachanlagen, bei der Neubewertung von
Sachanlagen, bei der Beurteilung von Leasingverhiltnissen sowie bei der
Bewertung der Vorrite vorgenommen. Ferner wird bei der Aktivierung von
Entwicklungskosten auf Basis von Erfahrungswerten aus der Vergangenheit
davon ausgegangen, dass die technische sowie wirtschaftliche Realisierbar-
keit gegeben ist und die Entwicklungen zu zukiinftigen Umsatz- und Er-
gebnisbeitrigen fithren.

Eine Erlduterung der getroffenen Schitzungen und Annahmen in Bezug auf
einzelne Posten der Konzern-Bilanz und Konzern-Gewinn- und Verlust-
rechnung bzw. Konzern-Gesamtergebnisrechnung erfolgt innerhalb der
nachfolgenden Textziffern des Konzern-Anhangs zusammen mit den je-
weils einschligigen Anhangangaben.

Textziffer 12.
Textziffer 15.
Textziffer 17.
Textziffer 19.
Textziffer 24.
Textziffer 25.

Steuerertrige und -aufwendungen
Sachanlagen und Leasingverhiltnisse

Latente Steueranspriiche und -schulden
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
Pensionsriickstellungen

Sonstige Riickstellungen




Konzern-Anhang

B. Erlduterungen zur Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

5. Umsatzerlése

2015
TEUR TEUR
Bruttoerldse: Inland 54.712 49.715
Ausland*) 58.680 42.276
113.392 91.991
abziiglich: Erlosschmilerungen -940 -1.097
Konzernweit 112.452 90.894
*) davon in
Europiische Union 34.258 28.030
Drittland 24.422 14.246
58.680 42.276

Mafigebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Als Umsatzerlose weist der Nanogate-Konzern die den Kunden berech-
neten Entgelte fiir Lieferungen und Leistungen, vermindert um Erlds-
schmilerungen, aus. Die Umsatzerlése des Nanogate-Konzerns entfallen
auf den Vertrieb selbst hergestellter Produkte sowie auf die Verede-

lung von Produkten. Die Umsatzerlése werden mit ihren beizulegenden
Zeitwerten der erhaltenen bzw. zu erhaltenden Gegenleistung bewertet
und um Kundenriickgaben, Rabatte und andere dhnliche Abziige ge-
kiirzt. Die Realisation der Umsatzerlose erfolgt mit Lieferung und Uber-
gang der maflgeblichen Risiken und Chancen auf den Kunden.

6.  Sonstige betriebliche Ertrige

2015
TEUR TEUR
Ertrige aus der Auflésung von Riickstellungen 420 299
Sachbeziige (u. a. Kfz-Nutzungen) 218 287
Kostenweiterberechnungen/-erstattungen 427 350
Ertrige aus dem Abgang von Anlagevermégen 26 530
Versicherungsentschidigungen 15 83
Ubrige sonstige Ertrige 305 655
1.411 2.204

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Innerhalb der sonstigen betrieblichen Ertrige weist der Nanogate-
Konzern simtliche Ertrige aus, die im Rahmen der betrieblichen Titig-
keit anfallen, allerdings keinen Bezug zum Kerngeschift des Nanogate-
Konzerns aufweisen. Die sonstigen betrieblichen Ertrige werden mit
ihren beizulegenden Zeitwerten der erhaltenen bzw. zu erhaltenden
Gegenleistung bewertet und um Kundenriickgaben, Rabatte und andere
dhnliche Abziige gekiirzt.

7. Materialaufwendungen

2015
TEUR TEUR
Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe -44.010 -31.830
Aufwendungen fiir bezogene Fremdleistungen -2.350 -4.039
-46.360 -35.869

Mafigebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Materialaufwendungen werden mit Inanspruchnahme der Leistung bzw.
zum Zeitpunkt ihrer Verursachung ergebniswirksam. Die Wertansitze
der zu erfassenden Materialaufwendungen bestimmen sich nach dem
Buchwert der Vorrite bzw. den Anschaffungskosten fiir bezogene Fremd-
leistungen.

Beziiglich der Bewertung von Vorriten wird auf die entsprechenden
Ausfithrungen in Textziffer , 18. Vorrite“ verwiesen.

8.  Personalaufwendungen

2015
TEUR TEUR

Léhne und Gehilter -28.127 -23.998
Soziale Abgaben -4.909 -3.994
Altersversorgung -539 -378
Nicht zahlungswirksame Vergiitungsaufwendungen fiir
Aktienoptionen -116 -110

-33.691 -28.480

Zur langfristigen Bindung und Motivation der Mitarbeiter des Nanogate-
Konzerns hat die Nanogate AG cin Akticnoptionsprogramm zur Beteili-
gung am Grundkapital aufgelegt, das bei Eintreten einzelner Vorausset-
zungen zum Bezug von Aktien berechtigt. Insgesamt bestehen zum
Abschlussstichtag 159.120 Aktienoptionen (Vj. 77.425 Aktienoptionen),
die noch nicht verfallen oder ausgeiibt worden sind. Aus den Aktienopti-
onsmodellen ergaben sich fiir das Geschiftsjahr 2016 nicht zahlungswirk-
same Vergiitungsaufwendungen fiir Aktienoptionen und damit eine Er-
gebnisauswirkung in Héhe von TEUR -116 (Vj. TEUR -110).

Beziiglich weiterer Details zum Aktienoptionsprogramm wird auf Text-

ziffer , 23. Anteilsbasierte Vergiitung“ verwiesen.

Mafigebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Die Personalaufwendungen umfassen simtliche Leistungen (Geld- und
Sachleistungen) des Nanogate-Konzerns an seine Mitarbeiter und wer-
den mit Inanspruchnahme der Leistung bzw. zum Zeitpunkt ihrer Ver-
ursachung ergebniswirksam. Personalaufwendungen werden unter Be-
riicksichtigung des Grundsatzes der Periodenabgrenzung den Entste-
hungsperioden, die den Anspruch eines Mitarbeiters des Nanogate-
Konzerns begriinden, zugeordnet.

9.  Sonstige betriebliche Aufwendungen

2015
TEUR TEUR
Betriebsaufwand -14.207 -12.716
Vertriebsaufwand -3.513 -3.050
Verwaltungsaufwand -5.165 -3.001
Forderungsverluste und Wertberichtigungen -169 -189
Ubrige sonstige Aufwendungen -1.373 -1.281
-24.427 -20.237

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Innerhalb der sonstigen betrieblichen Aufwendungen weist der Nanogate-
Konzern simtliche Aufwendungen aus, die im Rahmen der betrieblichen
Titigkeit anfallen, allerdings keinen Bezug zum Kerngeschift des Nano-
gate-Konzerns aufweisen bzw. die aufgrund ihrer Unwesentlichkeit nicht
gesondert ausgewiesen werden.



10. Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte des

Anlagevermégens und Sachanlagen

Beziiglich der Zusammensetzung der Abschreibungen auf immaterielle
Vermdgenswerte des Anlagevermdgens und Sachanlagen wird auf die ent-

sprechenden Angaben in Textziffer ,, /4. Immaterielle Verméogenswerte” sowie

Textziffer ,15. Sachanlagen® verwiesen.
11. Finanzierungsertrige und -aufwendungen

Bei den ausgewiesenen Finanzierungsertrigen handelt es sich im Wesentli-
chen um Ertriige aus der Fair-Value-Anpassung von finanziellen Verbindlich-
keiten aus bedingten Kaufpreiszahlungen im Rahmen von Unternehmens-
erwerben, Verzinsungen ausgereichter Darlehen und Ertrige aus einem
Zinssicherungsgeschift. Von den Finanzierungsertrigen waren innerhalb des

aktuellen Geschiftsjahres TEUR 60 (Vj. TEUR 41) zahlungswirksam.

Bei den Finanzierungsaufwendungen handelt es sich im Wesentlichen um
Finanzierungsaufwendungen fiir Kontokorrentkredite und Darlehen gegen-
iiber Kreditinstituten. Zugleich beinhalten die Finanzierungsaufwendun-
gen Abschreibungen auf finanzielle Vermégenswerte in Héhe von TEUR
523 (Vj. TEUR 125). Von den ausgewiesenen Finanzierungsaufwendungen
waren innerhalb des aktuellen Geschiftsjahres TEUR 1.887 (Vj. TEUR
1.929) zahlungswirksam.

Der Nettozinsaufwand aus Pensionsverpflichtungen belduft sich fiir das

Geschiftsjahr 2016 auf TEUR 26 (Vj. TEUR 20).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Innerhalb der Finanzierungsertrige bzw. -aufwendungen weist der
Nanogate-Konzern simtliche Ertrige bzw. Aufwendungen aus, die aus
der Finanzierungstitigkeit resultieren und nicht im Rahmen der betrieb-
lichen Titigkeit anfallen. Finanzierungsertrige und -aufwendungen
werden in der Regel unter Anwendung der Effektivzinsmethode perio-
dengerecht ergebniswirksam erfasst.

12. Steuerertrige und -aufwendungen

TEUR TEUR

Laufende Steuern

Deutschland -1.087 214

Ausland -589 -365
Steuern Vorjahre -149 23
Latente Steuern

Deutschland 941 488

Ausland 9 -24
(Steueraufwand -; Steuerertrag +) -875 -92

Die nachfolgende Tabelle zeigt eine Uberleitungsrechnung des fiir das
Geschiftsjahr 2016 bzw. fiir das Vorjahr erwarteten ausgewiesenen Steuer-
aufwands. Zur Ermittlung des erwarteten Steueraufwands wurde der fiir
das Geschiftsjahr 2016 bzw. fiir das Vorjahr giiltige Gesamtsteuersatz von
30,525 % mit dem Ergebnis vor Steuern multipliziert. Dieser Steuersatz ist
ein kombinierter Ertragsteuersatz aus dem einheitlichen Kérperschaftsteu-
ersatz in Hohe von 15,0 % zzgl. 5,5 % Solidarititszuschlag sowie aus einem
effektiven Gewerbesteuersatz in Hohe von 14,7 %. Die Differenz zwischen
dem erwarteten und dem ausgewiesenen Ertragsteueraufwand ist der nach-

folgenden Uberleitungsrechnung zu entnehmen.

TEUR TEUR

Ergebnis vor Steuern 3.373 616
Anzuwendender Steuersatz 30,525 % 30,525 %
Erwarteter Steueraufwand -1.030 -188
Auswirkungen von Steuersatzinderungen 44 -5
Steuerfreie Gewinne 401 -
Effeke aus Steuersatzdifferenzen auslindischer Steuerhoheiten 119 81
Abweichungen aus unterschiedlichen

Gewerbesteuer-Hebesitzen -80 -38
Steuermehrung aufgrund steuerlich

nicht abzugsfihiger Aufwendungen -202 -386
Nicht aktivierte Steuerlatenzen auf Verluste; verwertbare

Verlustvortrige, auf die keine latente Steuer gerechnet wurde 2 416
Wertberichtigung auf Verlustvortriige - -4
Steuernachzahlung/-erstattung Vorjahre -149 23
Sonstige Steuereffekte 20 9
In der Gewinn- und Verlustrechnung erfasster

Ertragsteueraufwand -875 -92

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Als Steuerertrige bzw. -aufwendungen weist der Nanogate-Konzern die
in den einzelnen Lindern erhobenen Steuern auf den steuerpflichtigen
Gewinn sowie die Verinderung der latenten Steuerabgrenzungen aus.
Die ausgewiesenen Ertragsteuern werden auf Basis der am Abschluss-
stichtag giiltigen bzw. verabschiedeten gesetzlichen Regelungen in der
Hohe, in der eine Erstattung von der Steuerbehérde bzw. eine Zahlung
an die Steuerbehdrde erwartet wird, erfasst.

Beziiglich der Bilanzierung latenter Steuern wird auf die einschligigen
Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden sowie
Schitzungen und Annahmen in Textziffer ,, 17 Latente Steueranspriiche
und -schulden verwiesen.

13. Ergebnis je Aktie

Periodenergebnis auf die Aktionire der Nanogate AG entfallend

(in EUR) 2.497.858 521.517
Gewichtete durchschnittliche Anzahl ausgegebener Aktien
unverwissert 3.566.594 | 3.273.988
verwissert 3.603.155 = 3.279.899
Unverwissertes Ergebnis je Aktie (in EUR) 0,70 0,16
Verwissertes Ergebnis je Aktie (in EUR) 0,69 0,16

Die verwisserte Anzahl ausgegebener Aktien beruht auf 68.950 (Vj. 17.325)
bedingt emissionsfihigen Aktien. Der Verwisserungseffeke bezieht sich
ausschliefSlich auf ausiibbare Tranchen des Mitarbeiter-Aktienoptionspro-

gramms.

Der Wert der zu gewihrenden Aktien liegt bei allen relevanten Tranchen
iiber der Ausiibungsschwelle der gewihrten Aktienoptionen. Zwei Tran-
chen (Vj. eine Tranche) haben Einfluss auf das verwiisserte Ergebnis je
Aktie. Eine Tranche (Vj. eine Tranche) wurde trotz Erreichen der Kursaus-
ibungsschwelle nicht beriicksichtigt, da die Vestingperiode noch nicht

abgelaufen ist.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Bei der Berechnung des unverwisserten Ergebnisses je Aktie wird das
den Aktioniren der Nanogate AG zuzurechnende Ergebnis durch die




Konzern-Anhang

Rahmen des Unternehmenserwerbs der Vogler GmbH & Co. KG erworbe-

gewichtete durchschnittliche Anzahl an Stammaktien, die sich wihrend
ne Marke ,Vogler®, deren Nutzungsdauer ebenfalls nicht bestimmbar ist.

des Jahres im Umlauf befinden, dividiert.

Bei der Berechnung des verwisserten Ergebnisses je Aktie wird das den
Aktioniren der Nanogate AG zuzurechnende Ergebnis durch die gewich-
tete durchschnittliche Anzahl an Stammaktien, die sich wihrend des
Jahres im Umlauf befinden, zuziiglich der gewichteten durchschnittli-
chen Anzahl der Stammaktien, welche sich aus der Umwandlung aller
potenziellen Stammaktien mit Verwisserungseffekt in Stammaktien

Bei den in der Konzern-Bilanz ausgewiesenen selbst erstellten immateriellen
Vermdgenswerten handelt es sich ausschliefflich um aktivierte Entwick-
lungskosten, die sich auf sieben iibergeordnete Entwicklungsprojekte vertei-
len. Auf die aktivierten Entwicklungskosten wurden innerhalb des Ge-
schiftsjahres 2016 planmiflige Abschreibungen in Hohe von TEUR 947
(Vj. TEUR 807) vorgenommen. Die Forschungs- und nicht aktivierten
Entwicklungskosten fiir das Geschiftsjahr 2016 belaufen sich auf TEUR
7.001 (Vj. TEUR 5.532).

ergeben wiirden, dividiert.

Zum Abschlussstichtag enthielten die immateriellen Vermégenswerte ge-
leaste Vermogenswerte (Finanzierungsleasing) mit einem Restbuchwert in

Hohe von TEUR 72 (Vj. TEUR 120).

C. Erlduterungen zur Konzern-Bilanz

14. Immaterielle Vermégenswerte - . . . .. .
& Wie im Vorjahr wurden alle Geschifts- oder Firmenwerte sowie immateri-

el Wermmigamessanic ellen Vermogenswerte mit einer unbestimmten Nutzungsdauer einem regel-
Software. mifligen Werthaltigkeitstest gemif$ IAS 36 unterzogen. Die erworbenen
> Ge- « « . . L
Lizenzen, Entwick sch;ﬁs_ Wort-Marken ,ELAMET® und , SICRALAN®" in Verbindung mit nicht
M::;m I?:Ii: lungskos-  oder 1?:1;“3: Gesamt patentiertem Know-how und die Marke ,Vogler weisen aufgrund ihrer
Pryieries ten | Ficmen- rechtlichen und wirtschaftlichen Bedeutung eine unbestimmte Nutzungs-
‘wert
rechie dauer auf. Da sich aufgrund bisheriger Berechnungen eine signifikante
TEUR | TEUR | TEUR @ TEUR | TEUR | TEUR Bewertungsreserve ergeben hat, wird aufgrund von im Wesentlichen unver-
Anschaffungs- und Herstellungs- inderten wirtschaftlichen Rahmenbedingungen vom Weiterbestand dieser
kosten 11.472| 3.057 8.672 21.391 -| 44.592 Datenkonstellationen ausgegangen.
Abschreibungen -1.080 | -1.251| -2.642 -587 - -5.560
Stand 1.1.2015 10.392| 1.806 6.030 20.804 -| 39.032 Die Werthaltigkeitspriifung wurde auf Ebene der kleinsten zahlungsmittel-
Verinderung Konsolidierungskreis - - - - - - generierenden Einheit (CGU) oder Gruppen zahlungsmittelgenerierender
Abschreibungen des Geschiftsjahres| 460 | -315 | -807 - - -1583 Einheiten auf Basis des Nutzungswerts (value in use) durchgefiihrt. Die den
Zugiinge 83 - 909 - 41 1.033 Werthaltigkeitstests zugrundliegenden Cashflow-Prognosen basieren jeweils
Umbuchungen - -| 104 - -| o4 auf der von der Unternehmensleitung fiir einen Zeitraum von fiinf Jahren
Abginge - - -85 - - -85 genehmigten Unternehmensplanung. Diese Planung basiert unter anderem
Stand 31.12.2015 10.015) 1.491) 6.151| 20.804 41 38.501 auf externen Quellen und beriicksichtigt weiterhin die auf Erfahrungswer-
Anschaffungs- und Herstellungs- ten beruhenden Preisvereinbarungen, erwartete Effizienzsteigerungen sowie
kosten 11.549 | 3.057 9.610 21.391 41 45.648 . . . . . .
eine auf Basis der strategischen Ausrichtung abgeleitete Umsatzentwick-
Abschreibungen -1.534  -1.566 -3.459 -588 - -7.147 . . . L . . .
lung. Bei den Diskontierungszinssitzen, die den Werthaltigkeitstests zu-
Stand 1.1.2016 10.015 1.491 6.151 20.803 41 38.501 . . ) .
grunde liegen, handelt es sich um Zinssitze nach Steuern.
Verinderung Konsolidierungskreis 863 - -| 12.306 -1 13.169
Abschreibungen des Geschiftsjahres -383 -346 -947 - -| -1.676 .
- ¢ ) s 405 120 Die nachfolgende Tabelle gibt einen Uberblick iiber die Aufteilung der
ugange - - - .
s Geschifts- oder Firmenwerte auf die CGUs sowie iiber die den Werthaltig-
Umbuchungen 122 - - - -41 81 . .
keitstests des Geschiftsjahres 2016 zugrunde gelegten Annahmen.
Abginge -34 - - - - -34
Stand 31.12.2016 11298 1145 5.609 33.109 - 51161 Nanogate
Anschaffungs- und Herstellungs- Industrial Nanogate
kosten 13.140 | 3.057 9.809 33.697 -1 59.703 S Ettrogard[BV:
Abschreibungen -1.842 -1.913| -4.199| -588 - 8542 GmbH
o . . ) . . Buchwert Geschifts- oder Firmenwert ‘ 1.661 5.442
Fiir die ausgewiesenen immateriellen Vermogenswerte ergaben sich weder Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum ‘ 30%-200% | 2.5 % - 4,6 %
im aktuellen Geschiftsjahr 2016 noch im Vorjahr Wertminderungen oder .
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Wertaufholungen. Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums ‘ 1,00 % 1,00 %
Diskontierungszinssatz ‘ 6,02 % 6,08 %
Bei der ausgewiesenen Software, den Lizenzen, Marken und Patentrechten Vor-Steuer-Diskontierungszinssatz ‘ 7.86 % 8,14 %
handelt es sich um entgeltlich erworbene immaterielle Vermégenswerte.
Davon besitzen zum Abschlussstichtag immaterielle Vermégenswerte in Na PD Na
Héhe von TEUR 4.719 (Vj. TEUR 3.436) cine begrenzte Nutzungsdauer. Systems  Vogler Systems
Die Abschreibung dieser immateriellen Vermdgenswerte erfolgt linear iiber GmbH GmbH
deren Nutzungsdauer oder nutzungsabhiingig. Ferner beinhaltet der Posten Buchwert Geschiifts- oder Firmenwert ‘ 2.813 10.887
der Software, Lizenzen, Marken und Patentrechte die Wort-Marken Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum ‘ 0,1%-3,0% 25%-11,2%
,,ELAMET®“ und ,,SICRALAN®“ in Verbindung mit nicht patentiertem Dauer des Planungszeitraums ‘ 5 Jahre 5 Jahre
Know-how in Héhe von TEUR 2.329 (VJ TEUR 2.329), deren Nutzungs- Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums ‘ 1,00 % 1,00 %
dauer nicht bestimmbar ist. Dariiber hinaus mit einem Buchwert in Hohe Diskontierungszinssatz ‘ 6,02 % 6,02 %
von TEUR 4.250 (Vj. TEUR 4.250) in diesem Posten enthalten ist die im Vor-Steuer-Diskontierungszinssatz ‘ G265 05




Nanogate

Bezeichnung der CGU Goletz Systems
GmbH
Buchwert Geschifts- oder Firmenwert 12.306
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 3,0%-5,8%
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,00 %
Diskontierungszinssatz 6,02 %
Vor-Steuer-Diskontierungszinssatz 8,77 %

Die den Werthaltigkeitstests des Vorjahres zugrunde gelegten Annahmen

sind der nachfolgenden Tabelle zu entnehmen.

Nanogate
Industrial Nanogate
Bezeichnung der CGU
Systems  Eurogard B.V.
GmbH
Buchwert Geschifts- oder Firmenwert 1.661 5.442
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 7,9%-193% @ 2,5%-6,5%
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,0 % 1,0 %
Diskontierungszinssatz 6,20 % 6,30 %
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 8,09 % 8,43 %

Nanogate PD  Nanogate

Bezeichnung der CGU Systems  Vogler Systems
GmbH GmbH
Buchwert Geschifts- oder Firmenwert 2.813 10.887
Umsatzwachstum p. a. Planungszeitraum 1,6%-50% @ 1,3%-8,4%
Dauer des Planungszeitraums 5 Jahre 5 Jahre
Umsatzwachstum p. a. nach Ende des Planungszeitraums 1,0 % 1,0 %
Diskontierungszinssatz 6,30 % 6,30 %
Vor-Steuer-Diskontierungssatz 8,64 % 8,48 %

Der Werthaltigkeitstest der erworbenen Wort-Marken ,ELAMET® und
»SICRALAN®, die einen Buchwert zum Abschlussstichtag in Hohe von
TEUR 2.329 (Vj. TEUR 2.329) aufweisen, wurde auf Basis der jeweiligen
kleinsten zahlungsmittelgenerierenden Einheit (CGU) durchgefiihrt. Die
Primissen fiir die CGU ELAMET® und SICRALAN® entsprechen denen
der Werthaltigkeitstests fiir die erworbenen Geschifts- oder Firmenwerte.
Dariiber hinaus wurde ein Umsatzwachstum im Planungszeitraum von
+2,8 bis +9,8 % p. a., eine Dauer des Planungszeitraums von fiinf Jahren

sowie ein Umsatzwachstum nach dem Ende des Planungszeitraums von

1,0 % p. a. unterstellt. Der verwendete Diskontierungszinssatz nach Steuern

betrigt 6,02 %.

Aus der Uberpriifung der Werthaltigkeit der Geschifts- oder Firmenwerte
sowie der Wort-Marken ,ELAMET® und , SICRALAN®* ergaben sich wie
im Vorjahr keine Wertminderungen. Die Werthaltigkeit der Geschifts-

oder Firmenwerte sowie der Wort-Marken wurde {iberdies durch eine Sensi-

tivititsanalyse, die eine Verinderung der Diskontierungszinssitze (nach

Steuern) um einen Prozentpunkt beinhaltete, bestitigt.

Die Konzernleitung ist der Auffassung, dass keine nach verniinftigem Er-
messen grundsitzlich mogliche Anderung einer zur Bestimmung des Nut-
zungswerts der zahlungsmittelgenerierenden Einheiten bzw. Gruppen von
zahlungsmittelgenerierenden Einheiten, denen Geschifts- oder Firmenwer-
te sowie immaterielle Vermdgenswerte mit einer unbestimmten Nutzungs-
dauer zugeordnet wurden, getroffenen Grundannahmen dazu fithren kénn-

te, dass der Buchwert den erzielbaren Betrag tibersteigt.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen
und Annahmen:

Immaterielle Vermogenswerte

Die immateriellen Vermdgenswerte des Nanogate-Konzerns umfassen im
Wesentlichen Software, Lizenz-, Marken- und Patentrechte, Kunden-
stimme, nicht patentiertes Know-how, aktivierte Entwicklungskosten
sowie Geschifts- oder Firmenwerte. Einzeln erworbene immaterielle
Vermégenswerte werden beim erstmaligen Ansatz mit den Anschaffungs-
kosten bewertet. Die Anschaffungskosten eines im Rahmen eines Unter-
nehmenszusammenschlusses erworbenen immateriellen Vermégenswerts
entsprechen dem beizulegenden Zeitwert im Erwerbszeitpunkt. Grund-
sitzliche Voraussetzung fiir die Aktivierung eines selbstgeschaffenen
immatericllen Vermégenswerts ist, dass aus diesem Vermogenswert aller
Wahrscheinlichkeit nach dem Nanogate-Konzern ein zukiinftiger Nut-
zen zufliefen wird und sich die Kosten verlisslich ermitteln lassen.
Entwicklungsprojekte werden ausschliefflich dann aktiviert, wenn die
Voraussetzungen des IAS 38.57 erfiillt sind, Forschungs- und nicht akti-
vierungsfihige Entwicklungskosten werden in deren Entstehungsperiode
aufwandswirksam erfasst. Erfiillt ein selbstgeschaffener immaterieller
Vermégenswert die Ansatzvoraussetzungen, so wird dieser beim erstmali-
gen Ansatz mit den Herstellungskosten bewertet. Die Herstellungskosten
umfassen alle direkt dem Herstellungsprozess zurechenbaren Kosten
sowie angemessene Teile der fertigungsbezogenen Gemeinkosten.

Nach deren erstmaligem Ansatz werden immaterielle Vermégenswerte
mit den Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten abziiglich der kumulier-
ten Abschreibungen und der kumulierten Wertminderungsaufwendun-
gen angesetzt. Die planmiflige Abschreibung immaterieller Vermogens-
werte mit bestimmbarer Nutzungsdauer erfolgt linear iiber die vertrag-
liche bzw. geschitzte Nutzungsdauer. Die vom Nanogate-Konzern ange-
setzten Nutzungsdauern bewegen sich innerhalb eines Zeitraums von
drei bis 15 Jahren.

Entgeltlich erworbene (derivative) Geschifts- oder Firmenwerte, die aus
der Kapitalkonsolidierung von Tochterunternchmen entstehen, werden
in der Konzern-Bilanz der Nanogate AG als Aktivposten ausgewiesen.
Fiir selbst geschaffene (originire) Geschifts- oder Firmenwerte bestcht
gemif$ TAS 38.48 ein Aktivierungsverbot.

Wertminderung von Geschiifts- oder Firmenwerten

Aktivierte Geschifts- oder Firmenwerte werden mindestens einmal jihr-
lich bzw. immer dann, wenn ein Anhaltspunkt dafiir vorliegt, dass der
Wert eines Geschiifts- oder Firmenwerts wertgemindert sein konnte,
einem Werthaltigkeitstest (impairment test) unterzogen. Die Uberprii-
fung der Werthaltigkeit eines Geschifts- oder Firmenwerts erfolgt in
einem einstufigen Verfahren auf Ebene der zahlungsmittelgenerierenden
Einheiten (CGUs), denen ein Geschifts- oder Firmenwert zugeordnet
wurde. Im Rahmen des Werthaltigkeitstests wird der Buchwert einer
zahlungsmittelgenerierenden Einheit mit dem erzielbaren Betrag (recove-
rable amount) verglichen. Ubersteigt der Buchwert den erzielbaren Be-
trag, so wird eine ergebniswirksame Wertminderung auf den erzielbaren
Betrag vorgenommen. Eine spitere Wertaufholung bei Wegfall der
Griinde fiir eine in Vorperioden vorgenommene Wertminderung der
Geschifts- oder Firmenwerte ist nicht zulissig.

Der erzielbare Betrag ist der hohere der beiden Wertansitze aus beizule-
gendem Zeitwert abziiglich der Kosten der Veriuferung (fair value less
costs of disposal) und dem Nutzungswert eines Vermégenswerts (value in
use). Der beizulegende Zeitwert abziiglich der Kosten der Veriuflerung
ist der Betrag, der durch den Verkauf eines Vermogenswerts in einer
Transaktion zu Marktbedingungen zwischen sachverstindigen, vertrags-
willigen Parteien nach Abzug der Veriuflerungskosten erzielt werden
kénnte. Der Nutzungswert ist der Barwert der geschitzten kiinftigen
Cashflows, die aus der fortgesetzten Nutzung eines Vermdgenswerts und

seinem Abgang am Ende der Nutzungsdauer erwartet werden.




Wertminderung von Sachanlagen und sonstigen immateriellen
Vermégenswerten

Fiir Sachanlagen und immaterielle Vermégenswerte mit zeitlich begrenz-
ter Nutzungsdauer priift der Nanogate-Konzern zu jedem Abschluss-
stichtag, ob Anzeichen (triggering events) fiir eine Wertminderung vor-
liegen. Deuten Sachverhalte oder Anderungen der Umstinde darauf hin,
dass der Buchwert eines Vermégenswertes nicht erzielbar sein kénnte,

so wird dieser einem Werthaltigkeitstest (impairment test) unterzogen.
Dariiber hinaus werden immaterielle Vermogenswerte, deren Nutzungs-
dauer nicht bestimmbar ist oder die noch nicht betrieblich genutzt wer-
den, zum Ende eines jeden Geschiftsjahres einem Werthaltigkeitstest
unterzogen. Im Rahmen dieses Werthaltigkeitstests wird der Buchwert
des zu testenden Vermdgenswerts mit dem erzielbaren Betrag (recoverab-
le amount) verglichen. Der erzielbare Betrag wird fiir jeden Vermégens-
wert einzeln oder, falls dies nicht méglich ist, fir die zahlungsmittel-
generierende Einheit (CGU), der ein Vermégenswert zuzuordnen ist,
ermittelt. Ubersteigt der Buchwert den erzielbaren Betrag, so wird eine
ergebniswirksame Wertminderung auf den erzielbaren Betrag vorgenom-
men. Wertminderungsaufwendungen werden (sowohl fiir Geschifts-
oder Firmenwerte, sonstige immaterielle Vermégenswerte und Sach-
anlagen) in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung innerhalb des
Postens ,,Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte des Anlage-
vermdgens und Sachanlagen® ausgewiesen; Wertaufholungen innerhalb
der sonstigen betrieblichen Ertrige.

Entfallen die Voraussetzungen fiir eine bereits in Vorperioden durchge-
fithrte Wertminderung auf Sachanlagen oder immaterielle Vermégens-
werte, so wird eine ergebniswirksame Wertaufholung bis maximal zu den
fortgefiihrten Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten vorgenommen,
sofern die einschligigen IFRS kein davon abweichendes Vorgehen vor-
schreiben.

Bilanzierung von Leasingvertrigen

Beziiglich der Bilanzierung von Leasingverhiltnissen wird auf die ein-
schligigen Ausfiihrungen zu den mafigeblichen Rechnungslegungsme-
thoden sowie Schitzungen und Annahmen in der nachfolgenden Text-
ziffer , 15. Sachanlagenverwiesen.

15. Sachanlagen

Sachanlagen
Technisch
Grundstii- j: lmsc ¢ Andere Anl X
cke und naien Anlagen BN Gesamt
un au
B; BGA
auten | en und BG.

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Anschaffungs- und

Herstellungskosten 10.290 | 26.152 4.471 1.230 | 42.143
Abschreibungen -1.936 -7.094 -1.927 -39 -10.996
Stand 1.1.2015 8.354 19.058 2.544 1.191 31.147
Verinderung Konsolidierungskreis - - - - -
Abschreibungen des Geschiftsjahres -758 -3.733 -674 - -5.615
Wertminderungen - -450 - - -450
Zuginge 2.047 5.655 1.552 6.932 16.186
Umbuchungen 819 1.923 -699 -2.043 -
Abginge 200 51 -130 -39 420
Stand 31.12.2015 10.262 22.402 2.593 6.041 41.298
Anschaffungs- und

Herstellungskosten 13.017 | 32.802 4.668 6.041 56.528
Abschreibungen -2.755 | -10.400 -2.075 - -15.230
Stand 1.1.2016 10.262 22.402 2.593 6.041 41.298
Verinderung Konsolidierungskreis - 1.948 209 - 2.157
Abschreibungen des Geschiftsjahres -873 -4.293 -904 - -6.070
Zuginge 217 5.922 951 3.531 10.621

Umbuchungen - 1.482 16 -1.579 -81

Sachanlagen

Technische

Grundstii- Andere
Anl, Anl i
cke und agden Anlagen BN Gesame
un au
B BGA
auten | en und BG.

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Abginge - -487 -51 - -538

Stand 31.12.2016 9.606  26.974 2.814 7.993  47.387

Anschaffungs- und
Herstellungskosten 13.234 41.065 5.681 7.992 67.972
Abschreibungen -3.628  -14.090 -2.867 - -20.585

Die Grundstiicke und Gebiude des Nanogate-Konzerns, die keine soge-
nannten ,Mietereinbauten® darstellen, wurden zuletzt im Geschiftsjahr
2015 von einem unabhingigen Sachverstindigen bewertet, um deren beizu-
legenden Zeitwert zu ermitteln. Die beizulegenden Zeitwerte wurden unter
Anwendung der Vergleichswertmethode ermittelt (Stufe 2 der sogenannten
,Fair-Value-Hierarchie® im Sinne des IFRS 13; vgl. beziiglich der Bewer-
tungsstufen Textziffer ,30. Berichterstattung zu Finanzinstrumenten®).
Wiirden die Grundstiicke und Gebiude zu fortgefithrten Anschaffungs-
bzw. Herstellungskosten bewertet, beliefe sich der Restbuchwert zum Ab-
schlussstichtag auf TEUR 5.151 (Vj. TEUR 5.370).

Die Zuginge zu den Sachanlagen in Hohe von insgesamt TEUR 10.621
(Vj. TEUR 16.186) resultieren aus der laufenden Investitionstitigkeit in-
nerhalb des Geschiftsjahres 2016. Die Zuginge aus der Verinderung des
Konsolidierungskreises sind auf den Erwerb der Goletz-Gruppe zuriickzu-
fithren. Im Vorjahr resultierten die Zuginge zusitzlich aus der Neubewer-
tung von Grundstiicken und Gebiuden in Héhe von TEUR 740. Weiter-
hin ergaben sich innerhalb des Geschiftsjahres Abginge in Héhe von
TEUR 538 (Vj. TEUR 420), planmifige Abschreibungen in Héhe von
TEUR 6.070 (Vj. TEUR 5.165) sowie Wertminderungen in Héhe von
TEUR 0 (Vj. TEUR 450). Wertaufholungen ergaben sich weder innerhalb
des Geschiftsjahres 2016 noch innerhalb des Vorjahres.

Die Sachanlagen enthalten geleaste Vermégenswerte (Finanzierungsleasing)
mit einem Restbuchwert zum Abschlussstichtag in Héhe von TEUR 14.800
(Vj. TEUR 10.497).

Die innerhalb der Finanzverbindlichkeiten erfassten Darlehen gegeniiber
Kreditinstituten sind zum Abschlussstichtag in Hohe von TEUR 2.607
(Vj. TEUR 7.624) durch Maschinen und Anlagen besichert.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen
und Annahmen:

Sachanlagen

Sachanlagen werden zu den historischen Anschaffungs- bzw. Herstel-
lungskosten abziiglich kumulierter linearer Abschreibungen und kumu-
lierter Wertminderungsaufwendungen angesetzt. Die Anschaffungskos-
ten beinhalten dabei die direkt dem Erwerb zurechenbaren Aufwen-
dungen. Nachtrigliche Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten werden
nur dann aktiviert, wenn es wahrscheinlich ist, dass dem Nanogate-
Konzern daraus ein zukiinftiger wirtschaftlicher Nutzen zuflielen wird
und die Kosten zuverlissig ermittelt werden kénnen. Erstrecke sich die
Anschaffungs- oder Herstellungsphase von Vermdgenswerten des Sach-
anlagevermégens iiber einen lingeren Zeitraum, so werden die bis zur
Fertigstellung anfallenden Fremdkapitalzinsen als Bestandteil der An-
schaffungs- bzw. Herstellungskosten in Ubereinstimmung mit den Vor-
aussetzungen des IAS 23 aktiviert. Die Anschaffungskosten von im
Rahmen von Unternehmenszusammenschliissen erworbenen Sachanla-
gen entsprechen ihrem beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunke.
Grundstiicke und Gebiude werden zum beizulegenden Zeitwert abziig-
lich kumulierter linearer Abschreibungen auf Gebiude und kumulierter



Wertminderungen zum Zeitpunkt der Neubewertung bewertet. Die
Bewertung wird in hinreichend regelmi8igen Abstinden von externen
Sachverstindigen vorgenommen, um sicherzustellen, dass der Buchwert
eines neu bewerteten Vermdgenswerts nicht wesentlich von seinem beizu-
legenden Zeitwert abweicht. Im Rahmen eines Bewertungsgutachtens
identifizierte Wertsteigerungen aus der Neubewertung werden im sonsti-
gen Ergebnis und im Eigenkapital in der Neubewertungsriicklage erfasst.
Eine Wertsteigerung wird allerdings in dem Umfang erfolgswirksam
erfasst, in dem sie eine in der Vergangenheit erfolgswirksam erfasste
Wertminderung desselben Vermogenswerts aufgrund einer Neubewer-
tung riickgingig macht. Wertminderungen werden grundsitzlich er-
folgswirksam erfasst, mit Ausnahme von solchen Wertminderungen, die
einen zuvor in der Neubewertungsriicklage erfassten Wertzuwachs aus
der Neubewertung des Vermégenswerts kompensieren. Die Umbuchung
der einem Vermégenswert zuzuordnenden Neubewertungsriicklage in die
Gewinnriicklagen erfolgt in voller Héhe bei Veriuflerung bzw. Stillle-
gung des Vermogenswerts.

Riickbau- und Entfernungsverpflichtungen sind gemif§ IAS 16 als An-
schaffungs- und Herstellungskosten des entsprechenden Vermégenswerts
zu aktivieren.

Zur Ermittlung der linearen Abschreibungen wurden die in nachfolgender
Tabelle dargestellten wirtschaftlichen Nutzungsdauern zugrunde gelegt.

Jahre
Aufienanlagen 6-13
Betriebsvorrichtungen 5-21
Bauten auf eigenen Grundstiicken 10-50
Bauten auf fremden Grundstiicken 5-13
Technische Anlagen und Maschinen 3-20
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschiftsausstattung 3-15
Anlagen aus Finanzierungsleasing 3-12

Wertminderung von Vermégenswerten

Beziiglich der Wertminderung von Sachanlagen wird auf die einschligi-
gen Ausfithrungen zu den maflgeblichen Rechnungslegungsmethoden
sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer ,, /4. Immaterielle Ver-

mogenswerte” verwiesen.

Bilanzierung von Leasingvertrigen

Die Klassifizierung von Leasingvertrigen richtet sich nach IAS 17 unter
Beriicksichtigung von IFRIC 4. Demnach wird zwischen Finanzierungs-
leasing- und Operating-Leasingverhiltnissen unterschieden.
Leasingverhiltnisse werden als Finanzierungsleasingverhilenisse klassifi-
ziert, wenn durch die Leasingvereinbarung im Wesentlichen alle mit dem
Eigentum verbundenen Risiken und Chancen auf den Leasingnehmer
iibertragen werden.

Im Rahmen eines Finanzierungsleasingverhiltnisses gehaltene Vermo-
genswerte werden zu Beginn des Leasingverhiltnisses mit dem niedrige-
ren Wert aus dem beizulegenden Zeitwert des Leasinggegenstands sowie
dem Barwert der Mindestleasingzahlungen aktiviert. Die entsprechende
Verbindlichkeit gegeniiber dem Leasinggeber wird in der Konzern-Bilanz
als ,Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen” innerhalb
der sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten ausgewiesen. Die Abschrei-
bung eines im Rahmen eines Finanzierungsleasingverhiltnisses geleasten
Leasinggegenstands erfolgt planmifig iiber die wirtschaftliche Nutzungs-
dauer des Vermégenswerts.

Die Leasingzahlungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen werden zur
Erzielung einer konstanten Verzinsung der verbleibenden Verbindlichkeit
in Finanzierungskosten und den Tilgungsanteil der Restschuld aufge-
teilt. Die Finanzierungskosten werden ergebniswirksam innerhalb der
Finanzierungsaufwendungen in der Konzern-Gewinn- und Verlustrech-
nung erfasst, wihrend der Tilgungsanteil die Restschuld mindert.

Wesentliche Schitzungen und Annahmen werden im Rahmen der Beur-
teilung von Leasingverhiltnissen hinsichtlich der Ausiibung von Miet-
verlingerungsoptionen und bei der Auswahl des Diskontierungszinssat-
zes vorgenommen. Der Beurteilung von Leasingverhiltnissen im
Nanogate-Konzern liegt grundsitzlich die Annahme zugrunde, dass
Verlingerungsoptionen ausgeiibt werden. Der verwendete Diskontie-
rungszinssatz entspricht dem jeweiligen Grenz-Fremdkapitalzinssatz.
Ein Operating-Leasingverhiltnis ist ein Leasingverhiltnis, bei dem es
sich nicht um ein Finanzierungsleasingverhiltnis handelt. Leasingzah-
lungen fiir Operating-Leasingverhiltnisse werden linear tiber die Laufzeit
des Leasingverhiltnisses als betrieblicher Aufwand in der Konzern-Ge-

winn- und Verlustrechnung erfasst.

16. Sonstige finanzielle Vermogenswerte

Langfristige sonstige finanzielle Vermogenswerte

Die ausgewiesenen langfristigen sonstigen finanziellen Vermégenswerte
beinhalten zum Abschlussstichtag im Wesentlichen ausgereichte Darlehen
mit einer Restlaufzeit von iiber einem Jahr in Héhe von TEUR 582 (V.
TEUR 539).

Kurzfristige sonstige finanzielle Vermégenswerte

Die kurzfristigen sonstigen finanziellen Vermégenswerte beinhalten zum
Abschlussstichtag im Wesentlichen die Zwischenfinanzierung eines Grof3-
auftrages in Hohe von TEUR 350 (Vj. TEUR 350), der teilweise erst im
Jahr 2017 abgeschlossen wird, die Abtretung von Forderungen im Rahmen
des Factorings in Hohe von TEUR 1.435 (Vj. TEUR 602) sowie Forderun-
gen aus Bonusvereinbarungen in Héhe von TEUR 235 (Vj. TEUR 247).

Die zum Abschlussstichtag ausgewiesenen Forderungen auf vertraglicher
Basis sind zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertet (IAS 39.46).
Soweit objektive Anhaltspunkete fiir Bonititsrisiken erkennbar sind, werden

diese beim Ansatz der fortgefiithrten Anschaffungskosten beriicksichtigt.
Zins- oder Wihrungsrisiken liegen zum Abschlussstichtag nicht vor.
Bei den (kurz- und langfristigen) finanziellen Vermégenswerten ergaben

sich zum Abschlussstichtag des Geschiftsjahres bzw. des Vorjahres die in
nachfolgender Tabelle dargestellten Uberfilligkeiten.

davon: zum davon: zum Bilanzstichtag
Bilanzstichtag nicht wertgeminderr, aber ﬁberféllig
Buchwert weder . @ @ ob
e is zu 3 3- -12 iiber 12
PR Monate = Monate = Monate = Monate
noch iiberfillig
in TEUR in TEUR in TEUR | in TEUR | in TEUR | in TEUR
31.12.2016 2.832 2.832 - - - -
31.12.2015 2.034 2.034 - - - -

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Die finanziellen Vermgenswerte setzen sich aus gegebenen Krediten und
Forderungen, erworbenen Eigenkapital- und Schuldtiteln sowie Zah-
lungsmitteln bzw. Zahlungsmitteliquivalenten mit positiven beizulegen-
den Zeitwerten zusammen. Finanzielle Vermégenswerte werden in der
Konzern-Bilanz angesetzt, wenn dem Nanogate-Konzern ein vertragli-
ches Recht zusteht, Zahlungsmittel oder andere finanzielle Vermégens-
werte von einem Dritten zu erhalten. Marktiibliche Kiufe und Verkiufe
von finanziellen Vermégenswerten werden grundsitzlich zum Erfiil-
lungstag bilanziert. Der erstmalige Ansatz eines finanziellen Vermégens-
werts erfolgt zum beizulegenden Zeitwert zuziiglich der Transaktions-
kosten. Transaktionskosten, die beim Erwerb von erfolgswirksam zum




beizulegenden Zeitwert bewerteten finanziellen Vermégenswerten anfal-
len, werden unmittelbar aufwandswirksam erfasst.

Unverzinsliche oder unterverzinsliche Forderungen werden bei deren
erstmaligen Ansatz mit dem Barwert der erwarteten zukiinftigen Cash-
flows angesetzt.

Die Folgebewertung finanzieller Vermégenswerte ist abhéingig von der
Klassifizierung in die Bewertungskategorien des IAS 39. Es wird diesbe-
ziiglich unterschieden zwischen:

erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewerteten finanziellen
Vermogenswerten;

Krediten und Forderungen;

bis zur Endfilligkeit zu haltenden finanziellen Vermégenswerten

sowie

zur Verduflerung verfiigbaren finanziellen Vermdgenswerten.

Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Vermo-

genswerte umfassen derivative finanzielle Vermégenswerte, die zu Han-
delszwecken gehalten und nicht in einen Sicherungszusammenhang
einbezogen werden. Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewer-
tete finanzielle Vermdgenswerte werden stets zum beizulegenden Zeit-
wert angesetzt. Wertschwankungen sind erfolgswirksam innerhalb der
Finanzierungsertrige bzw. -aufwendungen zu erfassen. Die Bewertung
derivativer Finanzinstrumente erfolgt zum beizulegenden Zeitwert auf
Basis von Marktpreisen, die sich aus einem aktiven Markt ableiten.

Kredite und Forderungen sind nicht derivative finanzielle Vermdgenswer-
te, die nicht auf einem aktiven Markt gehandelt werden. Kredite und
Forderungen werden unter Anwendung der Effektivzinsmethode zu
fortgefithrten Anschaffungskosten bewertet. Der Bewertungskategorie
»Kredite und Forderungen* werden Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen, die in den sonstigen finanziellen Vermégenswerten enthalte-
nen finanziellen Forderungen und Ausleihungen sowie Zahlungsmittel
und Zahlungsmitteliquivalente zugeordnet. Die Finanzierungsertrige
von der Kategorie ,Kredite und Forderungen® zugeordneten finanziellen
Vermégenswerten werden unter Anwendung der Effektivzinsmethode
ermittelt, sofern es sich nicht um kurzfristige Forderungen handelt und
der Effekt aus der Aufzinsung unwesentlich ist.

Bis zur Endfilligkeit zu haltende finanzielle Vermogenswerte lagen zum

Abschlussstichtag ebenso wie im Vorjahr nicht vor.

Zur VeriufSerung verfiigbare finanzielle Verméogenswerte umfassen diejeni-

gen nicht derivativen finanziellen Vermdgenswerte, die nicht einer der
drei vorstehend aufgefiihrten Kategorien zugeordnet wurden (Residual-
Kategorie). Dies sind insbesondere Eigenkapitaltitel (z. B. Aktien oder
GmbH-Anteile) und nicht bis zur Endfilligkeit zu haltende Schuldtitel.

Die Folgebewertung von zur Verduferung verfiigbaren finanziellen Ver-
mogenswerten erfolgt zum beizulegenden Zeitwert. Anderungen des
beizulegenden Zeitwerts werden erfolgsneutral im sonstigen Ergebnis
erfasst. Eine erfolgswirksame Erfassung einer Anderung des beizulegen-
den Zeitwerts erfolgt entweder bei Verduflerung oder bei Vorliegen einer
Wertminderung. Eine Wertminderung ist ergebniswirksam zu erfassen,
wenn der beizulegende Zeitwert iiber einen lingeren Zeitraum bzw.
wesentlich unter den fortgefiihrten Anschaffungskosten liegt. In Fillen,
in denen der Marktwert von Eigenkapital- und Schuldtiteln bestimmt
werden kann, wird dieser als beizulegender Zeitwert angesetzt. Existiert
kein notierter Marktpreis und kann keine verlissliche Schitzung des
beizulegenden Zeitwerts vorgenommen werden, so werden die zur Ver-
juflerung verfiigbaren finanziellen Vermogenswerte zu den Anschaf-
fungskosten abziiglich der kumulierten Wertminderungsaufwendungen
angesetzt.

Liegen bei finanziellen Vermogenswerten der oben genannten Kategorien
,Kredite und Forderungen® sowie ,,zur Verduflerung verfiigbare finanzi-
elle Vermdgenswerte® objektive, substantielle Anzeichen fiir eine Wert-

minderung vor, erfolgt eine Priifung, ob der Buchwert den Barwert der
erwarteten kiinftigen Zahlungsmittelfliisse, die mit der aktuellen Markt-
rendite eines vergleichbaren finanziellen Vermégenswerts abgezinst wer-
den, iibersteigt. Sollte dies der Fall sein, wird eine ergebniswirksame
Wertminderung in Hohe der Differenz vorgenommen.

Hinweise auf Wertminderungen sind u. a. ein mehrjihriger operativer
Verlust der Gesellschaft, eine Minderung des Markewerts, eine wesentli-
che Verschlechterung der Bonitit, die hohe Wahrscheinlichkeit einer
Insolvenz, andere Formen der finanziellen Restrukturierung des Schuld-
ners oder das Verschwinden eines aktiven Markts. Entfallen die Voraus-
setzungen fiir eine bereits in Vorperioden durchgefiihrte Wertminde-
rung, so wird eine Wertaufholung bis maximal zu den fortgefiihrten
Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten vorgenommen; nicht vorgenom-
men werden Wertaufholungen fiir zur Veriuflerung verfiigbare Eigenka-
pitaltitel.

Ausgebucht werden finanzielle Vermdgenswerte, wenn die vertraglichen
Rechte auf Zahlungen aus den finanziellen Vermogenswerten nicht mehr
bestehen oder die finanziellen Vermégenswerte mit allen wesentlichen

Chancen und Risiken iibertragen wurden.

17. Latente Steueranspriiche und -schulden

. Konzern-Gewinn- und
Konzern-Bilanz

Verlustrechnung
31.12.2015 2015
TEUR TEUR TEUR TEUR

Immaterielle Vermdgenswerte - - - 2
Sachanlagen - - - -
Vorrite 70 27 5 2
Sonstige Vermogenswerte - 2 -6 -15
Pensionsriickstellungen 208 191 - -3
Sonstige Riickstellungen 214 140 22 -66
Sonstige Verbindlichkeiten 2.108 2.520 -613 860
steuerlich verrechenbare Verluste 6.973 5.517 1.354 932
Latente Steueranspriiche 9.573 8.397 762 1.708
Immaterielle Vermégenswerte -3.817 -3.403 -291 -203
Sachanlagen -4.146 -4.222 461 -1.028
Forderungen aus Lieferungen

und Leistungen -12 -15 4 -4
Sonstige Vermogenswerte -3 - -3 =
Pensionsriickstellungen - - - -
Sonstige Riickstellungen -13 -30 17 15
Sonstige Verbindlichkeiten - - - -
steuerlich verrechenbare Verluste - - - -
Latente Steuerschulden -7.991 -7.670 188 -1.220
Netto-Betrag der latenten Steuern,

latente Steueranspriiche 1.582 727 950 488

(Steueraufwand -; Steuerertrag +)

In der Bilanz wie folgt ausgewiesen:

Latente Steueranspriiche 6.096 4.021
Latente Steuerschulden -4.514 -3.294
Latenter Steueransptuch, netto 1.582 727

Bei der Ermittlung der latenten Steueranspriiche und -schulden wurde

auf die voraussichtlichen Ertragsteuersitze des zukiinftigen Besteuerungs-
zeitraums abgestellt. Der gegenwirtig in der Bundesrepublik Deutschland
anzuwendende Korperschaftsteuersatz liegt bei 15,0 %, die Messzahl fiir
die Gewerbesteuer bei 3,5 %. Fiir die in den Konzernabschluss zum 31. De-
zember 2016 cinbezogenen inlindischen Gesellschaften wurde zur Berech-
nung der latenten Steuern cin effektiver Korperschaftsteuersatz von

15,825 % zugrunde gelegt; zur Ermittlung der Gewerbeertragsteuer wurde

der individuelle Hebesatz zugrunde gelegt. Fiir die auslindischen Gesell-



schaften wurden zur Berechnung der latenten Steueranspriiche und -schul-

den die jeweils linderspezifischen Steuersitze herangezogen.

Die Verinderung der latenten Steueranspriiche im Vergleich zum Vorjahr
ergibt sich im Wesentlichen aus den in der Konzern-Gewinn- und Verlust-
rechnung der Nanogate AG erfassten Steuerertrigen (TEUR 950), aus den
direke im Eigenkapital erfassten Steuerlatenzen (TEUR 59) sowie aus dem
Steuerlatenzsaldo aus der Kaufpreisallokation der Walter Goletz GmbH
(TEUR -154).

Aufgrund der Erfahrungen aus der Vergangenheit und des zu erwartenden
steuerlichen Einkommens geht der Nanogate-Konzern davon aus, dass die
entsprechenden Vorteile aus den latenten Steueranspriichen realisiert wer-
den kénnen. Die steuerlichen Verlustvortriige belaufen sich fiir das Ge-
schiftsjahr 2016 auf TEUR 22.539 (Vj. TEUR 18.102). Insofern werden in
der Konzern-Bilanz der Nanogate AG zum 31. Dezember 2016 latente
Steueranspriiche auf Verlustvortrige in Hohe von TEUR 6.924 (Vj. TEUR
5.517) ausgewiesen. Des Weiteren bestehen in Héhe von TEUR 49 (Vj.
TEUR 0) latente Steueranspriiche aus zukiinftig steuerlich verrechenbaren
Aufwendungen. Die Nanogate AG geht auf Basis positiver Einschitzungen
tiber die kiinftigen Geschiftsentwicklungen davon aus, dass das steuerliche

Einkommen mit hinreichender Wahrscheinlichkeit ausreichen wird, um die

aktivierten latenten Steueranspriiche realisieren zu kénnen.

Auf Unterschiede zwischen Buchwerten der IFRS-Einzelbilanzen und
Steuerbuchwerten der Beteiligungsansitze (Outside Basis Differences) in
Hohe von TEUR 52 (Vj. TEUR 26) wurden keine latenten Steuern gebil-
det, da die Nanogate AG in der Lage ist, den zeitlichen Verlauf der Umkeh-
rung der temporiren Differenzen zu steuern und die Veriuflerung von
Beteiligungen auf unbestimmte Zeit nicht vorgesehen ist.

Maf3gebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Latente Steuern werden gemifd IAS 12 fiir alle temporiren Unterschiede
zwischen den Wertansitzen der Steuerbilanz und der IFRS-Bilanz gebil-
det. Temporire Differenzen fithren bei Realisierung des Vermégenswerts
bzw. Erfiillung der Schuld zu steuerpflichtigen oder steuerlich abzugsfi-
higen Betriigen. Steuerpflichtige temporire Differenzen fithren zum
Ansatz einer latenten Steuerschuld, steuerlich abzugsfihige temporire
Differenzen fithren zum Ansatz von latenten Steueranspriichen. Dane-
ben sind latente Steueranspriiche grundsitzlich auf Verlustvortrige zu
erfassen, sofern damit zu rechnen ist, dass diese in der Zukunft wahr-
scheinlich genutzt werden kénnen. Die Abgrenzungen werden in Hohe
der voraussichtlichen Steuerbelastung bzw. -entlastung nachfolgender
Geschiftsjahre auf der Grundlage des zum Zeitpunkt der Realisierung

gﬁltigen Steuersatzes vorgenommen.

Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird jedes Jahr am Stichtag
tiberpriift und herabgesetzt, falls es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass
geniigend zu versteuerndes Einkommen zur Verfiigung steht, um den
Anspruch vollstindig oder teilweise zu realisieren. Bei einer Anderung
der Steuersitze werden die jeweiligen Auswirkungen auf die latenten
Steueranspriiche und -schulden ergebniswirksam beriicksichtigt. Latente
Steueranspriiche und -schulden werden gemif§ IAS 12 nicht abgezinst.

Laufende und latente Steuern werden erfolgswirksam als Aufwand oder
Ertrag erfasst, es sei denn, dass sie im Zusammenhang mit Posten stehen,
die direkt im Eigenkapital erfasst wurden. In diesem Fall werden die
Steuern ebenfalls ergebnisneutral erfasst.

Die Schitzungen hinsichtlich latenter Steuern auf Verlustvortrige sind in
hohem Mafle von der Ertragsentwicklung der betreffenden Steuersubjek-
te abhiingig. Die sich tatsichlich in zukiinftigen Perioden einstellenden
Betrige kénnen demzufolge von den Schitzungen abweichen.

18. Vorrite

BNV 31.12.2015

TEUR TEUR
Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 4.756 3.387
Unfertige Erzeugnisse 3.742 1.536
Fertige Erzeugnisse und Waren 3.948 2.550
12.446 7.473

Fiir das Geschiftsjahr 2016 ergab sich eine Wertminderung der Vorrite in
Héhe von TEUR 39 (Vj. TEUR 0). Die innerhalb der Finanzverbindlich-
keiten ausgewiesenen Darlehen gegeniiber Kreditinstituten sind in Hohe
von TEUR 844 (Vj. TEUR 969) durch Vorrite besichert.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Der Ansatz der Vorrite erfolgt in deren Zugangszeitpunkt zu den auf
Basis des FIFO-Verfahrens (,first in first out) ermittelten Anschaffungs-
kosten bzw. zu den Herstellungskosten. Die Herstellungskosten enthal-
ten neben den Einzelkosten angemessene Teile der notwendigen produk-
tionsbezogenen Material- und Fertigungsgemeinkosten sowie fertigungs-
bedingte Abschreibungen und anteilige Verwaltungsgemeinkosten, die
direkt dem Herstellungsprozess zugeordnet werden kénnen. Zum Ab-
schlussstichtag werden die Vorrite mit dem niedrigeren Wert aus An-
schaffungs- bzw. Herstellungskosten und dem Nettoverduflerungswert
angesetzt.

19. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

TEUR TEUR
Inlandsforderungen 5.178 4.407
Auslandsforderungen 5.875 1.571
11.053 5.978
Wertberichtigungen risikobehafteter Forderungen -314 -252
10.739 5.726

Im Rahmen der Folgebewertung der Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen werden gegebenenfalls notwendige Wertminderungen beriick-
sichtigt (fortgefithrte Anschaffungskosten). Die Wertberichtigungen tragen
dem méglichen Ausfallrisiko Rechnung. Dariiber hinaus bestehen zum
Abschlussstichtag keine weiteren wesentlichen Bonitits-, Zinsinderungs-
oder Wihrungsrisiken.

Die Wertminderungen entwickelten sich innerhalb des Geschiiftsjahres
2016 bzw. innerhalb des Vorjahres wie in nachfolgender Tabelle dargestellt.

2015

TEUR TEUR
Stand zu Beginn des Jahres 252 83
Verinderungen Konsolidierungskreis 17 -
Verbrauch von Wertberichtigungen -14 -15
Auflésung von Wertberichtigungen -93 -
Zufiithrung von Wertberichtigungen 152 184
Stand zum Ende des Jahres 314 252

Vor Annahme des Auftrags eines Neukunden nutzt der Nanogate-Konzern
die Informationen einer externen Kreditwiirdigkeitspriifung, um die Kredit-
wiirdigkeit potenzieller Kunden zu beurteilen und das individuelle Kreditli-
mit eines Kunden festzulegen. Die Wertberichtigung zweifelhafter Forderun-
gen umfasst Einschitzungen und Beurteilungen einzelner Forderungen, die
auf der Kreditwiirdigkeit des jeweiligen Kunden, den aktuellen Konjunkeur-
entwicklungen und der Analyse historischer Forderungsausfille beruhen.
Uberdies wird bei der Ermittlung der Werthaltigkeit von Forderungen aus




Lieferungen und Leistungen jeglicher Anderung der Bonitit eines Kunden
seit Einrdumung des Zahlungsziels bis zum Abschlussstichtag Rechnung
getragen. Der Vorstand ist der Uberzeugung, dass keine Risikovorsorge not-

wendig ist, die iiber die bereits erfassten Wertminderungen hinausgeht.

Beziiglich der kurzfristigen Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

ergaben sich die nachfolgend aufgelisteten Uberfilligkeiten.

davon: zum davon: zum Bilanzstichtag
Bilanzstichtag nicht wertgemindert, aber iiberfillig
Buchwert weder
q biszu 3 3-6 6-12 iiber 12
wertgemindert
PRTRr Monate = Monate = Monate = Monate
noch iiberfillig
in TEUR in TEUR inTEUR | in TEUR | in TEUR | in TEUR
31.12.2016 10.739 7.957 2.421 156 96 48
31.12.2015 5.725 3.350 1.819 214 6 19

Zum Abschlussstichtag des Geschiftsjahres waren die innerhalb der Finanz-
verbindlichkeiten ausgewiesene Darlehen gegeniiber Kreditinstituten in
Hohe von TEUR 0 (Vj. TEUR 0) durch Forderungen aus Lieferungen und

Leistungen besichert.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen stellen finanzielle Verms-
genswerte dar.

Beziiglich der Bilanzierung von Forderungen aus Lieferungen und Leis-
tungen wird auf die einschligigen Ausfithrungen zu den mafigeblichen
Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in
Textziffer ,, 16. Sonstige finanzielle Vermégenswerte verwiesen.

Die Wertberichtigung zweifelhafter Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen umfasst Einschitzungen iiber die Bonitit der Kunden. Bei

Verschlechterung der Finanzdaten von Kunden kénnen Abweichungen
zu den erwarteten Wertberichtigungen eintreten.

20. Kurzfristige sonstige Vermogenswerte

BIRVRINE 31.12.2015

TEUR TEUR
Vorauszahlungen / geleistete Anzahlungen / RAP 1.768 606
Umsatzsteuer und sonstige Steuern 641 507
Debitorische Kreditoren 378 44
Forderungen gegen Personal 4 3
Ubrige 22 14
2.813 1.174

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Sonstige Vermgenswerte sind Vermdgenswerte, die auf einem Vertrag
basieren, der nicht gleichzeitig bei dem einen Unternehmen zu einem
finanziellen Vermégenswert und bei dem anderen Unternehmen zu einer
finanziellen Verbindlichkeit oder einem Eigenkapitalinstrument fiihrt.
Dazu zihlen insbesondere Vermégenswerte, die auf Basis gesetzlicher
Vorschriften entstehen sowie Abgrenzungen und Anzahlungen. Die
Verbuchung bzw. Auflésung sonstiger nicht finanzieller Vermégenswerte
erfolgt entsprechend der Leistungserbringung.

Die Wertberichtigung zweifelhafter Forderungen umfasst Einschitzun-
gen iiber die Bonitit der Kunden. Bei Verschlechterung der Finanzdaten
von Kunden kénnen Abweichungen zu den erwarteten Wertberichtigun-
gen eintreten.

21. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente

Die zum Abschlussstichtag in der Konzern-Bilanz der Nanogate AG ausge-
wiesenen Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente in Hohe von
TEUR 22.578 (Vj. TEUR 22.743) beinhalten ausschliefllich Kassenbestin-
de und laufende Guthaben bei Kreditinstituten in Form von Kontokorrent-
guthaben und Festgeldern. Die Festgelder werden bei den Kreditinstituten
zu marktiiblichen Konditionen, die an den 3-Monats-Euribor-Zinssatz
angelehnt sind, verzinst. Die Festgelder haben eine Restlaufzeit — gerechnet
vom Erwerbszeitpunkt — von nicht mehr als 3 Monaten.

Vor dem Hintergrund der kurzen Laufzeiten der Festgelder bzw. der Zins-
bindung ist das Marktrisiko von untergeordneter Bedeutung. Aufgrund der
Bonitit der Banken wird von einem Ausfallrisiko nicht ausgegangen. Die
bis zum Abschlussstichtag bereits angefallenen aber noch nicht abgerechne-
ten Zinsen werden innerhalb der sonstigen kurzfristigen finanziellen Ver-
mogenswerte ausgewiesen. Fiir das Geschiiftsjahr 2016 belaufen sich die
Finanzierungsertrige aus Zahlungsmitteln und Zahlungsmitteliquivalen-

ten auf TEUR 5 (Vj. TEUR 12).

Eine Darstellung der Entwicklung der Zahlungsmittel, die dem Finanzmit-
telfonds gemif8 IAS 7 zuzurechnen sind, erfolgt in der Konzern-Kapitalfluss-
rechnung.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente beinhalten Kassenbe-
stinde und sofort verfiigbare Bankguthaben, die vom Erwerbszeitpunkt
ab gerechnet eine Restlaufzeit von nicht mehr als drei Monaten aufwei-
sen. Die Bewertung der Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente
erfolgt zum Nominalwert.

Beziiglich der Bilanzierung von Zahlungsmitteln und Zahlungsmittel-
dquivalenten wird auf die einschligigen Ausfithrungen zu den maf$gebli-
chen Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in
Textziffer ,, 16. Sonstige finanzielle Vermdigenswerte“verwiesen.

In Bezug auf die Behandlung liquider Mittel in fremder Wahrung wird
verwiesen auf die Ausfithrungen zur Wihrungsumrechnung in Textziffer
»3. Darstellung der mafSgeblichen Rechnungslegungsmethoden”.

22. Eigenkapital

Eine detaillierte Darstellung des Konzerneigenkapitals und der einzelnen

Komponenten erfolgt in der Konzern-Eigenkapitalverinderungsrechnung.
Gezeichnetes Kapital

Mit Beschliissen des Vorstandes vom 29. Juni und 13. Juli 2016, den Zu-
stimmungen des Aufsichtsrats vom 8. und 14. Juli 2016 und der Eintragung
ins Handelsregister am 19. Juli 2016 erfolgte eine Kapitalerhshung aus dem
genchmigten Kapital durch Ausgabe von 331.454 neuen Aktien gegen
Bareinlage. Infolgedessen erhéhte sich das Grundkapital von EUR
3.377.716,00 auf EUR 3.709.170,00.

Mit Beschluss des Vorstandes vom 20. Juni 2016, der Zustimmung des Auf-
sichtsrats vom 22. Juni 2016 und der Eintragung ins Handelsregister am

10. August 2016 erfolgte eine Kapitalerhshung aus dem genehmigten Kapi-
tal durch Ausgabe von 75.008 neuen Aktien gegen Sacheinlage von EUR
3.709.170,00 auf EUR 3.784.178,00.

Zugleich wurden in 2016 durch die Inanspruchnahme des bedingten Kapi-
tals 9.055 neue Aktien an Bezugsberechtigte ausgegeben. Das Grundkapital
erhohte sich dadurch von EUR 3.784.178,00 auf EUR 3.793.233,00. Die



Eintragung der Kapitalerhéhung aus dem bedingten Kapital in das Han-
delsregister ist am 1. Mirz 2017 erfolgt.

Das gezeichnete Kapital ist somit zum 31. Dezember 2016 auf EUR
3.793.233,00 festgesetzt. Es ist in 3.793.233 Stiickaktien — lautend auf den
Inhaber — mit einem rechnerischen Anteil am gezeichneten Kapital der
Gesellschaft in Hohe von EUR 1,00 je Aktie eingeteilt.

Bedingtes Kapital

Das bedingte Kapital (gemif$ Beschliissen aus Vorjahren) wurde durch
Beschliisse der Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 und vom 19. Juni
2012 geindert bzw. es wurde neues bedingtes Kapital geschaffen (,Bedingtes
Kapital I - IV*). Die bedingten Kapitalerhshungen dienen der Erfiillung
von Bezugsrechten durch Ausgabe von neuen auf den Inhaber lautenden
Aktien ohne Nennbetrag (Stiickaktien). Die Bezugsrechte werden an Mit-
glieder der Geschiftsfithrung und Arbeitnehmer der Gesellschaft und mit
der Gesellschaft verbundenen Unternehmen im Rahmen von Aktienoptions-
plinen gewihrt (diesbeziiglich Textzifter , 23. Anteilsbasierte Vergiitung").

Die bedingten Kapitalerhshungen werden nur insoweit durchgefiihre, wie
die Inhaber der ausgegebenen Bezugsrechte ihr Bezugsrecht tatsichlich
ausiiben.

Zum 31. Dezember 2016 besteht bedingtes Kapital in Héhe von insgesamt
EUR 258.126,00 (Vj. EUR 267.181,00). Dieses setzt sich zusammen aus:

- bedingtem Kapital I in Héhe von EUR 0,00 (Vj. EUR 0,00);

- bedingtem Kapital IT in Héhe von EUR 13.170,00
(Vj. EUR 17.325,00);

- bedingtem Kapital III in H6he von EUR 55.200,00
(Vj. EUR 60.100,00) sowie

- bedingtem Kapital IV in Héhe von EUR 189.756,00.
(Vj. EUR 189.756,00).

Die Verinderung zum Vorjahr resultiert ausschliefSlich aus im Jahr 2016

tatsichlich ausgeiibten Bezugsrechten.
Genehmigtes Kapital

Die in § 4 Abs. 3 der Satzung enthaltene Ermichtigung des Vorstandes mit
Zustimmung des Aufsichtsrats das Grundkapital der Gesellschaft bis zum
17. Juni 2020 um bis zu EUR 1.597.993,00 einmalig oder mehrmals zu
erhdhen, wurde durch Beschluss der Hauptversammlung vom 29. Juni 2016

aufgehoben.

Zugleich wurde der Vorstand der Gesellschaft aufgrund des Hauptver-
sammlungsbeschlusses vom 29. Juni 2016 ermichtigt bis zum 28. Juni 2021
mit Zustimmung des Aufsichtsrats durch Ausgabe von bis zu 1.688.858
neuen auf den Inhaber lautenden Stiickaktien mit einem rechnerischen
Anteil am Grundkapital von jeweils EUR 1,00 gegen Bar- oder Sacheinlage
einmalig oder mehrmals um bis zu EUR 1.688.858,00 zu erhéhen (Geneh-
migtes Kapital I). Dabei ist den Aktioniren ein Bezugsrecht einzuriumen.
Der Vorstand wird jedoch ermichtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats,
Spitzenbetrige vom Bezugsrecht der Aktionire auszunehmen sowie das
Bezugsrecht der Aktionire auszuschliefflen. Ein Bezugsrechtsausschluss ist
jedoch nur in den folgenden Fillen zulissig:

- wenn die neuen Aktien an Mitarbeiter der Nanogate AG oder mit der
Nanogate AG im Sinne der §§ 15 ff. AktG verbundene Unternehmen
ausgegeben werden;

- wenn die neuen Aktien bei einer Kapitalerh6hung gegen Sacheinlagen

zum Erwerb von Unternehmen, Unternehmensteilen oder von Beteili-

gungen an Unternehmen im Bereich des Unternechmensgegenstandes

der Nanogate AG ausgegeben werden;

- wenn die Aktien zu einem Ausgabebetrag ausgegeben werden, der den
Bérsenpreis nicht wesentlich unterschreitet und der Bezugsrechtsaus-
schluss nur neue Aktien erfasst, deren rechnerischer Wert 10 % des
Grundkapitals im Zeitpunkt des Wirksamwerdens des genehmigten
Kapitals I oder — falls dieser geringer ist — des bei der Beschlussfassung
iiber die Ausnutzung des genehmigten Kapitals I vorhandenen Grund-
kapitals nicht iibersteigt; fiir die Frage des Ausnutzens der 10-%-Gren-
ze ist der Ausschluss des Bezugsrechts aufgrund anderer Ermichtigung
nach § 186 Abs. 3 Satz 4 AktG zu beriicksichtigen.

Uber die weiteren Einzelheiten der Kapitalerhshung und ihre Durchfiih-
rung, insbesondere den Inhalt der Aktienrechte und die Bedingungen der

Aktienausgabe, entscheidet der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichtsrats.

Das genehmigte Kapital 2016/1 belduft sich zum Abschlussstichtag auf
EUR 1.688.858,00.

Kapitalriicklage

Bei der ausgewiesenen Kapitalriicklage handelt es sich im Wesentlichen um
Kapitalriicklagen in Héhe von TEUR 54.298 (Vj. TEUR 42.281), die im
Rahmen der Geschiftstitigkeit sukzessive aufgebaut wurden und die um
Kosten der Eigenkapitalbeschaffung in Hohe von TEUR 1.821 (Vj. TEUR
1.725) reduziert wurden.

Die Kapitalriicklage enthilt weiterhin den Buchwert der Verpflichtungen,
die sich im Rahmen eines von der Nanogate AG aufgelegten Aktienoptions-
programms ergeben, in Hohe von TEUR 746 (Vj. TEUR 631) (vgl. diesbe-
ziiglich Textziffer ,,23. Anteilsbasierte Vergiitung").

Sonstige Riicklagen

Die sonstigen Riicklagen enthalten die Riicklage fiir die Neubewertung von
Sachanlagen in Hohe von TEUR 1.306 (Vj. TEUR 1.402) und die Riickla-
ge fiir versicherungsmathematische Gewinne und Verluste aus Verpflich-
tungen fiir Leistungen nach Beendigung des Arbeitsverhiltnisses in Hohe
von TEUR -294 (Vj. TEUR -253).

Die Entwicklung der sonstigen Riicklagen innerhalb des Geschiftsjahres
2015 stellt sich wie folgt dar.

Sonstige Riicklagen RL fiir RL fiir s
Neubewertung  vers.math. K
von Gewinne u. Rs"onstlge
Sachanlagen Verluste ficklagen
TEUR TEUR TEUR
Stand am 1. Januar 2015 244 -233 11
Transaktion mit nicht Beherrschenden
Gesellschaftern 701 -77 624
Ubertragung in Gewinnriicklage, netto -67 -67
Sonstiges Ergebnis/Neubewertung
Gebiude, netto 524 524
Sonstiges Ergebnis/Versicherungsmathe-
matische Gewinne und Verluste, netto 57 57
Stand am 31. Dezember 2015 1.402 -253 1.149
Ubertmgung in Gewinnriicklage, netto -96 -96
Sonstiges Ergebnis/Versicherungsmathe-
matische Gewinne und Verluste, netto - -41 -41
Stand am 31. Dezember 2016 1.306 -294 1.012




Gewinnriicklagen

Beziiglich der Entwicklung der Gewinnriicklagen innerhalb des Geschifts-
jahres bzw. des Vorjahres wird auf die Konzern-Eigenkapitalverinderungs-
rechnung verwiesen.

Anteile nicht beherrschender Gesellschafter

Beziiglich der nicht beherrschenden Anteile wird auf die Ausfithrungen
in Textziffer ,,3. Darstellung der mafSgeblichen Rechnungslegungsmethoden

(Anderungen des Konsolidierungskreises)“ sowie auf die Ausfithrungen
in Textziffer ,,34. Ereignisse nach dem Abschlussstichtag 31.12.2016* ver-

wiesen.

Dividende je Aktie

Der Vorstand und der Aufsichtsrat werden der Hauptversammlung vor-
schlagen, aus dem nach den Grundsitzen des deutschen Handelsgesetzbu-
ches (HGB) ermittelten Bilanzgewinn der Nanogate AG fiir das Geschifts-
jahr 2016 eine Dividende in Hohe von EUR 0,11 je Aktie auszuschiitten.
Hieraus wiirde sich eine Dividendenausschiittung von insgesamt TEUR
417 (Vj. TEUR 372) ergeben. Fiir das Geschiftsjahr 2015 wurde cine
Dividende in Hohe von 0,11 Euro je Aktie ausbezahlt.

23. Anteilsbasierte Vergiitung

Die Hauptversammlungen vom 16. Juni 2010 und vom 19. Juni 2012
haben ein Aktienoptionsprogramm und in diesem Zusammenhang die
Schaffung von bedingtem Kapital (Bedingtes Kapital II) in Héhe von

EUR 75.910,00 (aktuell: EUR 24.850,00) beschlossen (,Aktienoptionsplan
2010%), auf deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vorstand mit Zustim-
mung des Aufsichtsrates ermichtigt ist, in Tranchen Bezugsrechte (,, Aktien-
optionen®) auf den Bezug von bis zu 24.850 Stiick Aktien an Bezugsberech-
tigte auszugeben. Aufgrund dieser Erméchtigung wurden Aktienoptionen
auf den Bezug von insgesamt 24.850 Aktien an Bezugsberechtigte ausgege-
ben. Von dem Aktienoptionsplan 2010 wurden bislang 11.680 Aktienoptio-
nen ausgeiibt; keine der ausgegebenen Aktienoptionen sind bislang verfal-
len. Insgesamt existieren zum Abschlussstichtag daher Aktienoptionen auf
den Bezug von maximal 13.170 (Vj.17.325) Stiickaktien aus dem Aktien-
optionsplan 2010.

Durch Beschliisse der Hauptversammlungen vom 19. Juni 2012 und vom
26. Juni 2014 wurde ein Aktienoptionsprogramm und in diesem Zusam-
menhang die Schaffung von bedingtem Kapital (Bedingtes Kapital III) in
Hohe von EUR 133.082,00 (aktuell: EUR 60.100,00) beschlossen (,,Akti-
enoptionsplan 2012°), auf deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vorstand
mit Zustimmung des Aufsichtsrates ermichtigt ist, in Tranchen Bezugs-
rechte (,Aktienoptionen®) auf den Bezug von bis zu 60.100 Aktien an
Bezugsberechtigte auszugeben. Aufgrund dieser Ermichtigung wurden
Aktienoptionen auf den Bezug von insgesamt 60.100 Aktien an Bezugsbe-
rechtigte ausgegeben. Von dem Aktienoptionsplan 2012 wurden bislang
4.900 Aktienoptionen ausgeiibt; keine der ausgegebenen Aktienoptionen
sind bislang verfallen. Insgesamt existieren zum Abschlussstichtag daher
Aktienoptionen auf den Bezug von maximal 55.200 (Vj, 60.100) Aktien
aus dem Aktienoptionsplan 2012.

Die Hauptversammlung vom 26. Juni 2014 hat ein Aktienoptionspro-
gramm und in diesem Zusammenhang die Schaffung von bedingtem
Kapital (Bedingtes Kapital IV) in Héhe von EUR 189.756,00 beschlossen
(,Aktienoptionsplan 2014%), auf deren Basis der Aufsichtsrat bzw. der Vor-
stand mit Zustimmung des Aufsichtsrates ermichtigt ist, einmalig oder

in Tranchen Bezugsrechte (,Aktienoptionen®) auf den Bezug von bis zu
189.756 Stiick Aktien an Bezugsberechtigte auszugeben. Die Ausgabe der
Aktienoptionen erfolgt durch Beschluss des Vorstandes und Zustimmungs-

beschluss des Aufsichtsrats oder, soweit die Ausgabe von Aktienoptionen
an Mitglieder des Vorstandes erfolgt, ausschlieSlich durch Beschluss des
Aufsichtsrats. Der Abschluss der Bezugsrechtsvereinbarung muss bis zum
25. Juni 2019 um 24:00 Uhr und im Ubrigen wihrend eines Ausgabezeit-
raums erfolgen. Aufgrund dieser Ermichtigung wurden in 2016 erstmalig
90.750 Aktienoptionen an Bezugsberechtigte ausgegeben.

Aktienoptionen werden an Fithrungskrifte und ausgewihlte Mitarbeiter
ausgegeben. Zum Abschlussstichtag existieren drei ausgereichte und noch
nicht verfallene Tranchen. Der Ausiibungszeitraum je Tranche wurde auf
drei Jahre festgelegt, wobei fiir alle Tranchen eine vierjihrige Sperr- bzw.
Wartefrist vereinbart wurde.

Die Verinderungen der Anzahl ausstehender Aktienoptionen sowie der
betreffenden gewichteten durchschnittlichen Ausiibungspreise innerhalb
des Geschiftsjahres sind in der nachfolgenden Tabelle dargestellt.

Gewichteter Gewichteter
durch- durch-
schnittlicher schnittlicher
Ausiibungs- Ausiibungs-
preis preis
je Option je Option
in Euro Optionen in Euro Optionen
Stand: 1. Januar 17,81 77.425 17,74 83.989
Gewihrt 33,16 90.750 - -
Verfallen - - 15,86 -2.677
Ausiibungsverzicht - - - -
Ausgeiibt 18,80 -9.055 17,67 -3.887
Stand: 31. Dezember 26,51 159.120 17,81 77.425

Von den 159.120 ausstehenden Aktienoptionen (Vj. 77.425) sind 68.370
(Vj. 17.325) ausiibbar. Aktienoptionen, die 2016 ausgeiibt wurden, fiihrten
zur Ausgabe von 9.055 Aktien (Vj. 3.887) zum Preis von durchschnittlich
EUR 18,80 je Aktie (Vj. EUR 17,67). Der gewichtete durchschnittliche
Aktienkurs zum Ausiibungszeitpunkt belief sich auf EUR 34,38 (Vj. EUR
36,64). Die dazugehérigen Transaktionskosten beliefen sich auf TEUR 3
(Vj. TEUR 6) und wurden mit den erhaltenen Erlésen verrechnet.

Die Verfallsdaten und Ausiibungspreise der zum Ende des Geschiftsjahres
2016 ausstehenden Aktienoptionen sind der nachfolgenden Tabelle zu

entnehmen.
Zusage/Ausiibung Verfallsdatum Ausiibungspreis Aktien

je Aktie

in Euro 20k
2011-2015 19.10.18 21,07 13.170 17.325
2012-2016 20.10.19 16,87 55.200 60.100
2014-2020 20.10.23 33,16 90.750 -

159.120 77.425

Im Geschiftsjahr 2016 wurden 90.750 neue Aktienoptionen an Bezugsbe-
rechtigte aus dem Aktienoptionsplan 2014 ausgegeben. Innerhalb der Ge-
schiiftsjahre 2013 bis 2015 wurden keine neuen Aktienoptionen ausgege-
ben. Wesentliche Parameter der in 2016 ausgereichten Aktienoptionen sind
der Ausiibungspreis in Hohe von EUR 33,16 (2012: EUR 16,87), eine
Volatilitit von 42,0 % (2012: 44,0 %), eine Dividendenrendite in Hohe von
0,33 9% (2012: 2,0 %), ein risikofreier Zinssatz in Hohe von 0,1 % (2012:
1,1 %) sowie eine erwartete Optionsdauer von 84 Monaten (2012: 87 Mo-
nate). Zur Ermittlung der Volatilitit der Standardabweichung von fortlau-
fend verzinsten Aktienrenditen wurde ein Zeitraum von fiinf Jahren (2012:
fiinf Jahren) angesetzt. Fiir die ausgegebene Tranche wurde eine Mitarbei-
terfluktuation von 10 % unterstellt (2012: 0 %). Der beizulegende Zeitwert
der innerhalb des Geschiftsjahres 2016 gewihrten Aktienoptionen betrigt
durchschnittlich EUR 14,29 je Aktienoption (2012: EUR 7,67).



In Summe wurden innerhalb des Geschiftsjahres 2016 Aufwendungen aus
anteilsbasierter Vergiitung in Héhe von TEUR 116 (Vj. TEUR 110) im

Personalaufwand erfasst.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Anteilsbasierte Vergiitungen fiir Mitarbeiter des Nanogate-Konzerns
umfassen Vergiitungspline, deren Ausgleich durch Eigenkapitalinstru-
mente erfolgt. Die von der Nanogate AG aufgelegten Aktienoptionspro-
gramme sind daher als Transaktionen mit Ausgleich durch Eigenkapital-
instrumente (equity-settled) im Sinne des IFRS 2 zu klassifizieren. Aktien-
basierte Vergiitungsprogramme, die eine Erfiillung in Aktien vorschen,
sind gemdf$ IFRS 2 mit dem beizulegenden Zeitwert zum Gewihrungs-
stichtag zu bewerten (dirckte Bewertung). Da der beizulegende Zeitwert
nicht verlisslich ermittelt werden kann, ist auf den beizulegenden Zeit-
wert der gewihrten Eigenkapitalinstrumente im Zeitpunkt der Gewiih-
rung abzustellen (indirekte Bewertungsmethode mittels Optionspreis-
modell). Als Optionspreismodell wird dabei das sogenannte ,,Black-
Scholes-Modell* verwendet. Die zugehérigen Aufwendungen werden
ergebniswirksam iiber den Erdienungszeitraum im Personalaufwand

erfasst und gegen die Kapitalriicklage verrechnet.

24. Pensionsriickstellungen
Leistungsorientierte Pensionspline

Der Nanogate-Konzern betreibt leistungsorientierte Pline beziiglich be-
trieblicher Altersversorgungszusagen fiir anspruchsberechtigte Mitarbeiter
des Tochterunternehmens Nanogate GfO Systems AG. Die Finanzierung
der betrieblichen Altersversorgung erfolgt durch Planvermégen sowie im
Falle einer Unterdeckung durch Passivierung einer Pensionsriickstellung.
Bei dem Tochterunternchmen Nanogate GfO Systems AG betreffen die
leistungsorientierten Pline Weihnachtsvergiitungen fiir (kiinftige) Pensio-
nire, unverfallbare Anwartschaften ausgeschiedener Mitarbeiter, laufende
Pensionsverpflichtungen und Pensionszulagen fiir Betriebsangehérige mit
héherem Einkommen. Alle Pline sind Endgehaltspline, die den Mitglie-
dern eine garantierte Zahlung auf Lebenszeit zusichern. Die Verpflichtun-
gen resultieren aus bis zum 30. September 1993 geleisteten Dienstjahren.
Die versicherungsmathematische Bewertung des Barwerts der leistungsori-
entierten Verpflichtungen der Tochterunternehmen Nanogate GfO Systems
AG wurde zum 31. Dezember 2016 von der Denneberg & Denneberg GbR,
Heidelberg durchgefiihrt. Der beizulegende Zeitwert des Planvermégens
wurde durch eine Versicherungsbestitigung zum 31. Dezember 2016 nach-
gewiesen. Die erwarteten Ertrige wurden unter Beachtung der erwarteten
Ertrige der Vermdgenswerte bestimmt, wobei die derzeitige Investitionspo-

litik zugrunde gelegt wurde.

Die Pensionsverpflichtungen stellen sich nach Saldierung mit dem Planver-
mdgen zum Abschlussstichtag des aktuellen Geschiftsjahres bzw. des Vor-

jahres wie folgt dar.

31.12.2015

TEUR TEUR
Barwert der leistungsorientierten Verpflichtungen 1.530 1.471
Beizulegender Zeitwert des Planvermégens 510 479
Bilanzierte Riickstellung 1.020 992

Die Pensionsverpflichtungen entwickelten sich innerhalb des Geschiftsjah-
res 2016 wie in nachfolgender Tabelle dargestellt.

Konzern-Anhang

Beizulegender
Barwert der | Zeitwert des G
Verpflichtung Plan- coame
vermogens

TEUR TEUR TEUR
Stand: 1.1.2016 1.471 -479 992
Laufender Dienstzeitaufwand 8 - 8
Zinsaufwand/Zinsertrag 35 -9 26
43 -9 34

Neubewertungen:

Ertrag aus Planvermégen unter Ausschluss von
Betrigen, die in den oben aufgefiihrten Zinsen
enthalten sind - -10 -10

Versicherungsmathematische Gewinne, die aus
Verinderungen bei den finanziellen Annahmen

entstehen 67 - 67
67 -10 57

Beitrige:
Arbeitgeber - -26 -26

aus dem Plan geleistete laufende Zahlungen -51 13 -38

Innerhalb des vorhergehenden Geschiftsjahres 2015 entwickelten sich die

Pensionsverpflichtungen wie nachfolgend dargestellt.

Beizulegender
Barwert der | Zeitwert des Gesamt
Verpflichtung Plan-
vermogens
TEUR TEUR TEUR
Stand: 1.1.2015 1.109 1.550 -441
Laufender Dienstzeitaufwand 9 9 -
Zinsaufwand/Zinsertrag 20 31 -11
29 40 -11

Neubewertungen:
Ertrag aus Planvermdgen unter Ausschluss von

Betrigen, die in den oben aufgefiihrten Zinsen

enthalten sind -4 - -4
Versicherungsmathematische Verluste, die aus

Verinderungen bei den finanziellen Annahmen

entstehen -78 -78 -
Versicherungsmathematische Gewinne, die aus

erfahrungswertbedingten Anpassungen ent-

Stehen - - -

-82 -78 -4

Beitrige:
Arbeitgeber -32 - -32
aus dem Plan geleistete laufende Zahlungen -32 -41 9

Zum Bewertungsstichtag umfasste der Barwert der leistungsorientierten
Verpflichtungen TEUR 590 (Vj. TEUR 510) bezogen auf aktive Mitarbei-
ter, TEUR 82 (Vj. TEUR 312) bezogen auf ehemalige Mitarbeiter sowie
TEUR 858 (Vj. TEUR 649) bezogen auf Mitarbeiter im Ruhestand.
Samtliche Pensionszusagen sind unverfallbar.

Das Planvermégen betrifft ausschliefSlich Riickdeckungsversicherungen bei
einem Versicherungsunternehmen.

Die wesentlichen getroffenen versicherungsmathematischen Annahmen
sind der nachfolgenden Tabelle zu entnehmen.
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Konzern-Anhang

31.12.2015

% %
Abzinsungssitze 1,90 2,40
Zukiinftige Gehaltssteigerungen 2,00 2,00
Zukiinftige Rentensteigerungen 2,00 2,00

Als biometrische Rechnungsgrundlagen wurden die Richttafeln 2005 G

von Klaus Heubeck angewandt.

Die durchschnittliche gewichtete Laufzeit der leistungsorientierten Ver-
pflichtungen zum 31. Dezember 2016 belduft sich auf 13,8 Jahre
(Vj. 13,8 Jahre).

Der tatsichliche Ertrag aus dem Planvermégen betrigt TEUR 19 (Vj.
TEUR 14).

Im Geschiftsjahr 2017 werden voraussichtlich TEUR 107 in leistungsori-
entierte Pline eingezahlt. Zum einen umfassen die Einzahlungen die ge-
planten Dotierungen und zum anderen die Zahlungen von Versorgungs-
leistungen, gekiirzt um geplante Versorgungsleistungen aus den Riick-

deckungsversicherungen.

Die nachfolgende Sensitivititsanalyse verdeutlicht die Auswirkung von

singuliren Parameterinderungen auf den Barwert der leistungsorientierten

Verpflichtung.

Auswirkung auf die

leistungsorientierte

Verpflichtung

Annahmen fiir Pensionsplan
Abzinsungssatz:

Erhshung um 0,5 % L5 -90

Riickgang um 0,5 % 105 100
zukiinftige Rentensteigerungen:

Erhéhung um 0,25 % 49 46

Riickgang um 0,25 % -47 -44
Lebenserwartung:

Anstieg um 1 Jahr 55 50

Riickgang um 1 Jahr -55 -50

Die Berechnung der Sensitivititen fiir die mafigeblichen versicherungs-
mathematischen Annahmen erfolgt unter Anwendung der identischen
Methode (Ermittlung des Barwerts nach der Methode der laufenden Ein-
malprimien) wie zur Berechnung der Pensionsverpflichtungen zum Ab-
schlussstichtag. Den Sensitivititsberechnungen liegt die durchschnittliche
Laufzeit der zum Abschlussstichtag ermittelten Versorgungsverpflichtungen
zugrunde. Die Sensitivititsanalyse basiert auf einer Verinderung einer der
mafigeblichen versicherungsmathematischen Annahmen bei Konstanthal-
tung aller anderen Annahmen. Es besteht daher die Méglichkeit, dass die
Sensitivititsanalyse nicht reprisentativ fiir die tatsichliche Verinderung der
leistungsorientierten Verpflichtung ist, da es unwahrscheinlich ist, dass

Anderungen der Annahmen isoliert eintreten.
Beitragsorientierte Pline

Im Berichtsjahr sind Leistungen an die gesetzliche Rentenversicherung in
Héhe von TEUR 2.175 (Vj. TEUR 1.664) sowie fiir die betriebliche Alters-
versorgung in Héhe von TEUR 354 (Vj. TEUR 282) erfolgt. Hierbei han-
delt es sich um beitragsorientierte Versorgungssysteme.

Mafigebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Die Pensionsriickstellungen betreffen ausschliefSlich leistungsorientierte
Versorgungspline. Bei diesen werden die Kosten fiir die Leistungserbrin-
gung mittels des Verfahrens der laufenden Einmalprimien (Projected
Unit Credit Method) ermittelt, wobei zu jedem Abschlussstichtag eine
versicherungsmathematische Bewertung durchgefiihrt wird. Neubewer-
tungen, bestehend aus versicherungsmathematischen Gewinnen und
Verlusten, den Auswirkungen der Vermégenswertobergrenze und dem
Ertrag aus dem Planvermégen (exklusive der Zinsen auf die Nettoschuld)
werden unmittelbar im sonstigen Ergebnis erfasst. Die im sonstigen
Ergebnis erfassten Neubewertungen sind Bestandteil der sonstigen Riick-
lagen und werden in den Folgeperioden nicht mehr ergebniswirksam in
die Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung umgegliedert. Nachzuver-
rechnender Dienstzeitaufwand wird als Personalaufwand erfasst, wenn
die Planinderung eintritt.

Die Nettozinsen werden durch Multiplikation des Diskontierungszins-
satzes mit der Nettoschuld (Pensionsverpflichtung abziiglich Planvermé-
gen) oder dem Nettovermdgenswert, der sich ergibt, sofern das Planver-
mogen die Pensionsverpflichtung iibersteigt, ermittelt. Die leistungs-
orientierten Kosten beinhalten die folgenden Bestandteile:

¢ den Dienstzeitaufwand (einschliefllich laufendem Dienstzeitaufwand,
nachzuverrechnendem Dienstzeitaufwand sowie etwaiger Gewinne

oder Verluste aus der Planinderung, -kiirzung oder -abgeltung);

¢ den Nettozinsaufwand oder -ertrag auf die Nettoschuld oder den

Nettovermdgenswert sowie
¢ die Neubewertung der Nettoschuld oder des Nettovermégenswerts.

Der Nanogate-Konzern weist den Dienstzeitaufwand in der Konzern-
Gewinn- und Verlustrechnung innerhalb der Personalaufwendungen aus,
der Nettozinsaufwand wird innerhalb der Finanzierungsertriige bzw.
-aufwendungen ausgewiesen. Gewinne oder Verluste aus Plankiirzungen

oder Planabgeltungen werden unmittelbar ergebniswirksam erfasst.

Die Zahlungen fiir beitragsorientierte Versorgungspline werden ergeb-
niswirksam als Personalaufwand erfasst, wenn die Arbeitsleistung durch
die anspruchsberechtigten Arbeitnehmer erbracht wurde.

Die bilanzierten Riickstellungen fiir Pensionsverpflichtungen werden in
Ubereinstimmung mit versicherungsmathematischen Modellen ermittelt,
die auf wesentlichen Annahmen wie z. B. Diskontierungsfaktoren, Sterb-
lichkeitsraten, Gehalts- und Rententrends beruhen.

25. Sonstige Riickstellungen

Die in der Konzern-Bilanz der Nanogate AG ausgewiesenen kurz- und
langfristigen sonstigen Riickstellungen setzen sich wie in nachfolgender

Tabelle dargestellt zusammen.

Stand: 31.12.2015

Gesame| 18| T gy 080

fristig | fristig fristig | fristig
TEUR TEUR | TEUR TEUR | TEUR TEUR

Kosten der Belegschaft® 222 201 21 220 199 21
Kunden- und Lieferantenverkehr** 3.816 - 3.816 | 2.101 - 2101
Rechsstreitigkeiten 1.280 - | 1.280 500 - 500
Riickbauverpflichtungen 94 94 - 92 92 -
Sonstige Riickstellungen 1212 119 |+ 1.093 | 1.328 89 | 1.239
6.624 414 | 6210  4.241 380 | 3.861

* Enthalten sind hauptséchlich Jubildumsriickstellungen.
** Enthalten sind hauptséchlich Gewahrleistungsriickstellungen.



Die einzelnen Riickstellungskategorien (kurz- und langfristige Riickstellun-

gen zusammengefasst) haben sich innerhalb des Geschiftsjahres 2016 wie
nachfolgend dargestellt entwickelt.

Kost Kunden- Riick-
(:; " und | Rechts- | bau- Ubrige
" Lieferan- streitig-  ver-  Riickstel- Gesamt
Beleg- ) q
tenver-  keiten | pflich- | lungen
schaft
kehr tungen
TEUR | TEUR A TEUR  TEUR | TEUR  TEUR
Stand am 1.1.2016 220 | 2.101 500 92 | 1.328 4.241
Anderung Konsolidierungskreis - 465 - - 27 492
Verbrauch -5 700 -30 -1 -1.053 | -1.789
Zufithrung / Neubildung 7 | 2214 812 - 1065 | 4.097
Zinseffekte - - = 3 = 3
Auflésung - -264 -2 - -154 | -420

Stand am 31.12.2016 222 | 3.816 | 1.280 94 | 1.212 | 6.624

Die Riickstellungen fiir Rechtstreitigkeiten resultieren im Wesentlichen aus
moglichen Zahlungsverpflichtungen aus Schadensersatzforderungen im
Rahmen laufender Verfahren sowie aus den zugehédrigen Gerichts- und

Anwaltskosten.

In den Riickstellungen fiir Verpflichtungen aus dem Kunden- und Lieferan-

tenverkehr sind neben den Riickstellungen fiir Boni- und Provisionszahlun-
gen im Wesentlichen Riickstellungen fiir Gewihrleistungssachverhalte

enthalten.

Die sonstigen Riickstellungen beinhalten im Wesentlichen Riickstellungen

fiir Abschluss- und Priifungskosten, Aufbewahrung von Jahresabschlussun-

terlagen, sowie fiir Kosten der Hauptversammlung.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und

Annahmen:

Eine Riickstellung wird gemif8 IAS 37 dann angesetzt, wenn der Nanogate-
Konzern eine gegenwiirtige (rechtliche oder faktische) Verpflichtung auf-
grund cines vergangenen Ereignisses hat, der Abfluss von Ressourcen mit
wirtschaftlichem Nutzen zur Erfiillung der Verpflichtung wahrscheinlich
und eine verlissliche Schitzung der Hohe der Verpflichtung méglich ist. Der
als Riickstellung zu passivierende Betrag stellt die bestmégliche Schitzung
der Ausgabe dar, die zur Erfiillung der gegenwiirtigen Verpflichtungen zum
Abschlussstichtag erforderlich ist. Riickstellungen, die nicht bereits im Folge-
jahr zu einem Ressourcenabfluss fiihren, werden mit ihrem auf den Ab-
schlussstichtag abgezinsten Erfiillungsbetrag unter Beriicksichtigung erwar-
teter Kostensteigerungen angesetzt. Zur Ermittlung des Barwerts einer
Riickstellung werden Zinssitze vor Steuern verwendet, welche die aktuellen
Markterwartungen hinsichtlich des Zinseffekts sowie die fiir die Verpflich-
tung spezifischen Risiken beriicksichtigen. Im Falle einer Diskontierung
wird die durch den Zeitablauf bedingte Erhhung der Riickstellungen als

Finanzierungsaufwand erfasst.

Riickstellungen werden nicht mit Riickgriffsanspriichen verrechnet. Die
Riickstellungen fiir Gewihrleistungen werden auf Grundlage von Erfah-
rungswerten gebildet. Die Riickstellungen fiir Riickbau- und Entfernungs-
verpflichtungen werden mit ihrem diskontierten Erfiillungsbetrag passiviert;
zugleich erhéht sich hierdurch das Sachanlagevermdgen (Mietereinbauten).
In den Folgeperioden werden die aktivierten Riickbaukosten iiber die voraus-
sichtliche (Rest)Nutzungsdauer der Mietereinbauten abgeschrieben. Uber-
dies wird die Riickstellung jahrlich aufgezinst und die entsprechenden Zins-
effekte in den Finanzierungsaufwendungen erfasst.

Die Bildung sonstiger Riickstellungen, beispielsweise fiir Rechtsverfahren,
Steuern, Preisnachlisse und Garantien, kénnen in groffem Maf3e mit Ein-
schitzungen verbunden sein. Der Nanogate-Konzern beurteilt den aktuellen
Stand etwaiger Rechtsverfahren mit Hilfe externer Rechtsanwilte regelmifig

und sieht von einer Bilanzierung ab, wenn keine wesentlichen Einfliisse auf
die Darstellung der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage erwartet werden.

26. Finanzverbindlichkeiten

Bei den ausgewiesenen Finanzverbindlichkeiten in Héhe von insgesamt
TEUR 37.137 (Vj. TEUR 38.266) handelt es sich um Verbindlichkeiten
gegeniiber Kreditinstituten. Davon haben Finanzverbindlichkeiten in Hohe

von TEUR 6.379 (Vj. TEUR 6.589) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

Die gesamten Finanzverbindlichkeiten beinhalten besicherte Verbindlich-
keiten gegeniiber Kreditinstituten in Héhe von TEUR 35.928 (Vj. TEUR
36.466).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Finanzverbindlichkeiten werden in der Konzern-Bilanz angesetzt, wenn
der Nanogate-Konzern vertraglich dazu verpflichtet ist Zahlungsmittel
oder sonstige finanzielle Vermdgenswerte auf einen Dritten zu iibertragen.
Simtliche Finanzverbindlichkeiten werden bei deren erstmaliger Erfassung
zum beizulegenden Zeitwert bewertet, im Fall von Darlehen und Verbind-
lichkeiten abziiglich der direkt zurechenbaren Transaktionskosten.

Die Folgebewertung von Finanzverbindlichkeiten erfolgt in Abhingig-
keit der Klassifizierung in die Bewertungskategorien des IAS 39 bei deren
erstmaligem Ansatz. Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewer-
tete Finanzverbindlichkeiten werden dabei ergebniswirksam zum beizu-
legenden Zeitwert bewertet, alle sonstigen Finanzverbindlichkeiten
werden unter Anwendung der Effektivzinsmethode zu fortgefiihrten
Anschaffungskosten bewertet.

Finanzverbindlichkeiten werden ausgebucht, wenn die einer Verbindlich-

keit zugrunde liegende Verpflichtung erfiillt, aufgehoben oder erloschen ist.

Beziiglich der Behandlung von Verbindlichkeiten in fremder Wihrung wird
auf die einschligigen Ausfithrungen zur ,Wihrungsumrechnung® in Textzif-

fer ,,3. Darstellung der mafigeblichen Rechnungslegungsmethoden verwiesen.

27. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Die ausgewiesenen Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
weisen in voller Hohe von TEUR 7.524 (Vj. TEUR 5.192) eine Restlaufzeit

von bis zu einem Jahr auf.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen stellen finanzielle

Verbindlichkeiten dar.

Beziiglich der Bilanzierung von Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen wird auf die einschligigen Ausfithrungen zu den mafigebli-
chen Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in
der vorhergehenden Textziffer , 26. Finanzverbindlichkeitenverwiesen.

28. Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten

Von den zum Abschlussstichtag ausgewiesenen sonstigen finanziellen Ver-
bindlichkeiten in Hohe von TEUR 26.042 (Vj. TEUR 14.676) entfallen
TEUR 11.615 (Vj. TEUR 8.782) auf Verpflichtungen aus Finanzierungslea-
singverhiltnissen, wovon TEUR 8.407 (Vj. TEUR 6.477) eine Restlaufzeit
von mehr als einem Jahr aufweisen. Ferner in den sonstigen finanziellen
Verbindlichkeiten enthalten sind passivierte Verbindlichkeiten fiir den
Erwerb der Restanteile an der Nanogate PD Systems GmbH sowie Kauf-
preisverbindlichkeiten im Zusammenhang mit dem in 2014 erfolgten Er-




werb der Vogler GmbH & Co. KG (jetzt: Nanogate Vogler Systems GmbH)
und mit dem im Berichtjahr erfolgten Erwerb der Walter Goletz GmbH
(jetzt: Nanogate Goletz Systems GmbH) in Héhe von insgesamt TEUR
11.379 (Vj. TEUR 4.768). Die kurzfristigen sonstigen finanziellen Verbind-
lichkeiten enthalten im Wesentlichen Riickstellungen fiir ausstehende
Rechnungen in Héhe von TEUR 2.566 (Vj. TEUR 962).

Von den ausgewiesenen sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten weisen

TEUR 10.705 (Vj. TEUR 4.483) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr auf.

In den sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten sind zum 31. Dezember
2016 keine durch Maschinen und Anlagen besicherte Darlehen enthalten
(Vj. TEUR 0).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Beziiglich der Bilanzierung sonstiger finanzieller Verbindlichkeiten wird
auf die einschligigen Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungs-
legungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer

,,26. Finanzverbindlichkeiten verwiesen.

29. Sonstige Verbindlichkeiten

Zum Abschlussstichtag bestehen sonstige Verbindlichkeiten in Héhe von
TEUR 6.113 (Vj. TEUR 5.583), wovon TEUR 4.432 (Vj. TEUR 4.420)

eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr aufweisen.

Die langfristigen sonstigen Verbindlichkeiten beinhalten den Sonderposten
fiir Investitionszuschiisse zum Anlagevermégen in Hohe von TEUR 84

(Vj. TEUR 104), Abgrenzungen aus Zinsvorteilen aus Darlehen in Hohe
von TEUR 63 (Vj. TEUR 127) sowie Personalverpflichtungen in Héhe von
TEUR 1.534 (Vj. TEUR 932).

Die kurzfristigen sonstigen Verbindlichkeiten beinhalten insbesondere
Personalverbindlichkeiten in Hohe von TEUR 3.308 (Vj. TEUR 3.016),

Verbindlichkeiten aus Umsatzsteuer und sonstigen Steuern in Héhe von
TEUR 640 (Vj. TEUR 596) sowie Verbindlichkeiten im Rahmen der sozi-
alen Sicherheit in Héhe von TEUR 178 (Vj. TEUR 117). Dariiber hinaus
sind in den kurzfristigen sonstigen Verbindlichkeiten erhaltene Anzahlun-
gen fiir Kundenprojekte in Hohe von TEUR 244 (Vj. TEUR 626) enthal-

ten.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Abgrenzungen, Vorauszahlungen sowie sonstige nicht finanzielle Ver-
bindlichkeiten werden zu fortgefiihrten Anschaffungskosten angesetzt.
Die Auflésung bzw. Verbuchung sonstiger nicht finanzieller Verbindlich-
keiten erfolgt entsprechend der Leistungserbringung.

30. Berichterstattung zu Finanzinstrumenten

Finanzwirtschaftliche Risiken

Der Nanogate-Konzern ist im Rahmen seiner gewdhnlichen Geschiftsti-
tigkeit verschiedenen finanziellen Risiken ausgesetzt. Dazu zihlen Kredit-,
Liquiditdts- und Markerisiken (Wihrungs- und Zinsrisiken). Zur Absiche-
rung gegen bestimmte Risiken nutzt der Nanogate-Konzern derivative
Finanzinstrumente.

Eine Darstellung des finanziellen Risikomanagementsystems hinsichtlich
der Ziele, Methoden und Prozesse erfolgt im Risikobericht, der Bestandteil
des Konzernlageberichts ist.

Ausfallrisiko

Das Ausfallrisiko resultiert aus der Gefahr, dass ein Vertragspartner bei
cinem Geschift iiber ein Finanzinstrument seinen Verpflichtungen nicht
nachkommen kann und dadurch dem Nanogate-Konzern finanzielle Ver-
luste entstehen.

Die Héhe der finanziellen Vermégenswerte gibt das maximale Ausfallrisiko
an. Soweit bei finanziellen Vermdgenswerten Ausfallrisiken erkennbar sind,
werden diese Risiken durch Wertberichtigungen erfasst.

Liquidititsrisiko

Das Liquidititsrisiko, d. h. das Risiko, aufgrund einer unzureichenden
Verfiigbarkeit von Zahlungsmitteln bestehende oder zukiinftige Zahlungs-
verpflichtungen nicht erfiillen zu kénnen, wird im Nanogate-Konzern
zentral gesteuert. Zur Sicherstellung der jederzeitigen Zahlungsfihigkeit
werden liquide Mittel bereitgehalten, um konzernweit simtliche geplante
Zahlungsverpflichtungen zur jeweiligen Filligkeit erfiillen zu kénnen.

Die folgende Tabelle zeigt die Finanzverbindlichkeiten nach Filligkeitsklas-
sen basierend auf der verbleibenden Restlaufzeit am Abschlussstichtag. Die
Analyse betrifft ausschliefSlich Finanzinstrumente und Verbindlichkeiten
aus Finanzierungsleasingverhiltnissen. Es handelt sich um nicht abgezinste
Cashflows; eine Uberleitung der in der Konzern-Bilanz dargestellten Betri-
ge ist damit nicht moglich.

A Cashflows | Cashflows = Cashflows = Cashflows
- bis 1 Jahr 1 bis 2 Jahre 3 bis 5 Jahre | iiber 5 Jahre

TEUR TEUR TEUR TEUR

Finanzverbindlichkeiten 6.440 7.490 19.891 3.522
Verbindlichkeiten aus Lieferungen
und Leistungen 7.524 - - -

Derivative Finanzinstrumente - - o -

Verbindlichkeiten aus Finanzierungs-
leasing 3.451 2.955 4.915 1.149
Ubrige finanzielle Verbindlichkeiten 7.498 1.900 5.300 -

D015 Cashflows = Cashflows | Cashflows = Cashflows
- bis 1 Jahr 1 bis 2 Jahre 3 bis 5 Jahre | iiber 5 Jahre
TEUR TEUR TEUR TEUR

Finanzverbindlichkeiten 6.972 6.386 21.268 3.952
Verbindlichkeiten aus Lieferungen

und Leistungen 5.192 5 - -
Derivative Finanzinstrumente 27 = o -

Verbindlichkeiten aus Finanzierungs-

leasing 2.629 2.320 3.790 203
Ubrige finanzielle Verbindlichkeiten 2.151 3.761 - -
Marktrisiko

Das Marktrisiko besteht darin, dass der beizulegende Zeitwert oder kiinfti-
ge Zahlungsstréme eines Finanzinstruments aufgrund von Anderungen der
Marktpreise schwanken. Zum Marktrisiko zihlen das Wihrungs- und
Zinsinderungsrisiko.

Die Sensitivititsanalyse ist ein Verfahren zur Quantifizierung des Risikos.
Sensitivititsanalysen ermdglichen eine Abschitzung potenzieller Verluste
kiinftiger Ertrige, beizulegender Zeitwerte oder der Cashflows marktrisiko-
sensitiver Instrumente, die sich aus einer oder mehreren ausgewihlten hy-
pothetischen Verinderungen der Zinssitze, Wechselkurse, Rohstoffpreise



und sonstiger relevanter Marktsitze oder Preise in einem bestimmten Zeit-

raum ergeben.

Der Nanogate-Konzern nutzt Sensitivititsanalysen, da diese angemessene
Risikoschitzungen auf der Grundlage direkter Annahmen erméglichen. Bei
der Risikoschitzung hat der Nanogate-Konzern eine Parallelverschiebung
der Zinsstrukturkurven aller Wihrungen um 100 Basispunkte angenom-

men.
Wihrungsrisiko

Das Wihrungsrisiko besteht darin, dass sich der Wert eines Finanzinstru-
ments aufgrund von Wechselkursschwankungen verindern kann. Sowohl
die Umsitze als auch die Einkiufe des Nanogate-Konzerns werden im
Wesentlichen mit im Euroraum ansissigen Unternehmen getitigt. Ein

wesentliches Wihrungsrisiko liegt dabei nicht vor.

Zum Abschlussstichtag bestehende Verbindlichkeiten, die auf auslindische
Wihrung lauten, unterliegen Wihrungsrisiken im Sinne von IFRS 7 auf-

grund wechselkursbedingter Umrechnungsdifferenzen.
Zinsinderungsrisiko

Das Zinsinderungsrisiko besteht darin, dass sich der Wert eines Finanzinst-
ruments aufgrund von Schwankungen des Marktzinssatzes verindern kann.
Ein Zinsinderungsrisiko liegt im Nanogate-Konzern vor allem bei finanzi-
ellen Vermégenswerten und Verbindlichkeiten mit Laufzeiten von iiber

einem Jahr vor.

Aus dem Risiko sich verindernder Kapitalmarktzinsen resultiert bei festver-
zinslichen Finanzinstrumenten ein sogenanntes , Fair-Value-Risiko“. Dies
bedeutet, dass die beizulegenden Zeitwerte in Abhingigkeit der Zinssitze
des Kapitalmarkts schwanken. Bei variabel verzinslichen Finanzinstrumen-
ten besteht ein Cashflow-Risiko, da die kiinftigen Zinszahlungen ansteigen

konnen.

Eine Sensitivititsanalyse wurde auf Basis unserer variabel verzinslichen
Finanzinstrumente zum Jahresende 2016 durchgefiihrt. Eine hypothetische
Verinderung dieser Zinssitze ab 1. Januar 2016 um 100 Basispunkte bzw.

1 Prozentpunkt pro Jahr hitte zum 31. Dezember 2016 bei einer Erhohung
ein um TEUR 354 hoheres Ergebnis sowie bei einer Verminderung ein um

TEUR 359 niedrigeres Ergebnis zur Folge gehabt.
Ziele des Kapitalmanagements

Die Ziele des Kapitalmanagements sind die Sicherung der Liquiditit und
somit die Sicherstellung der Unternehmensfortfithrung sowie eine nachhal-
tige Steigerung des Unternehmenswerts verbunden mit einer adiquaten
Verzinsung des Eigenkapitals. Auf Basis des Finanzkonzepts der Nanogate
AG iiberpriift der Vorstand regelmifig verschiedene Kennzahlen zur Kapi-
talausstattung des Unternechmens. Wichtige Kennzahlen sind insbesondere
der Verschuldungskoeffizient, der Verschuldungsgrad (statisch und dyna-
misch) sowie die Eigenkapitalquote. Zur Zielerreichung trigt hierbei die
Reduzierung der Kapitalkosten ebenso bei wie die Optimierung der Kapi-
talstruktur und der Zahlungsmittelzu- und -abfliisse aus der Finanzierungs-

citigkeit.

Die Wertansitze des Eigenkapitals sowie der Finanzverbindlichkeiten zum
Abschlussstichtag des Geschiftsjahres bzw. des Vorjahres sind in der nach-
folgenden Tabelle aufgefiihre.

IRV 31.12.2015

TEUR TEUR
Eigenkapital 65.823 51.286
Anteil am Gesamtkapital 42,1% 41,4%
Langfristige Finanzverbindlichkeiten 46.093 41.870
Kurzfristige Finanzverbindlichkeiten 17.085 11.072
Summe Finanzschulden 63.178 52.942
Anteil am Gesamtkapital 40,4% 42,7%
Gesamtkapital 156.424 123.849

Risikomanagement

Aufgrund der anhaltend guten Markt- und Branchensituation im Bereich
»Hochleistungsoberflichen® ist die Chancen- und Risikopolitik insbesonde-
re auf die Erreichung bzw. Absicherung eines nachhaltig profitablen Wachs-
tums ausgerichtet. Frithzeitige Reaktionen auf die sich verindernden

Marktbedingungen sind hierbei erforderlich.

Im Nanogate-Konzern besteht das Risikomanagement aus einer Reihe
ineinander verzahnter Planungs-, Kontroll- und Informationssysteme.
Diese umfassen alle Bereiche des Unternehmens einschliefSlich der Betei-
ligungsgesellschaften und werden kontinuierlich an sich verindernde
Rahmenbedingungen angepasst. Das Risikomanagement ist untrennbarer
Bestandteil der wertorientierten Konzernfithrung und in die Management-
systeme des Konzerns eingebunden. Ziel ist es hierbei, grofftmégliche
Transparenz und Planbarkeit fiir das Management zu schaffen. Der Nano-
gate-Konzern identifiziert so innerhalb des Konzerns Chancen und Risiken
bei allen wesentlichen Geschiftsvorgingen und -prozessen und strebt an,
Risiken im Voraus zu vermeiden.

Informationen zu Finanzinstrumenten nach Kategorien

In der nachfolgenden Tabelle sind die finanziellen Vermégenswerte und
Verbindlichkeiten aufgegliedert in die Bewertungskategorien dargestellt.

Erfolgswirk- Erfolgswirk-

Zur . Andere
sam zum Veriufe- Bis zur fnangiclle sam zum
Endfilligkeit

Kredite = beizulegen-
edite | pefatiegen rung Verbindlich-

beizulegen-

und  den Zeitwert zu haltende den Zeitwert

verfiigbare keiten

Forderun-  bewertete finanzielle bewertete

finanziell
gen finanzielle Vnanﬂzle ¢ Vermogens- Anschaf. finanzielle
rmogens- -
Vermdgens- OB erte > Verbindlich-
werte keiten

werte fungskosten
TEUR | TEUR | TEUR | TEUR & TEUR | TEUR

Finanzielle

Vermégenswerte
Beteiligungen, nicht

im Konzernab-

schluss einbezogen®) - - 55 = o o
Ausleihungen 999 - - - - -
Derivative

Finanzinstrumente - - - - - -
Sonstige finanzielle

Vermégenswerte 1.777 - = - - -
Forderungen aus

Lieferungen und

Leistungen 10.739 = = = = =
Zahlungsmittel

und -dquivalente 22.578 - - - = -
Insgesamt 36.093 - 55 = = =
Finanzielle

Verbindlichkeiten
Finanzverbindlich-

keiten - - - - 37.137 -
Derivative

Finanzinstrumente - - - - > -




Konzern-Anhang

inanzil Erfolgswirk- Erfolgswirk-
I.-'lnanzu'l‘strumente gswi Tire ‘ Sl g
in der Bilanz zum sam zum Veriufle Bis zur finanzielle sam zum
31.12.2016 Kredite = beizulegen- Endfilligkeit o beizulegen-
. rung Verbindlich- .
und  den Zeitwert § zu haltende i den Zeitwert
verfiigbare ) keiten
Forderun-  bewertete i finanzielle bewertete
X finanzielle . zu .
gen  finanzielle . Vermdgens- finanzielle
. Vermdgens- Anschaf- o
Vermogens- werte Verbindlich-
werte fungskosten )
werte keiten

TEUR = TEUR | TEUR TEUR TEUR TEUR

Sonstige finanzielle
Verbindlichkeiten - - - - 4.198 10.229

Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und
Leistungen - - - - 7.524 -

48.859 10.229

Insgesamt - = -

*) bewertet hilfsweise at cost gem. IAS 39.46 ¢

i i Erfolgswirk- Erfolgswirk-
I'-'manyn‘strumente gswi Zur ; Andere gs
in der Bilanz zum sam zum VeriuRe Bis zur 6 ell sam zum
eriufle- nanzielle
31.12.2015 Kredite  beizulegen- Endfilligkeit o beizulegen-
i rung Verbindlich- i
und den Zeitwert i zu haltende i den Zeitwert
verfiigbare ) keiten
Forderun- bewertete i finanzielle bewertete
X finanzielle . zu .
gen  finanzielle . Vermdgens- finanzielle
. Vermdgens- Anschaf- o
Vermégens- werte Verbindlich-
werte fungskosten i
werte keiten

TEUR = TEUR | TEUR & TEUR TEUR TEUR

Finanzielle

Vermégenswerte
Beteiligungen, nicht
im Konzernab-

schluss einbezogen*) - - 84 - - -
Ausleihungen 920 - - = o -
Derivative
Finanzinstrumente - 1 - - = -
Sonstige finanzielle
Vermogenswerte
Forderungen aus
Lieferungen und
Leistungen 5.726 - = - - _
Zahlungsmittel
und -dquivalente 22.743 - - - = B

Insgesamt 30.388 1 114 - - -

Finanzielle
Verbindlichkeiten
Finanzverbindlich-

keiten - - - 38.267 -

'

Derivative
Finanzinstrumente - - - - - 27

Sonstige finanzielle
Verbindlichkeiten - - - - 1.036 4.831

Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und
Leistungen - - - = 5.192 -

Insgesamt - - - - 44495 4.858

*) bewertet hilfsweise at cost gem. IAS 39.46 ¢

Die beizulegenden Zeitwerte der Zinsderivate entsprechen dem jeweiligen
Markewert, der durch geeignete finanzmathematische Verfahren, z. B. durch
Diskontierung erwarteter kiinftiger Cashflows, bestimmt wird. Dabei werden
die fiir die Restlaufzeit der Kontrakte geltenden Markezinssitze zu Grunde gelegt.

Fiir die Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente, Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen, Ausleihungen und sonstigen finanziellen
Vermégenswerte, Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie
sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten ist der Buchwert als realistische
Schitzung des beizulegenden Zeitwerts anzunehmen. Im Falle variabel
verzinslicher Finanzverbindlichkeiten entsprechen die Buchwerte den bei-

zulegenden Zeitwerten. Die beizulegenden Zeitwerte der sonstigen finanzi-
ellen Verbindlichkeiten wurden auf Basis der am Abschlussstichtag giiltigen
Zinssitze fiir entsprechende Restlaufzeiten unter Zugrundelegung zuging-

licher Marktinformationen ermittelt.

Der beizulegende Zeitwert festverzinslicher Verbindlichkeiten ergibt sich
als Barwert der zukiinftig erwarteten Cashflows. Die Diskontierung erfolgt
auf der Basis der am Abschlussstichtag giiltigen Zinssitze.

Die Buchwerte sowie die beizulegenden Zeitwerte der finanziellen Verbind-
lichkeiten sind in der nachfolgenden Tabelle dargestellt.

Bischwertoum bei.zulegender Bischwertsum bsi?ulegendsr
31.12.2016 Zeitwert zum 31.12.2015 Zeitwert zum
31.12.2016 31.12.2015
TEUR TEUR TEUR TEUR
Fi ielle Verbindlichkei
Finanzverbindlichkeiten ‘ 37.137 37.343 38.267 38.578

Die nachfolgende Tabelle enthilt eine Untergliederung der zum beizulegen-
den Zeitwert bilanzierten Vermégenswerte und Verbindlichkeiten nach den
Bewertungsstufen im Sinne des IFRS 13 (sogenannte , Fair-Value-Hierarchie).
Die in der Tabelle dargestellten Bewertungsstufen sind wie folgt definiert:

Stufe 1: Auf aktiven Mirkten gehandelte Finanzinstrumente, deren Preise
unverindert fiir die Bewertung iibernommen wurden.

Stufe 2: Die Bewertung erfolgt auf Basis von Bewertungsverfahren, deren
verwendete Einflussfaktoren direkt oder indirekt aus beobachtbaren Markt-
daten abgeleitet werden.

Stufe 3: Die Bewertung erfolgt auf Basis von Bewertungsverfahren, deren
verwendete Einflussfaktoren nicht ausschliellich auf beobachteten Markt-
daten beruhen.

016 Stufel | Stufe2 = Stufe3 = Gesamt
TEUR TEUR TEUR TEUR

Vermaigenswerte

Finanzielle Vermogenswerte, die erfolgswirksam
zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden:

Derivative Finanzinstrumente - - = -

Zur Verduf8erung verfiigbare finanzielle

Vermogenswerte

Summe Vermogenswerte - = o -
Schulden

Finanzielle Schulden, die erfolgswirksam

zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden:

Bedingte Gegenleistung - - | -10.229 | -10.229
Summe Schulden - - -10.229 @ -10.229
0 Stufel | Stufe2 = Stufe3 = Gesamt

TEUR | TEUR | TEUR | TEUR

Vermaigenswerte

Finanzielle Vermégenswerte, die erfolgswirksam

zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden:
Derivative Finanzinstrumente - 1 - 1

Zur Veriuf8erung verfiigbare finanzielle Vermé-

genswerte

Sonstige finanzielle Vermégenswerte - - 30 30
Summe Vermogenswerte - 1 30 31
Schulden

Finanzielle Schulden, die erfolgswirksam
zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden:

Bedingte Gegenleistung - - | -4.831 -4.831
Derivative Finanzinstrumente - -27 - -27
Summe Schulden - -27 | -4.831  -4.858




Die Entwicklung der auf nicht beobachtbaren Inputfaktoren basierenden
und zum beizulegenden Zeitwert bilanzierten finanziellen Vermégenswerte

und Verbindlichkeiten (Stufe 3) stellt sich saldiert wie folgt dar.

2015
TEUR TEUR

Fi ielle Vermég, te und Verbindlichkeiten (Saldo)
Nettobuchwert aus Vermégenswerten / Verbindlichkeiten (-) 1.1. -4.801 -4.738
Zuginge von Vermdgenswerten / Verbindlichkeiten (-) -8.138 -
Abginge von Vermégenswerten (-) / Verbindlichkeiten 473 -
Ergebniswirksam erfasste Gewinne / Verluste (-) 1.237 -63

davon zum Bilanzstichtag gehaltene Verm.werte/ Verb. 1237 -63
Ergebnisneutral erfasste Gewinne/ Verluste (-) - B

davon zum Bilanzstichtag gebaltene Verm.werte/ Verb. - -
Umgliederungen / Umkategorisierungen 1.000 -
Nettobuchwert aus Vermégenswerten / Verbindlichkeiten (-) 31.12. -10.229 -4.801

Ergebniswirksame Verinderungen wurden in den Finanzierungsertrigen

bzw. -aufwendungen erfasst.

Das Nettoergebnis aus Finanzinstrumenten nach Bewertungskategorien

stellt sich wie folgt dar.

2015
TEUR TEUR

Kredite und Forderungen -564 -217
Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert

finanzielle Vermogenswerte - -2
Zur Verduflerung verfligbare finanzielle Vermégenswerte -30 -25
Bis zur Endfilligkeit zu haltende finanzielle Vermdgenswerte - -
Andere finanzielle Verbindlichkeiten zu Anschaffungskosten -1.449 -1.759
Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert

bewertete finanzielle Verbindlichkeiten 1.271 -64
Insgesamt 772 -2.067

Die Zinsaufwendungen fiir Finanzinstrumente belaufen sich fiir das Ge-
schiftsjahr 2016 auf TEUR 1.646 (Vj. TEUR 1.662); die Zinsertrige be-
trugen TEUR 22 (Vj. TEUR 47).

Die Wertminderungen von Finanzinstrumenten, die zu fortgefiihrten An-
schaffungskosten bewertet werden, beliefen sich im Geschiftsjahr 2016 auf
TEUR 638 (Vj. TEUR 283). Die Wertminderungen von Finanzinstrumen-
ten, die zur Verduflerung verfiigbar sind, beliefen sich im Geschiftsjahr
2016 auf TEUR 30 (Vj. 25 TEUR).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Beziiglich der Bilanzierung von Finanzinstrumenten wird auf die
einschligigen Ausfithrungen zu den mafgeblichen Rechnungslegungsme-
thoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer ,, 16. Sonstige
finanzielle Vermigenswerte“ sowie Textziffer ,26. Finanzverbindlichkeiten

verwiesen.
31. Erlduterungen zur Konzern-Kapitalflussrechnung
Cashflow aus der betrieblichen Titigkeit
Der Cashflow aus der betrieblichen Titigkeit im Geschiftsjahr 2016 be-
trigt TEUR 10.794 (Vj. TEUR 12.344). Der Riickgang ist im Wesentli-

chen auf den Anstieg von zum Bilanzstichtag noch nicht fertiggestellten

Werkzeugauftrigen zuriickzufiihren.

Konzern-Anhang

Cashflow aus Investitionstitigkeit

Der Cashflow aus Investitionstitigkeit wird zahlungsbezogen ermittelt und
belduft sich fiir das Geschiftsjahr 2016 auf TEUR -11.854 (Vj. TEUR
-9.620). Die Erhéhung des Cashflow aus Investitionstitigkeit ist im We-
sentlichen darauf zuriickzufiihren, dass innerhalb des Geschiftsjahres 2016
im Gegensatz zum Vorjahr Auszahlungen fiir den Erwerb vollkonsolidierter
Tochterunternehmen (TEUR -4.570) angefallen sind, wihrend die Auszah-

lungen fiir Investitionen in das Sachanlagevermégen riickliufig waren.
Cashflow aus Finanzierungstitigkeit

Der Cashflow aus Finanzierungsstitigkeit wird zahlungsbezogen ermittelt und

beliuft sich fiir das Geschiftsjahr 2016 auf TEUR 895 (Vj. TEUR 2.223).

Beziiglich der Zusammensetzung des Finanzmittelfonds wird auf die Aus-
fithrungen in Textziffer ,21. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente”

verwiesen.

Mafigebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

In der Konzern-Kapitalflussrechnung werden die Zahlungsstrome des
Geschiftsjahres erfasst, um Informationen iiber die Bewegungen der Zah-
lungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente des Nanogate-Konzerns wih-
rend des Geschiftsjahres darzustellen. Es werden drei Bereiche unterschie-
den: die laufende Geschiifts-, Investitions- und Finanzierungstitigkeit.

Die Ermittlung des Cashflow aus der betrieblichen Tétigkeit erfolgt nach
der indirekten Methode durch Korrektur des Ergebnisses vor Ertragsteu-
ern um nicht zahlungswirksame Geschiftsvorfille sowie um dem Investi-
tions- bzw. dem Finanzierungsbereich zuzuordnende Geschiftsvorfille.
Der Cashflow aus Investitionstitigkeit wird ebenso wie der Cashflow aus
Finanzierungstitigkeit nach der indirekten Methode, das heifit durch
Gegeniiberstellung der Bruttoein- und -auszahlungen, ermittelt.

32. Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Der Nanogate-Konzern hat im Rahmen der Geschiftstitigkeit Betriebsmittel
durch den Abschluss von Leasingvertrigen angeschafft, die sich im Wesentli-
chen auf Gebiude und Anlagen beschrinken. Im kleineren Umfang fallen
hierunter auch Leasingverhiltnisse fiir Kfz sowie Hard- und Software.

Die vertraglichen Verpflichtungen (Operating-Leasingverhiltnis) des Nanogate-
Konzerns gegeniiber Dritten stellen sich zum 31. Dezember 2016 wie folgt dar.

31.12.2016 Filligkeit
bis 1 Jahr | 2-5Jahre = > 5 Jahre Gesamt
TEUR TEUR TEUR TEUR

Mietverhilenis Gebiude 3.102 11.420 5.955 20.477
Sonstige Miet- / Leasingverhiltnisse 576 332 4 912
Bestellobligo 9.588 - - 9.588

13.267 11.752 5.959 30.977

Im Vorjahr (31. Dezember 2015) stellten sich die vertraglichen Verpflich-
tungen (Operating-Leasingverhiltnisse sowie Bestellobligo) des Nanogate-
Konzerns gegeniiber Dritten wie folgt dar.

31.12.2015 Filligkeit
bis 1 Jahr = 2-5Jahre = > 5 Jahre Gesamt
TEUR TEUR TEUR TEUR

Mietverhiltnis Gebiude 2.376 8.214 5.067 15.658
Sonstige Miet- / Leasingverhiltnisse 1.201 411 12 1.624
Bestellobligo 6.217 - - 6.217

9.794 8.626 5.080 23.499




Bei der Ermittlung der Laufzeiten sonstiger finanzieller Verpflichtungen
wurde fiir die unbefristeten Miet- und Leasingvereinbarungen von den
frithestmdglichen Kiindigungsfristen ausgegangen.

Innerhalb des Geschiftsjahres 2016 ergaben sich Zahlungen aus Leasing-
und Untermietverhiltnissen gemif§ IAS 17.35, die in der Berichtsperiode
als Aufwand erfasst wurden, in Hohe von TEUR 2.852 (Vj. TEUR 2.630).

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Beziiglich der Bilanzierung von Operating-Leasingverhiltnissen wird
auf die einschligigen Ausfiihrungen zu den maflgeblichen Rechnungs-
legungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer

»15. Sachanlagen” verwiesen.

33. Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen

Die Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen enthalten Ver-
pflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen fiir immaterielle Ver-
mogenswerte, technische Anlagen und Maschinen sowie Betriebs- und
Geschiiftsausstattung. Die Laufzeiten fiir die eingegangenen Finanzierungs-
leasingverhiltnisse bewegen sich zwischen 3 und 6 Jahren. Die den einzel-
nen Vereinbarungen zugrunde gelegten Zinssitze betragen zwischen 2,9 %
und 7,2 % p. a. Der Ausweis der Verpflichtungen aus Finanzierungsleasing-
verhiltnissen erfolgt innerhalb der sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten.
Fiir die bestchenden Leasingverhiltnisse wurden in Teilen Kauf- bzw. Ver-
lingerungsoptionen zum Ende der vertraglichen Laufzeit vereinbart. Vorzeiti-
ge Auflésungen der Vertrige sind generell nicht vorgesehen. Fiir Teile der
cingegangenen Finanzierungsleasingverhiltnisse bestechen Andienungsrechte.

Die Verbindlichkeiten aus Finanzierungsleasingverhiltnissen (Barwert)
untergliedern sich nach deren Restlaufzeit wie in nachfolgender Tabelle

dargestellt.
31.12.2015
TEUR TEUR

Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 3.214 2.305

Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu fiinf Jahren 7.678 6.258
Mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 723 219
11.615 8.782

Die Mindestleasingzahlungen aus den eingegangenen Finanzierungslea-
singverhiltnissen stellen sich zum Abschlussstichtag des aktuellen Ge-

schiiftsjahres bzw. des Vorjahres wie folgt dar.

RIBVVIOTE 31.12.2015

TEUR TEUR

Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 3.357 2.631
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr

und bis zu fiinf Jahren 7.563 6.109

Mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 620 203

11.540 8.943

abziiglich noch nicht realisierte Zinsaufwendungen -855 -770

zuziiglich Leasingrestverbindlichkeit 929 609

Barwert der zu leistenden Mindestleasingzahlungen 11.615 8.782

Mafigebliche Rechnungslegungsmethoden:
Beziiglich der Bilanzierung von Finanzierungsleasingverhiltnissen wird

auf die cinschligigen Ausfithrungen zu den maflgeblichen Rechnungs-
legungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer

»15. Sachanlagen verwiesen.

34. Ereignisse nach dem Abschlussstichtag 31. Dezember 2016

Im Januar 2017 schloss der Nanogate-Konzern den Erwerb einer Mehr-
heitsbeteiligung an Jay Plastics, einer Division des US-Konzern Jay Indust-
ries, ab (Closing). Mit dem Erwerb erweitert der Nanogate-Konzern den
Marktzugang, erhilt cigene Produktionskapazititen in Nordamerika und
stirkt das Technologie-Portfolio. Das Unternehmen ist in den USA ein
fithrender Spezialist fiir die hochwertige Veredelung von Kunststoffoberfli-
chen und -komponenten. Uberdies verfiigt das Unternehmen iiber umfas-
sendes Know-how bei der Metallisierung von Oberflichen (PVD-Techno-
logien) sowie bei Beleuchtungssystemen. Als integrierter Anbieter deckt das
Unternehmen die gesamte Wertschopfungskette von der Entwicklung der
Komponente bis zur Produktion ab. Zu den Kunden zihlen namhafte
US-Automobilkonzerne und -zulieferer sowie Hersteller aus Japan und
Siidkorea. Uber die Automobilbranche hinaus ist Jay Plastics in weiteren
Branchen, beispielsweise der Haushaltsgerite-Branche, aktiv. Das bisherige
Management wird auch kiinftig das Unternehmen fithren. Der Nanogate-
Konzern hat iiberdies fiir seine neue Tochtergesellschaft einen Beirat ein-
gerichtet. Im Rahmen der Transaktion wurde Jay Plastics aus dem bisheri-
gen Mutterkonzern Jay Industries herausgeldst und firmiert nunmehr als
Nanogate Jay Systems LLC.

Ebenfalls im Januar vollzog der Nanogate-Konzern die Ubernahme der
noch ausstehenden Anteile an seiner Tochtergesellschaft Nanogate PD
Systems GmbH. Die Nanogate AG hatte im Jahr 2012 zunichst 35 Prozent
an dem Kunststoffspezialisten iibernommen und scitdem die Beteiligung
angesichts der guten wirtschaftlichen Entwicklung sukzessive aufgestockt.
Die Tochtergesellschaft wird bereits vollstindig konsolidiert.

35. Zahl der Arbeitnehmer
Die durchschnittliche Zahl der Arbeitnechmer des Nanogate-Konzerns

innerhalb des Geschiftsjahres 2016 bzw. innerhalb des Vorjahres ist der
nachfolgenden Tabelle zu entnehmen.

Gewerbliche Arbeitnehmer 499 414
Angestellte 198 158
697 572
Auszubildende 18 14
715 586

Die durchschnittliche Zahl der Arbeitnehmer wurde unter Beriicksichti-
gung des Zeitpunkes der erstmaligen Vollkonsolidierung neu zum Konsoli-
dierungskreis hinzugekommener Tochtergesellschaften zeitanteilig ermit-
telt. Die Vorstinde wurden nicht in die Ermittlung der durchschnittlichen
Zahl der Arbeitnehmer miteinbezogen.

Zum Abschlussstichtag beschiftigte der Nanogate-Konzern insgesamt 776
gewerbliche Arbeitnehmer und Angestellte (V). 593 gewerbliche Arbeitneh-
mer und Angestellte) sowie 22 Auszubildende (Vj. 17 Auszubildende).

36. Unternehmenszusammenschliisse

Mehrheitlicher Erwerb der Walter Goletz (jetzt: Nanogate Goletz
Systems) GmbH, Kierspe (75 %)

Mit notarieller Beteiligungsvereinbarung erwarb die Nanogate AG Anfang
April 2016 im Rahmen eines Share Deals 75 % der Geschiftsanteile der
Walter Goletz GmbH, einem Oberflichenspezialisten aus Kierspe (NRW)
und indirekt 75 % der Geschiftsanteile an der Goletz Medical GmbH,
gleichfalls mit Sitz in Kierspe (NRW). Mit Eintritt der vereinbarten Voll-
zugsbedingungen am 18. Mai 2016 hat die Nanogate AG ab diesem Zeit-



punkt beherrschenden Einfluss iiber die Walter Goletz GmbH, Kierspe,
und iiber die Goletz Medical GmbH, Kierspe (,,Goletz-Gruppe®) erlangt. Die
Unternehmen waren infolgedessen ab diesem Zeitpunkt in den Konzernab-
schluss der Nanogate AG einzubezichen. Zwecks erstmaliger Einbeziehung in
den Konzernabschluss im Rahmen der Vollkonsolidierung erfolgte eine Neu-
bewertung der Vermégenswerte, Schulden und Eventualverbindlichkeiten im
Rahmen der Kaufpreisallokation zum Erwerbsstichtag.

Aufgrund der vertraglichen Gestaltung geht der Vorstand davon aus, dass
eine Vollkonsolidierung ohne Ausweis von Minderheitsanteilen sachgerecht
ist. Eine entsprechende Kaufpreisverbindlichkeit fiir die juristisch noch
nicht iibertragenen Anteile von 25 % wurde passiviert.

Die beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren Vermégenswerte und
Schulden der Goletz-Gruppe stellen sich zum Zeitpunkt der erstmaligen
Einbezichung wie folgt dar.

Beizulegender
Zeitwert
(fiir 100 %
Anteile)
TEUR

Firmenwert 12.306
Patente/ Technologie/Know-how 800
Sonstige Immaterielle Vermogenswerte 63
Sachanlagen 2.156
Vorrite 2.375
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und 3.963

Sonstige Forderungen 330
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente 3
Latente Steueranspriiche 72
Insgesamt erworbene Vermégenswerte 22.068
Steuerverbindlichkeiten -460
Sonstige Riickstellungen -790
Finanzverbindlichkeiten -2.433
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und -1.809

Sonstige Verbindlichkeiten -1.393
Latente Steuerschulden -226
Insgesamt erworbene Verbindlichkeiten -7.111
Erworbenes Reinvermégen 14.957
Kaufpreis 14.957
davon durch Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente beglichen 4.500
davon Eigenkapitalinstrumente 2.319
davon Kaufpreisverbindlichkeiten 8.138

Der Geschifts- oder Firmenwert beinhaltet im Wesentlichen nicht separier-
bare Synergien bei Verwaltungsprozessen, Fachwissen der Mitarbeiter sowie
Kosteneinsparungen im Vertriebsbereich und ist steuerlich voll abzugsfihig.
Die direkt der Akquisition zurechenbaren Kosten des Erwerbs von 75 %
betragen TEUR 328. Diese wurden ergebniswirksam als Aufwand erfasst.
Im Rahmen der Akquisition sind Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliqui-
valente (TEUR -70) zugegangen, die den Auszahlungsbetrag gemifl Kon-
zern-Kapitalflussrechnung fiir den Erwerb von konsolidierten Unterneh-

men um TEUR 70 erhdhten.

Bei dem eingesetzten Eigenkapitalinstrument handelt es sich um 75.008
ausgegebene Stammaktien der Nanogate AG. Der beizulegende Zeitwert
der Stammaktien, der einen Teil der fiir den Erwerb der Goletz-Gruppe
iibertragenen Gegenleistung darstellt, wurde anhand des 6ffentlich notier-

ten Kurses zum Ausgabezeitpunkt der Aktien ermittelt.

Bei den angesetzten Kaufpreisverbindlichkeiten handelt es sich um beding-
te Gegenleistungen in Héhe von TEUR 4.334 fiir zukiinftige Zahlungen

an die vormaligen Anteilseigner der Goletz-Gruppe fiir die erworbenen

75 % der Anteile sowie in Hohe von TEUR 3.804 fiir die juristisch noch
nicht iibertragenen Anteile von 25 %. Sofern das erworbene Unternehmen
in den Jahren 2016 bis 2019 ein vertraglich definiertes erzieltes durch-
schnittliches EBITDA erreicht, wird der Kaufpreis bis zu einem nicht dis-
kontierten Maximalbetrag von TEUR 8.500 nach oben angepasst. Der
beizulegende Zeitwert dieser bedingten Gegenleistung wurde mit dem
diskontierten Erwartungswert in Hohe von TEUR 8.138 angesetzt. Es
handelt sich um eine Bewertung der dritten Bewertungsstufe der sogenann-
ten ,Fair-Value-Hierarchie® im Sinne des IFRS 13 (vgl. beziiglich der Be-
wertungsstufen Textziffer ,30. Berichterstattung zu Finanzinstrumenten”).

EinschlieSlich der Effekte aus der Kaufpreisallokation und den Integrati-
onskosten hat die erworbene Gruppe bei der Nanogate AG vom Erwerbs-
zeitpunkt bis zum 31. Dezember 2016 Umsatzerlose von TEUR 12.498 und
einen Nettogewinn von TEUR 350 beigetragen. Wire die Goletz-Gruppe
bereits zum 1. Januar 2016 vollkonsolidiert worden, wiren in der Konzern-
Gewinn- und Verlustrechnung der Nanogate AG Umsatzerlése in Hohe von
TEUR 18.803 und ein Gewinn in Héhe von TEUR 590 auszuweisen gewesen.

Mehrheitlicher Erwerb der Nanogate Jay Systems LLC, Mansfield/
Ohio, USA (80,01 %) nach dem Bilanzstichtag 31. Dezember 2016

Im Januar 2017 schloss der Nanogate-Konzern den Erwerb einer Mehrheits-
beteiligung an Jay Plastics, einer Division des US-Konzern Jay Industries,
ab (Closing). Zu diesem Zeitpunkt hat der Nanogate-Konzern beherrschen-
den Einfluss erlangt und das Unternehmen ist infolgedessen ab diesem
Zeitpunkt in den Konzernabschluss der Nanogate AG einzubezichen. Die
erworbene Beteiligung firmiert nunmehr als Nanogate Jay Systems LLC.

Mit dem Erwerb erweitert der Nanogate-Konzern den Marktzugang, er-
hilt eigene Produktionskapazititen in Nordamerika und stirkt das Techno-
logie-Portfolio. Der Kaufpreis fiir 80,01 Prozent der Anteile betrigt USD
57.436.604,12. Hiervon wurden USD 14.402.753,76 in Nanogate-Aktien
bezahlt. Die damit verbundene Kapitalerhshung gegen Sacheinlage wurde
im Januar 2017 umgesetzt, so dass sich das Grundkapital um 382.947,00
Euro auf 4.167.125,00 Euro, entsprechend eingeteilt in 4.167.125 Aktien,
erhéhte. Die jungen Aktien sind erst ab dem Geschiftsjahr 2017 gewinnbe-
rechtigt. Die Kaufvereinbarung fiir Jay Plastics enthilt im Rahmen eines
Stufenmodells fiir die Ubernahme der noch ausstehenden Anteile erfolgsab-
hingige Komponenten. Im Falle des Erwerbs der ausstehenden Anteile und
unter Beriicksichtigung der erfolgsabhingigen Komponenten kénnen sich
hieraus weitere Kaufpreisbestandteile ergeben.

Zwecks erstmaliger Einbeziehung in den Konzernabschluss im Rahmen der
Vollkonsolidierung erfolgt eine Neubewertung der Vermégenswerte, Schul-
den und Eventualverbindlichkeiten in Hohe der neu erworbenen Anteile im
Rahmen der Kaufpreisallokation zum Erwerbszeitpunkt Januar 2017. Die
Kaufpreisallokation war zum Zeitpunkt der Erstellung des Konzernab-
schlusses noch nicht abgeschlossen. Dies begriindet sich in erster Linie in
der Komplexitit der Transaktion. Diese ist ein sog. Carve-out. Das heif3t, es
wurden aus einer bestehenden Gesellschaft wesentliche Bestandteile in
Form von Anlagevermégen, Produkten, Kundenbezichungen etc. im ersten
Schritt in eine neue Gesellschaft eingebracht, an der die Nanogate AG dann
mittelbar 80,01 % erwarb. Aufgrund der Wesentlichkeit der Transaktion
hat der Vorstand der Nanogate AG neben einer neutralen Wirtschaftsprii-
fungsgesellschaft, die die Eréffnungsbilanz priift, auch eine weitere grofle
Wirtschaftspriifungsgesellschaft mit einem Gutachten fiir die dem Erwerb
zugrunde liegenden Kaufpreisallokation beauftragt. Diese Arbeiten sind bis
zum heutigen Tage nicht final abgeschlossen. Daher kénnen noch keine
Angaben gemif8 IFRS 3.B64 (e) und (h) bis (k) sowie (0) gemacht werden.
Die Angabepflichten gemifd IFRS 3 B.64 (1) bis (n) sowie (p) und (q) sind

nicht anwendbar.




Die Bewertung von Vermégenswerten und Schulden der Nanogate Jay
Systems LLC wird im Rahmen der Kaufpreisallokation im ersten Schritt
vorliufig gem. IFRS 3.45 bis IFRS 3.47 erfolgen.

Maflgebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Die Kapitalkonsolidierung erfolgt nach der Erwerbsmethode. Danach
werden die Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses auf
die erworbenen identifizierbaren Vermégenswerte und die iibernommenen
identifizierbaren Schulden und Eventualschulden entsprechend ihren
beizulegenden Zeitwerten zum Erwerbszeitpunke verteilt. Die Anschaf-
fungskosten eines Unternehmenserwerbs bemessen sich als Summe der
iibertragenen Gegenleistung, bewertet mit dem beizulegenden Zeitwert
zum Erwerbszeitpunkt, und der Anteile ohne beherrschenden Einfluss am
erworbenen Unternehmen. Ein Uberschuss der Anschaffungskosten der
Beteiligung iiber die anteiligen Nettozeitwerte der identifizierbaren Vermo-
genswerte, Schulden und Eventualschulden wird als Geschifts- oder Fir-
menwert bilanziert. Ubersteigt der beizulegende Zeitwert des erworbenen
Reinvermdogens die iibertragene Gesamtgegenleistung, so beurteilt der
Nanogate-Konzern erneut, ob alle erworbenen Vermégenswerte und alle
iibernommenen Schulden korrekt identifiziert wurden. Des Weiteren
iiberpriift der Nanogate-Konzern die Verfahren, mit denen die Betriige
ermittelt worden sind. Ubersteigt der beizulegende Zeitwert des erworbe-
nen Reinvermégens nach der Neubewertung noch immer die tibertragene
Gesamtgegenleistung, so wird der Unterschiedsbetrag ergebniswirksam in
der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung erfasst. Im Rahmen eines
Unternehmenserwerbs angefallene Kosten werden als Aufwand erfasst.

Nach dem erstmaligen Ansatz wird der Geschiifts- oder Firmenwert zu
Anschaffungskosten abziiglich kumulierter Wertminderungsaufwendun-
gen bewertet. Zum Zweck des Wertminderungstests wird der im Rah-
men eines Unternehmenszusammenschlusses erworbene Geschifts- oder
Firmenwert ab dem Erwerbszeitpunkt den zahlungsmittelgenerierenden
Einheiten des Nanogate-Konzerns zugeordnet, die vom Unternehmens-
zusammenschluss den Erwartungen zufolge profitieren werden. Dies gilt
unabhingig davon, ob andere Vermogenswerte oder Schulden des erwor-
benen Unternehmens diesen zahlungsmittelgenerierenden Einheiten
zugeordnet werden.

Beziiglich der Wertminderung von Geschifts- oder Firmenwerten wird
auf die einschligigen Ausfithrungen zu den mafigeblichen Rechnungsle-
gungsmethoden sowie Schitzungen und Annahmen in Textziffer , 4.
Immaterielle Vermogenswerte“ verwiesen.

Die Anteile ohne beherrschenden Einfluss am erworbenen Unternehmen
werden zum entsprechenden Anteil des identifizierbaren Nettovermdgens
des erworbenen Unternehmens bewertet und unter dem Posten ,,Anteile
nicht beherrschender Gesellschafter” in der Konzern-Bilanz der Nanogate
AG ausgewiesen. Transaktionen mit nicht beherrschenden Anteilen, die
nicht zu einem Beherrschungsverlust fithren, werden erfolgsneutral als
Eigenkapitaltransaktionen erfasst.

37. Honorare des Abschlusspriifers

Fiir erbrachte Dienstleistungen der Ernst & Young GmbH Wirtschaftsprii-
fungsgesellschaft, Stuttgart, wurden die in nachfolgender Tabelle aufge-
fithrten Honorare aufwandswirksam erfasst.

TEUR
Abschlusspriifungsleistungen 148
Andere Bestitigungsleistungen -
Steuerberatungsleistungen -
Sonstige Leistungen 415
563

38. Beziehungen zu nahestehenden Personen und Unternehmen

Die Gesamthohe der Transaktionen mit nahestehenden Personen ist in der

nachfolgenden Tabelle dargestellt

Ubernahme = Ubernahme Erbrachte Erlangte
von Ver- von Ver- Dienst- Dienst-

mégenswerten bindlichkeiten  leistungen leistungen
2015 [ 2015 2015 B30 2015
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Tochterunternehmen -
nicht konsolidiert - - - - | 1.160 - - -

Zum Ende des Geschiftsjahres bzw. des Vorjahres waren die nachfolgend
dargestellten Salden ausstehend.

Verbindlichkeiten Forderungen
TEUR TEUR TEUR TEUR
Tochterunternehmen -

nicht konsolidiert - 56 1.249 216

Geschiftsvorfille zwischen der Nanogate AG und ihren Tochtergesellschaf-
ten wurden innerhalb des Konzernabschlusses fiir das Geschiftsjahr 2016,
mit Ausnahme der Nanogate Teknoloji AS, Istanbul (Tiirkei), und der
Nanogate Technologies Inc. (Delaware, USA), im Zuge der Konsolidierung
vollstindig eliminiert und sind daher nicht Bestandteil dieser Anhang-
angabe.

Weitere Beziehungen zu nahestehenden Personen und Unternchmen, die
nicht im Konsolidierungskreis erfasst sind, bestanden innerhalb des Ge-
schiiftsjahres 2016 nicht. Wesentliche Geschiftsvorfille mit anderen Unter-
nehmen bzw. nahestehenden Personen mit mafigeblichem Einfluss auf den
Nanogate-Konzern ergaben sich innerhalb des Geschiftsjahres 2016 eben-
falls nicht.

Von den Organen der Nanogate AG gehaltene Aktien und Aktien-
optionen

Zum Abschlussstichtag des aktuellen Geschiftsjahres bzw. des Vorjahres
wurden von den Organmitgliedern die nachfolgend aufgelisteten Aktien
und Aktienoptionen an der Nanogate AG direkt oder indirekt gehalten.

31.12.2016 31.12.2015
Anzahl Anzahl Anzahl Anzahl
Aktien Optionen Aktien Optionen

Vorstand

Michael Jung 6.824 43.741 18.724 21.541
Daniel Seibert - 23.550 150 10.000
Ralf M. Zastrau 56.400 49.059 56.400 21.559
Aufsichtsrat

Oliver Schumann 8.175 - 7.175 =
Dr. Farsin Yadegardjam 10.000 - 9.375 =
Klaus-Giinter Vennemann 2.500 - 2.500 -
Dr. Clemens Doppler 1.000 - - -

Sebastian Reppegather = = - -
Hartmut Gottschild 2.000 - 2.000 -

Die von den Aufsichtsriten gehaltenen Aktien bzw. Aktienoptionen wurden
von den Organmitgliedern privat erworben.

Beziige des Vorstandes

Die Vergiitungen der Mitglieder des Vorstandes im Sinne des § 315a HGB
in Verbindung mit § 314 Abs. 1 Nr. 6a HGB betrugen wihrend des Ge-
schiftsjahres als kurzfristige Leistungen insgesamt TEUR 934. Zu diesen
Beziigen in Form von Fixum, Tantiemen, betrieblicher Altersversorgung



und Kfz-Nutzung kamen dariiber hinaus Sachbeziige aus den von der
Hauptversammlung beschlossenen Aktienoptionsprogrammen in Héhe von
insgesamt TEUR 12 hinzu. Des Weiteren wurden weitere langfristig fillige
Leistungen in Hohe von TEUR 602 gewihrt.

Maf3gebliche Rechnungslegungsmethoden sowie Schitzungen und
Annahmen:

Die IFRS verlangen von allen Unternehmen die Angabe von Beziehun-
gen zu nahestehende Personen. Nahestehende Personen im Sinne des IAS
24 sind solche, die die Nanogate AG beherrschen, gemeinsam mit ande-
ren Unternchmen beherrschen oder auf die Nanogate AG mafgeblichen
Einfluss ausiiben. Ebenso gelten Tochter-, Gemeinschafts- und assoziierte
Unternehmen als der Nanogate AG nahestehend sowie bei Tochter- und
Gemeinschaftsunternehmen diese auch im Verhiltnis zueinander. Glei-
ches gilt auch fiir nicht vollkonsolidierte Tochtergesellschaften. Naheste-
hend sind dariiber hinaus das Management in Schliisselpositionen, des-
sen nahe Familienangehérige sowie Unternchmen, die von dieser
Personengruppe beherrscht, gemeinsam beherrscht oder mafigeblich
beeinflusst werden.

39. Organe der Gesellschaft
Aufsichtsrat der Aktiengesellschaft

Herr Oliver Schumann, Bad Soden,
Vorsitzender des Aufsichtsrats, Geschiftsfiihrer bei Capital Dynamics GmbH

Herr Dr. Farsin Yadegardjam, Rofidorf,
stellvertretender Vorsitzender des Aufsichtsrats, Vorstand bei EVP Capital
Management AG

Herr Klaus-Giinter Vennemann, Waldring (Osterreich),
Unternehmensberater,

Herr Dr. Clemens Doppler, Heidelberg,
Managing Partner beim HeidelbergCapital Private Equity Fund, Heidel-
berg

Herr Hartmut Gottschild, Aalen, Unternehmensberater

Frau Katrin Wehr-Seiter, Bad Homburg,
Geschiftsfithrerin BIP Investment Partners S.A. (bis 29. Juni 2016)

Herr Sebastian Reppegather,
Diisseldorf, Vorstand der Luxempart S.A. (seit 29. Juni 2016)

Die Vergiitung der Aufsichtsratsmitglieder belduft sich fiir das Geschifts-
jahr 2016 auf insgesamt TEUR 153 (Vj. TEUR 114). Es handelt sich wie im
Vorjahr ausschlieSlich um kurzfristig fillige Leistungen.

Vorstand

Herr Ralf M. Zastrau, Saarbriicken, Vorsitzender des Vorstandes/CEO

Herr Michael Jung, Riegelsberg, COO

Herr Daniel Seibert, Riisselsheim, CFO

Quierschied, den 10. April 2017

Nanogate AG

oL a4

Michael Jupg
Vorstand/COO

Ralf M. Zastrau
Vorsitzender

des Vorstandes/CEO

s

Dafriel Seibert
Vorstand/CFO




Bestatigungsvermerk des Abschlusspriifers

Wir haben den von der Nanogate AG, Quierschied, aufgestellten Konzernabschluss — bestehend aus
Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung, Gesamtergebnisrechnung, Eigenkapitalverinderungsrechnung,
Kapitalflussrechnung und Anhang — sowie den Konzernlagebericht fiir das Geschiftsjahr vom 1. Januar
bis 31. Dezember 2016 gepriift. Die Aufstellung von Konzernabschluss und Konzernlagebericht nach
den IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, und den erginzend nach § 315a Abs. 1 HGB anzuwen-
denden handelsrechtlichen Vorschriften liegt in der Verantwortung der gesetzlichen Vertreter der
Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns durchgefiihrten Priifung eine

Beurteilung iiber den Konzernabschluss und den Konzernlagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Konzernabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der
Wirtschaftspriifer IDW) festgestellten deutschen Grundsitze ordnungsmifiger Abschlusspriifung
vorgenommen. Danach ist die Priifung so zu planen und durchzufiihren, dass Unrichtigkeiten und
Verstofle, die sich auf die Darstellung des durch den Konzernabschluss unter Beachtung der anzuwen-
denden Rechnungslegungsvorschriften und durch den Konzernlagebericht vermittelten Bildes der
Vermégens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt
werden. Bei der Festlegung der Priifungshandlungen werden die Kenntnisse iiber die Geschiftstitigkeit
und tiber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld des Konzerns sowie die Erwartungen tiber mogliche
Fehler beriicksichtigt. Im Rahmen der Priifung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezoge-
nen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die Angaben im Konzernabschluss und Konzernlage-
bericht iiberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Priifung umfasst die Beurteilung der
Jahresabschliisse der in den Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen, der Abgrenzung des
Konsolidierungskreises, der angewandten Bilanzierungs- und Konsolidierungsgrundsitze und der
wesentlichen Einschitzungen der gesetzlichen Vertreter sowie die Wiirdigung der Gesamtdarstellung
des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts. Wir sind der Auffassung, dass unsere Priifung

eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.
Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefiihrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der
Konzernabschluss den IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, und den erginzend nach § 315a Abs. 1
HGB anzuwendenden handelsrechtlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung dieser Vorschrif-
ten ein den tatsichlichen Verhiltnissen entsprechendes Bild der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage
des Konzerns. Der Konzernlagebericht steht in Einklang mit dem Konzernabschluss, entspricht den
gesetzlichen Vorschriften, vermittelt insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns und

stellt die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend dar.
Saarbriicken, 10. April 2017
Ernst & Young GmbH

Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Witsch Dr. Zabel
Wirtschaftspriifer Wirtschaftspriifer




HGB-Einzelabschluss im Uberblick

Bezogen auf die Nanogate AG (nach HGB, Angaben in TEUR)

2015

Umsatz 6.594 3.748
Gesamtleistung 7.916 6.188
Rohertrag 6.523 5.084
Ergebnis vor Steuern 4.511 -2.055
Jahresergebnis 4.132 -2.060
Bilanzsumme 101.190 78.363
Bilanzgewinn 5.356 1.596
Eigenkapital 64.088 47.599
Eigenkapitalquote (in %) 63,3 60,7
Liquide Mittel 12.017 13.332
Dividende in Euro* 0,11 0,11

Im abgelaufenen Geschiftsjahr 2016 erreichte der Konzern wiederum eine positive Geschiftsentwick-
lung. Umsatz und operatives Ergebnis (EBITDA) sowie der Jahresiiberschuss stiegen auf ein neues
Rekordniveau. Gleichwohl belastete der Mittelaufwand fiir die Umsetzung der Wachstumsstrategie
Phase5 weiterhin das Ergebnis der Nanogate AG als Muttergesellschaft mit ihren zahlreichen Holding-
und Service-Funktionen. Dazu zihlen beispielsweise Kosten fiir die internationale MarkterschlieSung,
umfassende M&A-Aktivititen und das Business Development. Diese besonderen Belastungen hat die
Muttergesellschaft aus Transparenzgriinden tiberwiegend allein getragen und darauf verzichtet, fallweise
Tochtergesellschaften entsprechend einzubeziehen. Hinzu kam ein erheblicher Mittelaufwand fiir neue
Technologien und zusitzliche Kapazititen, der von den operativ titigen Tochtergesellschaften getragen
wurde und der aufgrund der Konsolidierung daher letztlich auch die Muttergesellschaft belastet. Das
operative Ergebnis im Jahresabschluss nach HGB ist davon erheblich belastet. Diese Entwicklung ist
zudem auf steigende Kosten angesichts zusitzlicher Aufgaben der Holding, die aufgrund des stark
steigenden Geschiftsvolumens ihre Strukturen und Prozesse optimiert hat, eine erwartungsgemif3
schwiichere Entwicklung von Tochtergesellschaften sowie Transaktions- und Integrationskosten fiir
externes Wachstum zuriickzufiihren. Das Jahresergebnis hingegen belduft sich nach Gewinnausschiit-
tungen von Tochtergesellschaften an den Mutterkonzern auf 4,1 Mio. Euro (Vj. -2,1). Angesichts der
insgesamt erfreulichen operativen Konzern-Entwicklung, der weiterhin guten Perspektiven und der
Finanzstirke des Konzerns schlagen der Vorstand und der Aufsichtsrat vor, unverindert eine Dividende
von 0,11 Euro je Aktie auszuschiitten. Damit méchte Nanogate seine Aktionire weiterhin am Erfolg
beteiligen. Trotz der Ausschiittung bleibt der finanzielle Spielraum fiir die anstehenden Expansions-
schritte gewahrt. Der Konzern wird somit seine Wachstumsstrategie wie angekiindigt fortsetzen und
erwartet fiir 2017 einen Umsatz- und Ergebnissprung. Die gute Geschiftsentwicklung im zuriickliegen-
den Jahr mit einem deutlichen Umsatzanstieg und einem gestiegenen Jahresiiberschuss bestitigt diesen

Kurs.




Adressen:

Nanogate AG

Zum Schacht 3

D-66287 Quierschied-Géttelborn, Deutschland
Telefon: +49 (0)6825-9591-0

Fax: +49 (0)6825-9591-852

E-Mail: info@nanogate.com
WWWw.nanogate.com

http://ewitter.com/nanogate_ag

Ansprechpartner Investor Relations
WMP Finanzkommunikation GmbH
Christian Dose

Telefon: +49 (0)69-5770300-0

Fax: +49 (0)69-5770300-10
E-Mail: nanogate@wmp-ag.de
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NEUE FREIHEITEN
FUR KREATIVE

A WORLD OF NEW SURFACES

Mit innovativen Oberflachentechnologien neue Materialkonzepte
realisieren und Grenzen beim Design liberschreiten. Mit Kreativitat
und Hightech perfekte Klassiker wie beispielsweise die ,,Meister
Chronometer* von Junghans schaffen.
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